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前言

“博弈”一词听起来玄而又玄，简单地说就是“游戏”的意思。
更准确地说，就是有输有赢的游戏。
可以说，博弈论是通过“玩游戏”而获得的人生竞争知识的理论。
生活中我们每个人都是棋手，大家的每一个行为就如同在一张看不见的棋盘上布一个子．慎重而又精
明的棋手们相互猜测、互相牵制，人人争赢，下出许多精彩纷呈、变化多端的棋局。
博弈论就是研究棋手们“出棋”着数中理性化、逻辑化的部分，并将其系统化为一门科学。
也可以说博弈论就是研究个体如何在错综复杂的相互影响中得出最合理的策略。
事实上，博弈论正是衍生于古老的游戏或称博弈如象棋、扑克等。
博弈论原意为游戏理论，像人际关系的互动、球赛或麻将的出招、股市的投资等，都可以用博弈论巧
妙地解释，可以说，红尘俗世，莫不博弈。
博弈源自生活，它是朴实生活中所凝结的智慧，用它来指导生活，将会给自己带来最大、最长远的利
益。
无论是柴米油盐酱醋茶的生活琐事，还是恋爱、学习或者工作的经历．博弈都在其中扮演着举足轻重
的角色，不论是修身与齐家，还是治国平天下，博弈也都在影响着人们的决策和成功。
身边事事皆博弈，学会博弈。
会让你的生活更精彩。
人的一生都在寻求自己的精神家园。
从对知识的无知到有知、从对事业的追求到投身与奋斗、从对人生的懵懂探索到理性攀登与跨越，在
财富、名誉、地位的诱惑中穿行以至达到一种对人生对事业的达观情怀，这是一个充满了痛苦和探索
的幸福旅程，只有孜孜以求的人才能够达到的境界。
本书主要通过一些精彩生动且具有现实意义的博弈案例和智力游戏来挑战您的智商。
阐述博弈论的策略思维，介绍了静态博弈、动态博弈、纳什均衡、零和博弈、双赢对局等博弈论的基
本内容及在生活中的具体应用。
试图让您在这个纷繁的世界上、变幻的社会中学会运用博弈思想，尽可能地对任何事都应付自如，游
刃有余。
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内容概要

　　《生活中的博弈》旨在用博奔的常识为您生活的方方面面服务，突出实际运用。
因此，少了经济学理论的生涩、枯燥，而生动的事例与超俗的智力将给您增添无比的乐趣。
人类社会经济发展史上，发生过三次重大的革命，即边际分析革命、凯恩斯革命与博弈论革命。
这让博弈真正地走入了大众的生活。
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章节摘录

“经济人”拥有完全信息是传统经济学中的一条十分重要的基本假设。
但在现实生活中，市场主体因种种原因不可能占有完全的市场信息，大多数情况都是处于信息不对称
（指当局者对有关信息的了解是有差异的）的博弈之中。
信息不对称理论认为：市场中卖方比买方更了解有关商品的各种信息。
一般而言，掌握信息较多的一方往往处于有利的地位，可以通过向信息贫乏的一方传递非真实信息而
在市场中获益；而信息贫乏的一方则处于不利的地位，但他会努力地从另一方获取信息。
信息不对称会损害信息相对缺失的一方的利益，为减少信息不对称对经济产生的危害，政府应参与其
中，在市场体系中发挥强有力的调控作用。
促使社会经济向着公平、公正的方向发展。
一个古董商去一个偏僻的农村淘宝。
在一个农户家里，他突然发现他家地上搁着的猫食碗是一个极其珍贵的茶碟。
商人的奸诈使得他并未将这一信息表露于脸上，而是装作若无其事的样子逗起边上正在闭目养神的猫
，一副对这只猫爱不释手的神态。
过了一会儿，古董商就向这家主人表示他非常喜欢这只猫，想买下它。
猫主人不卖，古董商迫切地想得到那只珍贵的猫食碗，不惜再次提高本来就已很高的价钱。
最后，古董商出了买猫的“天价”，猫主人才同意将猫卖给这个古董商。
买猫生意成交之后，古董商装作很随意的样子对这家主人说：“这个猫食碗它已经用惯了，一只碗也
值不了多少钱，就一块儿送给我吧。
”猫主人这次坚决不干了，一口回绝说：“这可不行。
你知道我用这个碟子已经卖出多少只猫了？
”这就是一个典型的“信息不对称博弈”的例子。
古董商掌握了“猫食碗是古董”这个信息，还自作聪明地认为猫主人不知道，这种“信息不对称”对
他有利。
可事实恰好相反，猫主人不但知道，而且还将计就计，利用古董商“认为对方不知道”的错误信息大
赚了一笔，这才可谓是真正的“信息不对称”！
任何一个人都不可能对所有的事全知全觉，碰到“信息不对称”的困境几乎是不可避免的。
那么应该怎样减少信息不对称造成的劣势呢？
最有效的一点就是博弈参与者在行动之前，要尽可能多地掌握相关信息，建立自己的“信息库”。
比如，人类拥有的知识、经验等，都是十分有用的“信息库”。
虽然我们并不知道将来会发生什么情况，但是掌握的信息越多，正确决策的可能性就越大，决策成功
率相应的就越高。
在一局博弈中，信息掌握得越多越好，但它也是不断变化的，博弈参与者千万不要死守着“信息越多
越好”这个规则不放，而要具体问题具体分析，及时更新信息。
淘汰已经过时的信息。
再来看一个故事。
有一个靠卖草帽养家糊口的人。
有一天他叫卖归来，感觉很累，刚好路边有一棵大树，他就把草帽放在树下，靠在树上打起了瞌睡。
可等他醒来时，吓了一跳。
放在身旁的草帽全都不翼而飞了。
抬头一看，树上有很多猴子，并且每一只猴子的头上都戴着一顶草帽。
怎样才能从猴子手里夺下帽子呢？
硬抢肯定不行，追不上猴子不说，就算追得上，可那么多猴子，它们总不会等着他一个一个去追吧？
突然，他想起猴子喜欢模仿人的动作，于是就试着举起自己的左手，果然猴子也学他一样举起了左手
；他两手举起，做了一个伸懒腰的动作，猴子也跟着照学。
接下来，他慢条斯理地把自己头上的帽子摘下来丢在地上。
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众猴哪知是计啊，同先前一样，也跟着纷纷将自己头上的帽子丢在了地上。
卖草帽的人高高兴兴地捡起帽子回家去了。
后来。
他将这件事作为笑话讲给了他的儿子和孙子听。
若干年后，卖草帽人的孙子继承了他的家业。
爷爷与猴子的事又重演了，当他在一棵大树下休息时，猴子又抢走了他的草帽。
孙子想到爷爷曾经告诉他的方法，就不慌不忙地取下自己头上的帽子扔在了地上。
可是，结果却并不如同爷爷告诉他的那样，猴子非但没照着他做，还把他扔下的帽子也迅速地捡走逃
开了。
猴子跳到树上得意地对孙子说：“骗谁啊！
你以为只有你有爷爷吗！
”孙子傻眼了。
这则寓言就告诉我们不断获得最新信息的重要性。
其实，古人所说的“知己知彼，百战不殆”中的“知己知彼”强调的就是博弈中的信息对称，这是正
确决策的前提；而紧接其后的“不知彼而知己，一胜一负；不知彼，不知己，每战必殆”中所说的“
不知彼而知己”或者“不知彼。
不知己”都指的是我们在博弈中所说的信息不对称的情况，在此基础上所做的决策恐怕就难以取得胜
利。
“知己知彼，百战不殆”是一种现实的人生智慧，是一种决策制胜方略，它适用于社会生活的各个领
域。
当身处生活当中的每一局博弈时。
我们都应该放开耳目，多渠道获取对方的信息，而不能僵化保守，像刻舟求剑，或者说像上则寓言中
卖草帽人的孙子那样使用静态不变的思维，运用已被淘汰的信息去作出令自己失败的决策。
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媒体关注与评论

我太虚弱而无力防守，因此我主动进攻。
——罗伯特·E.李兵无常势，水无常形，能因敌变化而取胜者，谓之神。
——孙子要想在现代社会做一个有文化的人，必须对博弈论有一个大致了解。
——保罗·萨缪尔森
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编辑推荐

洞悉人性，智慧博弈，在社会的竞争中游刃有佘掌控主动，一切尽在《生活中的博弈》。
诺贝尔经济学奖获得者保罗．萨缪尔森（Paul Samuelson）曾说：要想在现代社会做一个有文化的人，
你必须对博弈论有一个大致了解。
生活即博弈，学懂用好博弈策略，你将会运筹帷幄之中，决胜千里之外。
人生是永无休止的博弈，博弈意味着通过选择合适的策略达到最完美的结果。
掌握了博弈的策略，就掌握了生活中如何决策的学问，从而在关键时刻做出正确选择。
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