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内容概要

后记：
2012年春天，我收到香港大学MBA的录取通知书，即将在香港开始新的求学生涯。
我的同学来自世界各国，其中包括很多在国际大投行工作的同学。
突然间我产生了一个念头，如果他们问我中国的投行与华尔街的国际大投行工作状态、工作内容有什
么不同，我该如何回答？
于是我一时兴起，写了几篇系列文章，题为《中国与华尔街不同的投行人生》，在这几篇文章里，我
结合一本描写华尔街投行人士经历的书Monkey Business，对比了中国投行人的状态是多么的与之不同
，又有哪些相似。
半年以后，一个名为“计兮”的微博账号转载了我的这一系列文章，随后这些文章就在微博上火了起
来，甚至被多家财经媒体的官方微博多次转发。

在此之前，几乎从来没有人详细记录过中国投行人士真实的工作状态，而描写美国华尔街投行职场生
涯的书和电影却已经接近泛滥，并且使局外人产生了一种幻觉：中国的投行也是这个样子——天天出
入高档场所、高级酒店，纸醉金迷，夜夜笙歌。
另一方面，有些在华尔街国际投行工作过的人看不起中国的投行，觉得中国并没有真正的投资银行，
中国的投行人士素质较差，无法和那些在国际投行工作过的人相比。
以上种种都让我这个“纯土鳖”投行人士产生了一种要为中国投行人士“正名”的想法。

2013年夏天，在本书快要写完的时候，我发现事实上仍然有很多人对中国的投行业缺乏基本的认识和
了解，很多人更喜欢以自己的经验去判断别人在做什么。
在香港和伦敦求学期间，一些我新结识的朋友,听说我在投行工作，在不经意的聊天中提及了一些对中
国投行的误解:
一个在商业银行做投行业务的人说：那你成天都与合同打交道吧?
一个在国际大投行做sales的人问我：那你平时买什么股票？

一个在伦敦做外汇业务的人听说我在国内投行负责过中后台业务，说：那你主要是做行政工作的吧?
于是我意识到这本书确有出版的必要——作为一本对中国证券公司投行业务及过去几年中国投行发展
历程的普及型读物。

时至今日，到投行工作仍然是很多年轻人的梦想，尽管2008年金融危机后有一系列电影开始抨击华尔
街的拜金文化，投行大裁员的报道也经常见诸媒体。
自2012年下半年起，中国的投行业更是进入了又一轮寒冬。
有不少年轻人仍然试图进入投行工作，而无视整个行业在走下坡路的趋势。
究其原因，还是前些年一直持续的投行的造富效应。
每个人年轻的时候都有想多赚钱的冲动，毕竟，这也是个人能力的某种反映。
从去年到今年，我在网络上和现实中仍然遇到不少刚毕业的年轻学生问我：请问怎样才能进入投行？
我想进入投行工作，辛苦不怕！
遇到这样的问题，我往往会反问他们：请问你是真的喜欢投行的工作状态还是就是想多多赚钱呢？
如果是想赚钱，赚钱的工作其实不少，但都要慢慢从基层做起。

而我发现，即使我说了再多关于投行的工作压力大、出差时间长、没有个人生活、遇到市场不好时日
子非常难过，很多向我提问的人却仍然对投行持有美好的幻想，哪怕我在心里已经默默判定这个理想
青年完全不适合投身投行工作。
其实这也是我写这本书想要告诉大家的事情——对有志进入投行工作的朋友而言，本书将为你提供一
份职业选择的参考。
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本书是以我2007年到2011年的投行经历为基础，但在我任职PE公司及求学MBA期间，仍然持续关注着
中国资本市场的变化，因此也增加了许多近几年中国投行界的新鲜事和对这些事件的个人评述。
随着中国资本市场改革的不断推进，某种程度上，我已经经历了中国投行一个即将过去的时代。

的确，投行是一份特别的经历，让我又爱又恨。
这份工作让我牺牲了许多个人时间、放弃了许多爱好、甚至造成了个人健康问题，但却给了我丰富的
专业知识、广博的见识、良好的工作习惯和敬业的做事态度，足以受益终生。

很多朋友在网上看过我的《中国与华尔街不同的投行人生》后建议我据此写成一本小说，考虑再三，
我还是决定原原本本记述我真实的投行经历和案例。
其实现实的人生远比戏剧精彩，虚构的部分却可能增加对这个行业的误解——那就恰恰违反了我的初
衷。

书稿写成后，我自己有点担心，这份以个人经历为主线的纪实读物会不会写得过于坦白？
因为我不仅写了太多中国投行真相和传言，更写了太多自己真实的体验与感受——我的得意，我的不
满，我的软弱，我的坚持。
但如果这能因此让阅读的你体会到人在投行的真实状态，并因此收获一些做人做事的感悟，就足以支
持我如此行文的勇气。
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作者简介

班妮，在北京求学六年，于国内知名院校取得法学学士及硕士学位，随后来到上海，先后在律师事务
所、投行、PE公司工作。
在国内一家中型券商的投资银行部工作三年后，即从投资银行部高级经理升任投资银行运营管理部主
管，负责投行项目质量控制、资本市场和后台运营工作。
当年即领导资本市场部为公司赢得证券时报“最佳定价能力投行”称号。
其文章《中国与华尔街不同的投行人生》在微博和微信上被各主要证券、财经媒体帐号广泛转载，因
该文章的传播和关注，接受过彭博记者、丝路记者关于中国投行业的采访，其关于投行的文章被丝路
网（www.silu.com)记者译成英文刊载。
2012年至2013年间，于财经杂志《陆家嘴》上发表若干篇关于投行、股权投资以及商学院的文章。
2013年下半年，在香港大学完成了MBA求学历程，期间持续关注中国资本市场发展变化，写作此书。
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