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前言

　　创新之道　　展现在读者面前的《蜕变》是一本具有鲜明特点的书。
本书的作者是北京安立文高新技术有限公司的总经理，是中关村科技园区里的一位科技企业家。
他经过20多年的创业艰辛，积累了丰富的经营经验，已经品尝到成果的香甜。
本书充满创新，有理念的创新、技术的创新、产品的创新、文化的创新。
作者创办了一家“不大不小”具有独特风格的公司，即本书中介绍的“无老板公司”。
这家公司实际上是一所培养“知本家”的大学校，它是信息社会产生的一家新的类型的公司，是一所
很有生命力的企业。
这所公司的理念是智慧的结晶，是实践的成果。
实践出真知，从实践中提升的经验，总结出的心得，是我们社会大变革时期的宝贵财富，也是可贵的
群众文化。
　　所谓群众文化，即社会文化。
它不限于唱歌跳舞，也不限于看电影、看电视。
在不同的人群中，有着不同的文化。
民间有各种艺人，民族有民族的文化。
他们有自己的作家、艺术家、科学家。
他们的作品有阳春白雪，也有下里巴。
它产生于人民，又服务于人民。
本书的作者是一位普通的公司管理者，由一位群众文化的欣赏者蜕变为一名创造者，他的位置有了飞
跃的变化。
他创造出的成果，既服务于自己的公司，又服务于社会的读者，因此，他是一位有成就、有贡献的群
众文化工作者。
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内容概要

国务院出台新政策，鼓励大学毕业生进行创业，并制定了许多优惠政策。
但是，他们还是无从下手。
这成了中国大学毕业生一大难题。
这究竟是什么原因呢？
本书相关内容对此进行了精辟的论述。
这对大学生的就业和创业应该有一定的参考价值。
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作者简介

廉绵第，原沈阳仪表工艺研究所高级工程师，攻关集成电路。
1986年下海，供职美国AD公司。
随后进入中关村科技园区，任北京安立文高新技术公司总经理。
在实践中总结出自己的致富心经，成为名副其实的知本导师——中关村版的“富爸爸”。
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章节摘录

　　富有者的变迁　　中华人民共和国成立后，开始了社会主义革命，企业大部分收归国有，统称国
营企业。
还有一部分叫集体企业，它们的经营方式和分配方式基本上和国营企业一样，是另一种国营企业。
1979年统计，国营企业占91％，集体和个体只有9%。
全国人民都是在企业上班，统称职工。
因为都是拿工资的，又叫工薪阶层。
农村实行了公社化，农业成了集体农业，不同的是工薪者是挣工资的，社员是挣工分的。
　　从经济学上讲，没有资产的就是贫穷者，挣工薪的工人和挣工分的农民都是没有资产的人，所以
，全国人民都是贫穷者，国家也是贫穷国家。
　　生产上实行了计划经济，分配上实行了平均主义，虽然消灭了贫富差别，却打击了生产者的积极
性。
造成了国家贫困，民不聊生。
所以说，社会上还必须存在一定的贫富差别。
穷富蜕变是社会发展的原动力，消灭了差别，也就没有了动力。
　　按“虚长盈消”理论来讲，穷极则富。
为了富民强国，20世纪70年代末，在共产党的领导下，我们国家实行了改革开放政策。
计划经济开始转变为市场经济，允许开办民营企业，让一部分人先富起来，开始出现富有者。
　　第一批富有者　　改革开放初期，国家首先把流通领域市场化，开始让私人开办企业。
那时办企业的，首先是那些没有工作的待业青年，还有一部分自由农民和没有职业的闲散人员。
说是企业，实际上是个体户。
那时的经营，主要是进口贩运变卖。
广东人把香港的一些物美价廉的东西进口（走私）进来，北方人再把它贩运过来变卖，他们就是利用
这种形式发了一些财，成了暴发户。
另外，一部分自由农民把农副产品收购起来，拿到城市来变卖，也赚了一些钱，他们成了万元户。
那时，一名国家干部月工资才100多元，相比之下，万元户就是财主，当时，社会上把这种人叫“倒爷
”，有人用曹雪芹的《好了歌》写了一首“剥皮诗”：　　世人都晓“倒爷”好，倒来倒去都“发”
了！
　　只要能把大钱赚，抓住机遇不放了。
　　这是群众对“倒爷”的评价。
这批人就是我国第一批富有者。
　　这些人，与其说他们抓住了机遇，还不如说机遇抓住了他们。
这种机遇不会再有了，再想用这个机会发财是不可能的，机不可失，时不再来。
　　其实，这批富有者，并不是真正的富有者，只是有了几个钱的穷人。
　　第二批富有者　　第二批富有者出现在20世纪80年代后期，即生产资料市场化阶段。
生产资料市场化初期，由于物资贫乏，供应短缺，为了保证一些重要企业的正常生产，国家实行了价
格双轨制。
所谓双轨制，就是一部分物资由国家计划内管理，供应一些重点企业；另一部分则不归国家计划内管
理，叫计划外物资，可以自由流通。
这样就形成计划内的物资价格便宜、计划外的物资价格昂贵的局面。
为了保证计划内物资供应，计划部门发放了一些“批文”，使用部门用“批文”进行采购，由此就产
生了“批文”这种“无形资产”。
　　生产资料与那些家电和农副产品相比，可不是小生意。
“批文”就成了抢手货，这不是那些个体户能干得了的，也不是一般企业可以做成的，必须“公私合
营”、“内外结合”才能完成。
有的人，把计划内的物资用“批文，，买下来，再把它变成计划外的物资卖出去，这么一倒，利润就
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来了。
那时，许多与权势有关的人都纷纷出场卖“批文”，有门子的人找熟人，“走后门”，利用民营企业
（乡镇企业比较多）有自主权的条件，搞“回扣”。
这就出现了“钱权结合”的致富者。
有人用曹雪芹的《好了歌》也写了一首“剥皮诗”：　　世人都晓“后门”好，这条路子“没治”了
！
　　不管事情有多难，最后全都办成了。
　　这反映了群众对“走后门”这一社会风气的不满情绪。
　　这就是我国的第二批富有者。
这批富有者有两种，一种是“批文倒卖者”，另一种是“民营企业老板”。
　　但是价格双轨制毕竟只是过渡时期的产物，当物资丰富之后，价格双轨制也就无用了，“批文”
倒卖者也就无利可图了。
只有那些聪明的民营企业老板，及时改变方向，利用这笔财富作为基金，投资开发和生产新的产品，
继续发展自己的企业。
其中，投资开发高科技产品的老板是最大的受益者。
也有一些民营老板缺乏远见，没有这方面的准备，随着价格双轨制的结束，公司也就倒闭了。
他们又回到贫穷者的行列去了。
　　第三批富有者　　第三批富有者出现在20世纪90年代初期，即金融领域市场化阶段。
中国出现了上海和深圳两家股票市场。
随之就有上市公司、原始股、上市公司审批者，当然也就有了股民、股评家和操盘手。
电视、互联网成了股民很方便的工具。
大家都来炒股，出现了股市大繁荣的场面，出现了大发其财的股市神话。
但是好景不长，股市出现了一些炒股行家，疯狂地把股民们的钱掠夺精光。
有人用曹雪芹的《好了歌》也写了一首“剥皮诗”：　　世人都说“股票”好，“工薪”发财时到了
！
　　“群众运动”全上市，钱叫行家炒走了。
　　这反映了股民的不满情绪，也反映中国股市不正常的现象。
　　到20世纪末期，炒股获暴利的机遇就很少了，股民无利可图自然就减少了。
只有少数炒股行家和发行股票的上市公司成了富有者，这就是我国的第三批富有者。
大多数股民又都回到贫穷者的行列去了。
　　第四批富有者　　第四批富有者出现在20世纪90年代，即改革开放进入到知识和技术市场化阶段
。
这个阶段出现了一批富有者，大多数是些知识分子。
他们不是利用钱来作资本的，而是用知识作资本的，所以，人们把这批富有者叫知本家。
那时，全国各大城市，在各大专院校、科学院所附近办起了开发区、科技园区等。
许多知识分子纷纷下海，办起了各种高新技术公司。
有的把知识变技术，有的把技术变商品。
　　在知识经济时代，能用知识和技术发财的人才是真正的富有者。
这些人是我国发展经济的带头人，是社会的精英。
这些人中大部分还不算是富有者，确切说，应该是中产者。
只有那些知本家变成企业所有者（大企业家）和投资者，才是真正的富有者。
这些富有者是极少数。
这就是我国第四批富有者。
　　知本导师有诗日《知本家在行动》：　　信息时代跨财富知识化　　英男数倩女云涌知本家　　
⋯⋯

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<蜕变>>

媒体关注与评论

　　“君子爱财，取之有道。
”作者不但爱财，也已发了财。
作者的“取财之道”，全在这本专著里。
　　作者钻研了老子的“虚长盈消”理论，将朴素的唯物主义与经典的自然辩证法相结合，找到了“
知本家蜕变”的理论根据。
在商海实践中，他又学到了不少街头知识。
而后摸索出一套创办生命力极强的“无老板公司”的经验，成为一位卓有成就的企业家。
　　诚恳地把这本书推荐给那些希望成为知本家的中青年知识分子，和那些将要走上工作岗位的大专
院校毕业生。
在他们前进过程中遇到困惑时，这本书定能成为良师益友。
尤其是对面临就业和创业的大学生，更有价值。
　　——北京信息科技大学教授　梁福平
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编辑推荐

　　《蜕变：来自中关村的36条创富心经》是笔者在总结下海20多年来成功经验和失败教训的基础上
写出来的，其中包括培养教育员工和创办无老板公司的经验。
　　“君子爱财，取之有道。
”本书作者不但爱财，也已发了财。
问其诀窍，全部隐藏在这本《蜕变》专著里。
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