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内容概要

　　比尔·盖茨创造了迅速赚钱的神话，但他的微软帝国绝不是神话缔造的。
他是精通计算机的行家，他是一个拥有敏锐目光的投资家，他是一个头脑发达的天才企业家。
当然他也是一个有血有肉的人，他的成功是有规律可循的。
创业要早，赚钱要快，创新要“偷”，销售要“抢”，这就是比尔?盖茨的赚钱术。
“这个世界并不会在意你的自尊，而是要求你在自我感觉良好之前先有所成就。
”
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章节摘录

　　“即使你们把我身上的衣服剥光，一个子儿也不剩。
然后把我扔在撒哈拉沙漠的中心地带，但只要有两个条件——给我一点时间，并且让一支商队从我身
边路过，那要不了多久，我就会成为一个新的亿万富翁⋯⋯”　　法国政治家、前国防部长阿兰?佩特
菲特曾经写过一本名叫《法兰西病》的书。
盖茨最欣赏的是书中作者引述的美国亿万富翁洛克菲勒所说的这句名言。
　　盖茨平时读书不爱做笔记，但这次例外，他把这句话工工整整地抄在了笔记本上。
　　在湖滨中学读书时，盖茨曾经认真地对同学哈克斯说过这样的话：“我要在25岁的时候赚到我一
生中的第一个一百万美元。
”哈克斯回忆说，“我听了这话，心里非常震惊，因为他说的是第一个一百万美元。
这意味着他把一百万美元看成一个很小的数目。
那么，他到底准备一生赚多少钱呢？
”　　然而，现在看来，这话如果是从别人口中说出来的，也许是吹牛皮和大话，而对于比尔?盖茨来
说，这已经被证明是准确无误的，如果非要挑错误的话，那就是盖茨后来挣到了比一百万多很多倍的
美元。
　　卡尔?爱德蒙德从6年级开始就成为盖茨的好友了。
他俩在整个高中阶段形影不离，他们一起看电影、郊游、驾车兜风，没完没了的玩弹子游戏。
夏季的周末，他们还常常一起去胡德运河滑水橇，并一起练习跨越障碍的水上滑翔。
　　高中时，爱德蒙德在西雅图一家银行找到了一份零工。
有一天，一位中年妇女走进银行，在她的账号上存了几张1000元面值的美元。
在那时候，1000元面值的美元还极少，爱德蒙德从来没有见过。
晚上，他跟盖茨说起这件事，盖茨也觉得很惊奇。
那时的他们多么也想拥自己的有一张千元大钞啊！
第二天，盖茨从父母那里要了一沓20美元钞票，央求爱德蒙德从银行换到了一张面值1000美元的钞票
。
他俩别提有多神气了，甚至为此想到了一个鬼点子。
　　那天晚上，盖茨和爱德蒙德去了一家快餐店，每人要了一份快餐。
当快餐端上来时，盖茨不慌不忙地打开皮夹子，把那张崭新的1000元现钞递到女侍者手中。
女侍者看见这样大面额的现钞，惊讶的眼睛都瞪大了，她认真地翻看了一会儿钱，不时地抬头打量了
盖茨，欲言又止。
最后，无奈的她只能向值班经理求助。
过了一会儿，值班经理走过来，板着一副生硬的面孔问他们：“有小钱吗？
”“不，没有任何小钱。
”盖茨一本正经地摇头回答。
“好吧，等用餐后，我们也许能把它找开，但现在不能。
”经理十分尴尬地解释。
盖茨和爱德蒙德得意地忍不住笑了起来。
当然，最后他们还是用身上仅有的两美元零钱支付了餐费。
然后他们驱车离开了快餐店。
尽管这件事更多的是一种孩子式的恶作剧，连盖茨自己也不知道这一切将会意味着什么，但有一点是
明确的，那就是他觉得自己肯定有本领挣到许许多多的钱。
由此可以看出比尔?盖茨的亿万富翁之梦并不只是空想，他从少年时期就开始了自己的赚钱生涯。
　　1970年底，当盖茨再次对计算机产生兴趣时，他就开始探索生财之道了。
他参加湖滨中学的学生程序编制小组的时候，因为对商业之道及法律程序十分清楚，所以理所当然地
成为了这个小组的法律顾问和中心人物。
　　1971年初，湖滨中学程序编制小组得到了一笔重要的业务：俄勒冈州波特兰市的信息科学公司与
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计算机中心公司，想请盖茨他们来为它的客户编写一份工资表程序。
而这套程序相当复杂。
　　在程序完成的时候，提到报酬的问题。
盖茨和艾伦等都不希望公司按时付费，他们提出以项目产品或版权协议的规定来支付酬金。
因为他们知道，版税的金额是非常巨大的。
这样，大家得到了信息科学公司所获利润的10%；而且在该公司长期的经销中，他们将会获得更大的
收获。
因为协议和有关的法律规定，信息科学公司无权占用任何属于程序编制小组的那部分收益。
他们得到的这笔钱究竟有多少，大家都说不清楚。
但只要有销售活动，程序小组就能从他们的工资单项目中抽取版权费。
　　因此，其中一位同学的父亲评价盖茨说：“如果有人想知道为何盖茨会取得如此辉煌的成就，我
认为这主要是由于他早期经商所积累起来的经验。
”事实确实如此，当时的盖茨还是个中学生，就懂得按版权抽取利润，这种经商意识实在令人惊叹。
　　1971年，艾伦从湖滨中学毕业，进了华盛顿大学主攻计算机。
这时他与盖茨合作创办了一个他们自己的公司，名字叫“交通数据公司”，开始开发另一个可以赚钱
的软件项目。
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