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内容概要

党的十六届五中全会提出了建设社会主义新农村的重大历史任务，为做好当前和今后一个时期的“三
农”工作指明了方向。
全面建设小康社会，最艰巨最繁重的任务在农村。
构建社会主义和谐社会，必须促进农村经济社会全面进步。
农村人口众多是我国的国情，只有发展好农村经济，建设好农民的家园，让农民过上宽裕的生活，才
能保障全体人民共享经济社会发展成果，才能不断扩大内需和促进国民经济持续发展。
     编写这本书的目的在于给农村的朋友一本读物，一个良师益友，让农民朋友们可以从中得到启发，
奔向致富路；本书的目的还在于推进社会主义新农村建设，新农村建设的中心是发展农村经济，核心
是培养造就有文化、懂技术、会经营的新型农民，增加农民收入。
本书正是希望在培养造就新型农民方面，发挥积极的作用，提升农民的素质水平。
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章节摘录

　　第三篇 优特产品致富篇　　首先给大家介绍一个概念——优特产品。
“产品”大家都知道是说你们当地出产的农作物、经济作物等等，那么什么是优特产品呢？
我们说，有比较才有优势，那么我们可以拿以下这几个方面去比较一下。
第一，你们当地的产品是不是独特的，也就是说，是不是别的地方生产不出来的？
如果是这样的话，我们可以设想，这种不能大范围种植的产品，一旦被打开了市场（我们前面已经给
朋友们介绍过市场的作用了），那利润应该说是相当可观的。
因为你不需要担心竞争，可以说你们的产品垄断了市场。
所以，先发掘一下你们当地有没有这种特殊的产品。
如果没有朋友们也别急，我们来看下一种。
第二，你们当地有没有招牌货，也即是说，你们是否有那么一种产品是方圆几百里的乡亲们都认可的
，如果他们要吃或用的话，他们宁愿跑上几百里的路来你们这里买。
那么可以说，你们的产品已经有了一定的知名度，但这离你们奔上富裕路还远着呢。
因为你们产品的“好”知道的人太少了，指望几个老乡照顾你们的生意，那你们的富裕还不是遥遥无
期啊。
你们一定要把这个招牌打出去，能打多远打多远，最好漂洋过海，让全世界的人都知道，在中国的某
个小山村里，有一个牌子的特产，味道就是好；或者有个牌子的东西很好用。
这个招牌就是你们产品的品牌。
现在不是流行名牌吗，你可以接着把你的品牌做成名牌，这样的话身价就更高了，还愁不富裕吗？
第三，如果你们挖地三尺也没找到我前面说的这两种产品，那咱们只好从你们现有的产品里挖掘了。
想方设法把你们和市场上同类的产品做的有所区别，不管是在哪个环节，只要有所不同，或许就能卖
出好价钱，这就是我们说的“优”。
你得在同类产品里出类拔萃，才能占领市场，赢得市场。
　　⋯⋯
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