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前言

在美国的投资史上，沃伦·巴菲特的地位始终无人可以撼动。
他白手起家，从分析和投资股票做起，最终集腋成裘，积累了大量财富。
他涉足投资业超过40年，足以证明他致富靠的绝非是一朝一夕的运气，他的投资一直跑赢美国股票市
场，他不仅盈利比大盘平均水平高出数筹，而且从未有过盲目冒险投资的经历，更没有过一年的亏损
纪录。
对于这种骄人的战绩，所有的市场专家、债券市场经纪人和学者都认为几乎是不可能实现的。
不论是在牛市还是熊市，不论经济是处于增长期还是衰退期，不论是在二战后的纺织业发展高峰期、
越战，还是垃圾债券和信息化时代，巴菲特的盈利能力始终稳如泰山。
二战之后，美国主要股票的市值年均增长11％，而巴菲特的复利年均收益率却高达29.2％。
巴菲特的成就更令人瞠目之处，在于他发家依靠的是传统的长线投资。
当代华尔街的一些金融家之所以能暴富，是因为他们对手里掌握的公众财富进行巧取豪夺。
巴菲特并不玩这种把戏，遑论更加低级的中饱私囊，华尔街的投机商向来因为这种手法而臭名远扬。
实际上，巴菲特重新挖掘了纯粹资本主义的内涵，这是一种冷血的投资艺术，但却是一场公平的角逐
。
那些投资于巴菲特公司的股东们也赚得盆满钵满，而且他们财富的增值速度与巴菲特是一样的。
他们赚到的利润之丰厚是他们自己都难以置信的。
假如一个股东当巴菲特1956年在家乡奥马哈创业时就给巴菲特投资了1万美元，并且对他一直不离不弃
，那么他的财富到1995年底已经飙升至1.25亿美元。
这些仅仅是数字而已，巴菲特在华尔街的声誉更是让人难以企及。
每年，巴菲特的信徒和投资家都像朝圣一样蜂拥到他的故乡小城奥马哈，去聆听他条分缕析地讲授投
资、经营和金融的秘诀。
他所在公司的年会就像是全美国的一次盛会，其影响力丝毫不亚于猫王的演唱会。
金融家们也纷纷来到奥马哈取经，把他的文章奉若《圣经》，像念经文一样背诵他的名言。
因为他总是能够很快就抓住问题的实质，所以从早年开始，他就有一大群崇拜者。
在这些信徒蜂拥到奥马哈之前很多年，在巴菲特扬名立万之前很多年，在大学校园的聚会上，他会站
在一个角落，一张娃娃脸上挂着明澈敏锐的眼神，旁边围坐着十几个喝得醉醺醺的兄弟，津津有味地
听他高谈阔论。
几年之后，这些兄弟都在华尔街发迹了，但是对巴菲特的这种顶礼膜拜依旧继续。
巴菲特是这群朋友中年纪最小的，但是他会毫不紧张地往宽大的老板椅里一躺，兄弟们在他的脚边围
坐一团，静听他讲述金融的玄妙。
在华尔街，巴菲特的平易近人给他赢得了一大批拥趸。
金融往往会让人觉得像一座深奥的迷宫，巴菲特却能够像杂货店店员谈论天气一样把金融向大众讲明
白。
他从来都没有忘记，在任何一只艰深难懂的股票或债券背后，公司的经营活动都是实实在在，普普通
通的。
他把华尔街的那些分析术语抛到了一边，他想让美国小镇上的市民也能听明白自己的金融分析。
有一点让人感到很矛盾：越来越多的美国人对投资感兴趣，但是华尔街却变得越来越晦涩，越来越深
奥，让人越来越看不懂，而且越来越没有信心看明白。
巴菲特出生于美国大萧条期间，当时手里握有闲钱的人觉得自己有充分的能力理财，他们会购买蓝筹
股和3A级的优质债券。
大萧条给美国人留下了很大的心理阴影，但是二战后的经济繁荣让人们重拾信心。
在当前美国，数千万美国人至少都持有一只以上的公司股票，但是很少有人在操作股票时会觉得得心
应手，更少有人还能够像他们的前辈那样谨慎。
他们最多也就是对公司的财务报告扫上几眼，似乎从每天的房价和通货膨胀指数中就可以找到他们久
久期待的“答案”。
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最糟糕的情况下，他们会干脆把资金交给不同的共同基金经理人来打理，这种做法要是被他们的祖父
知道，那可是要让老爷子震怒的。
在这样一个金融知识变得日益复杂的时代，巴菲特的与众不同之处就在于他能够保持“下里巴人”的
本色。
巴菲特的大多数投资之道都是普通人可以借鉴学习的(这也是那么多人蜂拥到奥马哈去的理由)。
巴菲特之所以是个天才主要取决于他是个性格上的强者，他富有耐心、自律性和思维理性。
这些都是一些普通人身上常见的优点，但是在财富激情的冲击下想要保持这些优点并非易事，而这些
品质对于想在股市里一展身手的任何人而言都是不可或缺的。
从这种角度而言，巴菲特的性格和职场道路不啻大众投资和美国商业的一本教科书。
巴菲特从最初就意识到了自己的定位，因此他形成了一个独特的习惯，那就是在自己有出格冒险的做
法时，就把它们记录下来。
作为一个投资家，巴菲特却从不使用价格杠杆、期货、动态套期保值、现代投资组合分析和学界提出
的其他艰深晦涩的分析工具。
现代投资组合经理的思维更像是一个交易商，巴菲特与他们的不同之处在于，他把自己的资本投在了
精心选择且具有良好成长性的公司上面。
在这一点上，他的做法很像之前的金融巨头J·P·摩根。
深藏不露的摩根是华尔街的一代英杰，而巴菲特走的完全是另一条路线，他是一个出语平凡的美国中
西部“可爱大叔”。
他有一句讽刺银行家的经典俏皮话：“银行家们才是那些需要戴黑色套头面罩的家伙。
”巴菲特这种平民化的幽默反而让他的形象更加高大，让他的影响力超过了之前的投资大师，也让美
国民众找到了期盼已久的真正创业英雄。
巴菲特的创业传奇一直都是美国人想要解开的谜团：一个纯粹的美国西部大叔在政客、银行家、商业
巨头或其他恶人成堆的东部站稳了脚跟，实在让人觉得不可思议。
这是对美国传统的一种颠覆，让人不由得想起东部第一代最真诚、最质朴的美国人已经不复存在了。
欧洲人有自己尊崇的君王，而经典的美国英雄主义形象就是那种自力更生、从中部地区成长起来的精
英，例如出生于肯塔基州贫寒家庭的林肯总统、出生于密西西比河畔一个乡村贫穷律师家庭的马克，
吐温、出生于美国俄克拉何马州平民家庭的喜剧大师威尔·罗杰斯。
在这个缺少英雄的时代，这也是巴菲特的崇拜者蜂拥来到奥马哈的理由之一。
在杰克·纽菲尔德为罗伯特·肯尼迪所著的传记中，纽菲尔德也谈到了巴菲特，他称巴菲特不是一个
英雄，而是一种希望；不是一个传奇人物，而是一个普通人。
尽管他极其聪慧，但身材并不伟岸。
当他来到巴黎的时候，他唯一的反应是他对观光没有兴趣，但发现巴黎的饮食比奥马哈的要美味。
他具有无与伦比的独立思考能力、专注工作和不受外界干扰的能力，不过有时候这些特质会让他周围
的朋友大跌眼镜。
有一次，巴菲特去马撒葡萄园拜访《华盛顿邮报》发行人凯瑟琳‘格雷厄姆，身旁的一个朋友在称赞
日落之美。
巴菲特却说自己没留心，似乎他必须特意留心才会注意到身边的日落。
即便是在位于加州的海滨度假别墅里，巴菲特也会一连几周天天工作，很少走到海边去散散心。
巴菲特虽然是个光芒四射的公众人物，但其实他是一个性格很内向的男人。
共同基金投资奇才彼得·林奇在20世纪80年代中期拜访过巴菲特，对巴菲特内心的静谧感到很是诧异
。
他的所有文件都整整齐齐地按字母顺序码放在金属文件夹里，那种整齐细致的程度看起来完全像是另
一个时代人的所作所为。
他没有其他股票交易员所用的各种分析设备，也没有林奇桌上一排排的电脑屏幕。
巴菲特的办公桌上没有股票价格走势图，也没有电脑，有的只是一本剪报册和一台摆放在玻璃罩下面
的老式股票行情自动收录器。
就这两样古董级物品目睹了这个办公室内的潮起潮落，见证着巴菲特的传奇历史，记录着他到底买进
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了哪些股票，又卖出了哪些股票。
彼得-林奇每过几周就会把表现不太好的股票清仓，但是巴菲特对很多只股票一直持有了多年。
彼得·林奇感受到一种突如其来的震撼，似乎自己乘坐时光机器退回到了从前。
巴菲特身上唯一能够体现一点现代化气息的就是他那架私人飞机了，除此以外，他对于享用自己的天
量财富似乎了无兴趣。
他既不收藏古董，也没有豪华座驾，对于他而言，有个汉堡就是一顿美餐。
他居住的房子位于普通街区的一条林荫道上，他的办公室也在同一条街上。
他那不竭的激情都投入了工作，按照他的说法，那就是他的舞台。
只有在这方舞台上，他才会充分展露自己作为一个投资大师的能量，充分展示一个真实的自我。
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内容概要

　　《巴菲特传：一个美国资本家的成长》被奉为“投资者不可不读的投资经典”中，作者洛温斯坦
以巴菲特独有的投资风格和管理方式为焦点，对他充满传奇色彩的投资策略、人生哲学和管理智慧等
进行深入透彻的描述和分析，并运用大量翔实的材料重现了几十年前巴菲特如何巧妙地寻找价值洼地
，如何出其不意地挖掘潜在的投资价值，如何将伯克希尔·哈撒韦公司塑造成美国最大的集团企业的
奥秘⋯⋯《巴菲特传：一个美国资本家的成长》不只是一个娓娓道来的大师传奇，更是一个无比成功
的投资人的自画像：他凭正义和品德取胜了大都市的尔虞我诈，并且用自己的执
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作者简介

罗杰·洛温斯坦，《华尔街日报》资深财经记者，负责股票专栏《华尔街听闻》和《固有价值》专栏
。
罗杰在《华尔街日报》做财经记者期间，对伯克希尔·哈撒韦公司的掌舵人沃伦·巴菲特进行多年的
跟踪研究。
本书既有投资者对这一行业的通晓，又具备一个记者的客观视角，堪称巴菲特传记中不可不读的经典
著作。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<巴菲特传>>

书籍目录

前言第一章 奥马哈第二章 逃离家门第三章 格雷厄姆第四章 创业之初第五章 合伙人公司第六章 高歌猛
进第七章 伯克希尔·哈撒韦第八章 本能的回归第九章 嬗变的自我第十章 重返华府第十一章 报业大亨
第十二章 合伙人回归第十三章 地毯夫人第十四章 风起云涌八十年代第十五章 公与私第十六章 大崩溃
第十七章 飞镖之争 第十八章 圣殿里的秘密第十九章 霍华德·巴菲特牌玉米第二十章 恐钱症第二十一
章 证券之王第二十二章 所罗门的审判第二十三章 巴菲特电车

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<巴菲特传>>

章节摘录

第一章 奥马哈奥马哈城位于密苏里河西岸，就像镶嵌在翡翠项链上的一颗钻石。
这个西部城镇富有活力和创业精神，能人辈出、锐意进取。
——美国电话公司广告语这个体重6磅、早产5周的小男孩降生到世上以来，似乎对数字就有一种本能
的迫切渴望。
在小时候，巴菲特就会到朋友鲍勃·拉塞尔家玩，坐在拉塞尔家的门廊前，静看门前的车水马龙，记
下过往车辆的车牌号码。
天黑之后，这两个孩子就会跑回家，在桌上摊开《奥马哈世界先驱报》，记下每个字母在报上出现的
次数，在剪贴簿上密密麻麻地写满算术列式，就好像他们在算欧几里得的数学难题一样。
拉塞尔会拿出一本年鉴，大声念出一些城市的名字，巴菲特则会一个接着另一个快速报出每个城市的
人口有多少。
棒球得分、赛马胜率⋯⋯任何数字都是这颗早熟的大脑的养料。
每逢周日，母亲会让他洗漱干净，头发梳得油光锃亮，把他往教堂的长椅上一放，想让他好好听听布
道。
他倒不浪费时间，坐在那里扳着手指头开始算起神职作曲家的寿命来。
他会站在起居室里手握乒乓球拍颠球，一边颠一边数，一玩就是一个小时。
《大富翁》游戏他会玩个不停，兴奋地数着自己不断累积起来的虚拟财富。
蓝色眼眸，皮肤白皙、脸颊泛粉的巴菲特不仅对数字很着迷，对金钱也很热衷。
他第一个和财富有关的礼物是艾丽斯姑妈在圣诞节送他的货币换算器，他自豪地将它别在腰间。
5岁那年，巴菲特就在自家门外的过道上摆了个小摊，向过往的人兜售口香糖。
后来他又改卖柠檬汁，这次不是在自家门前，而是换到了地段更加繁华的拉塞尔家门口。
9岁的时候，巴菲特和拉塞尔在拉塞尔家对面的加油站数饮料售卖机里出来的瓶盖数，这可不是9岁少
年的无聊举动，他们是在做市场调查。
市场上卖了多少瓶酷土牌橙汁？
卖了多少瓶可口可乐？
卖了多少瓶无醇啤酒？
他俩会把这些瓶盖运到巴菲特家的地下室里分门别类地堆成堆。
他们想知道哪一种饮料的销售量最大，哪家公司的生意最好。
当大多数孩子还不知道何为公司的时候，巴菲特就从身为股票经纪人的父亲手里搞来成卷的股票行情
机纸带，把它们铺在地上，用父亲的标准普尔指数来试着解读这些报价数字。
他会到高尔夫球场上去寻找用过的但可以再用的高尔夫球，出售给邻居来赚钱。
他也会来到阿克—萨—本赛马场，趴在扔满票根的地上，把那些被撕破丢弃的票根翻过来，常常能发
现一些中了奖但又被误扔掉的赛马券。
在酷暑难耐的内布拉斯加，巴菲特和拉塞尔顶着烈日，来到奥马哈乡村俱乐部，给大款们当高尔夫球
童，每天挣3美元。
傍晚时分，美国的中西部陷入迟暮的寂静中，他俩会坐在拉塞尔家前廊的摇摆沙发上嬉戏。
这时，纳西斯和斯塔德贝克斯大街上的车流和电车发出的叮当碰撞声让巴菲特又产生了奇思妙想。
看到许多车辆经过拉塞尔家门前时，巴菲特会不无感慨地说道：“要是能从他们身上赚到钱就好了。
”拉塞尔的母亲伊芙琳在50年后回忆起巴菲特的往事时，还清晰地记得当年巴菲特的原话：“这么多
车！
太可惜了，您都没从这些司机身上赚到钱。
太可惜了，拉塞尔夫人。
”好像拉塞尔夫人非得在家门口设一个收费站才过瘾。
那么，巴菲特的这些想法是怎样形成的呢？
在家里的三个孩子中，沃伦·巴菲特排行老二，也是唯一的男孩。
他母亲来自内布拉斯加州的一个小镇，是个身材娇小、性情开朗的女人。
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她为人随和，是公认的贤妻良母，也有着“很好的经济头脑”。
沃伦·巴菲特的父亲霍华德·巴菲特性情严肃但却为人和善，他对沃伦·巴菲特的一生有着至关重要
的影响。
是他把儿子带入了股票和债券的世界，并为儿子未来的发展打下了良好的基础。
但是，就目前大家掌握的情况而言，老巴菲特对于数字的精明还不敌儿子，他对赚钱的兴趣也不如儿
子那么浓厚。
那么，究竟是什么力量使得沃伦·巴菲特从舒适安逸的家中跑出来，甘愿在赛马场的地上爬来爬去捡
票根，就好像地上满是珍珠一样呢？
究竟又是什么，使得多年以后的他在商业伙伴面前一层身手呢？
他能够心算复杂的算术题，记忆力之强就像一部活百科全书一样，连阿克伦城的人口都能脱口而出。
沃伦·巴菲特的妹妹罗伯塔断言：“他生来就如此。
”大家公认巴菲特一家都很温文尔雅、性格平和，而且做事能持之以恒。
他们精于生意，一分钱都要掰成两半花。
最早来到美国的巴菲特家族先辈名叫约翰·巴菲特，是法国的一名纺织工人。
1696年，他在长岛北海岸的亨廷顿与汉娜·泰特斯完婚。
巴菲特夫妇一直到南北战争结束后都在长岛居住，以种植业为生，但是他们志存高远，这与家族的简
朴生活很不相称。
1867年，悉尼·巴菲特受雇为他的祖父泽布隆·巴菲特开垦农场。
当悉尼·巴菲特听说每天的工钱只有50美分时就愤然离开了农场。
他找到一份工作后，驾着马车离开了奥马哈。
1869年，他开了自己的S·H·巴菲特杂货店。
当时，奥马哈城还处于发展初期，但是巴菲特一家的商业氛围就已经很浓厚了。
这家杂货店的位置与后来美国富人办公林荫区相隔只有1.5英里。
在一个黄金时间，悉尼·巴菲特的杂货店开张了，当时正值铁路贯通美国大陆之后三个月。
奥马哈成了一个全国瞩目的交通枢纽，火车经常从这里进出，隆隆声响彻整个中西部平原。
来自四面八方的拓荒者、流浪汉、投机商、南北战争老兵、铁路工人、释放的囚犯以及妓女蜂拥而至
，形形色色的人都会光顾巴菲特家的杂货店，来买鹌鹑、野鸭和松鸡。
泽布隆-巴菲特开始担心悉尼·巴菲特的前景，在写给他21岁孙子的信中，他一再强调说巴菲特家族的
生意经就是“谨慎为本”：你不要指望一口吃成个胖子，但我也希望今年春天生意能变得更加红火。
如果不行的话，就赶紧关张，把欠债还清，维护好你的信誉，因为这比金钱更重要。
不过，年轻的奥马哈城日益繁荣，悉尼·巴菲特一家也随之变得更加富裕殷实。
悉尼·巴菲特扩建了杂货店，还让两个儿子来给他帮忙，其中小儿子欧内斯特·巴菲特继承了家族经
商的本领，他就是沃伦·巴菲特的祖父。
他和哥哥同时追求一个女孩，最终他获得了女孩的芳心并娶她为妻，自此兄弟两人割席断交。
1915年，欧内斯特离开这家位于闹市区的商店，在城西开了一家新店，名叫巴菲特父子商店。
这一次，欧内斯特再次精明地抓住了商机，因为奥马哈城的居民逐渐迁往河西岸。
欧内斯特开始了送货业务和赊账销售。
不久以后，富豪家的厨师纷纷打来电话来向巴菲特父子商店订货，生意变得越来越兴隆。
欧内斯特继承了巴菲特家族惜金如命的风格，他让仓储员每天轮班干11个小时，工资却只有少得可怜
的2美元。
欧内斯特·巴菲特的儿子就是霍华德·巴菲特，也就是沃伦·巴菲特的父亲。
霍华德对成为第三代杂货店老板丝毫不感兴趣。
霍华德和欧内斯特一样富于独立思考精神，但性格更加温和，没有父亲那么暴躁。
他曾在怀俄明州的一家石油管道公司工作过一段时间，他真正的兴趣还是在于思考活动。
当霍华德在位于林肯镇的内布拉斯加大学就读时，就当上了《内布拉斯加日报》的编辑，渴望以后能
在新闻界打拼出一番天地。
霍华德尽管算不上十分英俊，但他头发乌黑，目光炯炯有神。
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作为校友会的主席，他不乏漂亮的女追求者，但在大四时，他遇到了一个家境贫寒的乡下女孩，这个
女孩除了善于社交别无所长。
利拉·斯塔尔在内布拉斯加州西点镇长大，该镇只有两千多人，位置荒凉偏僻。
她父亲叫约翰·斯塔尔，家里经营着一份名叫《卡明县民主报》的周报。
镇上大多数人都是德国后裔，因而说英语的斯塔尔一家感到有些不合群。
利拉母亲的孤独感尤甚，大多数时间都卧床不起，精神萎靡。
利拉和她的哥哥以及两个妹妹不得不从小就学会保护自己。
利拉还要协助父亲经营《卡明县民主报》。
从小学五年级开始，利拉就得坐在高高的板凳上排版，后来改用活字印刷机。
有时候，当列车在西点镇停站时，她就会冲上列车去采访乘客挖出一些素材用来填充《卡明县民主报
》上的栏目。
每到周四，这个瘦小的女学生就会站在大得不成比例的印刷机旁边，小心翼翼地在恰当的时机将报纸
拉出印刷机。
多年之后，只要家中的报纸印刷时，利拉就会出现严重的头痛症状。
利拉167从高中毕业以后，为了筹集在内布拉斯加大学的学费，不得不去打了三年工。
有一天，她出现在霍华德·巴菲特的办公室里，想在《内布拉斯加日报》谋一份职位。
多年来的风风雨雨让她变得出语泼辣，幽默之中带着一丝苦涩。
她长得很美，身材娇小，淡棕色的卷发富有光泽。
按她自己的说法，她“主修的专业就是结婚”——对于一个找不到出路就要重返西点镇的女孩而言，
这不啻一门实用的专业。
霍华德给了她一份工作，并且很快就跟她约会了。
两人马上坠入了爱河。
霍华德在临近毕业时向利拉求婚。
约翰·斯塔尔是一个读书人，他本希望女儿能念完大学再结婚，不过还是同意了两人的婚事。
1925年12月26日，两人的婚礼在西点镇举行。
利拉在给孙子们的回忆录中提到，霍华德后来曾对她说：“和你结婚是我这辈子最成功的一笔交易。
”他俩根本没有度蜜月的闲情逸致，婚礼一结束两人就直接坐上了去奥马哈的汽车。
朋友给霍华德在报社找到了一份工作，这也正是他梦寐以求的。
但是他父亲的一位朋友在保险公司给他找了个周薪25美元的职位。
霍华德放弃了自己理想职业的消息当时还一度传得沸沸扬扬，正如利拉所说的那样：“他屈从了父亲
的主见，因为是父亲供他念的大学。
”这对新人搬进了位于巴克大街的一间平房，房间里有一个壁炉、两间卧室。
对于利拉来说，这是一个艰难的开端。
她由一个疾病缠身的母亲带大，并没有什么干家务活的经验。
由于霍华德要用车，利拉在去做兼职秘书或打字工作时就只能搭乘公共汽车，回家后还有一大堆家务
活得干。
最初几年，她有时每周比霍华德挣得还要多。
1927年，利拉做了一个眼科手术，此后她的头痛症状又复发了。
第二年，当她生下第一个孩子多丽丝时，发烧高达40度，吓坏了所有在场的人。
两年之后，他俩又喜添贵子，这就是沃伦·巴菲特（以下称巴菲特）。
那是1930年8月30日一个湿热的夏日，气温高达38度，暴雨倾盆。
自打出生那天开始，巴菲特就比他的实际年龄要显得老成。
他学走路时总是弯着膝盖，似乎这样做就可以保证他不会摔得太惨。
当母亲带着他和多丽丝去教堂时，多丽丝会到处乱跑，巴菲特却像小绵羊一样乖乖地坐在母亲旁边。
利拉称他是“一个从来都不惹麻烦的乖小孩”。
巴菲特两岁时拍过一张照片，照片上的他矮矮胖胖、头发金黄、皮肤白皙，穿着系白鞋带的小靴子和
白色短袜。
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一只手里握着一块方积木，抿着嘴微笑，双眼炯炯有神。
他的头发小时候是金黄色，后来变成了赭褐色，但他的性格却没有任何改变。
他从来不会去陌生的地方瞎逛，也从不惹是生非。
比巴菲特小3岁的妹妹罗伯塔却要常常保护他不受附近伙伴的欺负。
有一次，霍华德带回家一副拳击手套，还找来一个男孩与巴菲特“决战”。
利拉回忆说：“那些拳击手套后来根本就没用过。
”巴菲特天性温顺腼腆，总能激起他姐妹或是其他人心中对他一种本能的保护心理。
巴菲特天生就不会打架。
巴菲特出生的最初几年正值家中最困难的时期。
当时，霍华德在联合街道银行担任证券销售员，而脾气乖戾的欧内斯特认为这是一个不稳定的职业，
他在给巴菲特的叔叔克拉伦斯的信中写道：我对股票相当了解。
简单地说，任何人含辛茹苦攒钱到了50岁却要去股市上投资，那么他在我眼里绝对是个傻瓜，是个地
地道道的傻瓜。
霍华德看到这封信后，在信笺旁不屑地写道：“这真是对我事业的莫大鼓励。
”但是不到一年，欧内斯特的预言应验了。
1931年8月13日，在离巴菲特周岁生日还有两周时，银行倒闭了，霍华德沮丧地回到家。
这是大萧条时期常见的情形，人们对生活的激情被无情地浇灭了。
他的工作泡汤了，所有的积蓄也打了水漂。
欧内斯特给了儿子一些时间来偿还杂货店的债款，这对于霍华德而言是一颗苦果，因为他和巴菲特家
族的其他成员一样，向来都反对借钱度日。
“保护好你的信誉，因为这比金钱还要重要。
”霍华德觉得前景暗淡，甚至一度考虑要举家迁回西点镇。
但没过多久，霍华德便宣布巴菲特一斯克莱尼卡公司在法纳姆大街联合州立银行大楼里开业了，这便
是后来巴菲特生活和工作的地方。
霍华德和他的合伙人乔治·斯克莱尼卡四处出售“投资证券，包括市政公司及公用事业股票及债券”
。
对于这次投资，霍华德拿出了极大的勇气，因为大萧条冲击了公众对经济的信心。
奥马哈的市民起初以为能够侥幸躲过大萧条的冲击，但是到了1932年，小麦价格暴跌，农民只能靠救
济过活，连填饱肚子都成了问题。
到巴菲特开始念书时，父亲的生意有了起色。
当巴菲特6岁时，全家搬进了郊区一座砖房里，这处都铎王朝式样的房子比原先的住处要宽敞许多。
巴菲特一家曾经历过的苦难岁月也随着时间的流逝渐渐被人淡忘了。
不过，这段艰难岁月却似乎在巴菲特心头留下了不灭的印记。
自此，他就迫切地想要变得非常非常富有。
他在5岁之前便有了这种念头，而且这种想法从来都没有从他脑中消失过。
在巴菲特6岁时，全家人破天荒地去了艾奥瓦州北部的奥科博吉湖度了一次假，他们在那儿租了一间
小木屋。
临行前，巴菲特用25美分搞到了6听可乐带在身上，度假时他绕着湖边到处找人以5美分一听出售，最
后成功地把6听可乐都卖了，挣到了5美分。
回到奥马哈之后，巴菲特从祖父的杂货店里买进一些饮料，在夏日的夜晚挨家挨户地兜售，而其他的
孩子还忙着在街上嬉戏打闹呢。
自那以后，此类的赚钱点子便在巴菲特的脑中层出不穷。
巴菲特挣钱并不是用来零花，而是有自己的目标，他在一笔又一笔地勾画自己的宏伟蓝图。
巴菲特7岁时因为发了一场奇怪的高烧住进了医院。
医生最后切除了他的盲肠，但他身体依旧十分虚弱，医生们甚至担心他会小命不保。
不过，只要他一个人待着的时候，就会拿起一支铅笔在纸上写下很多数字。
当护士问他这些数字代表什么意思的时候，他说这些数字代表着自己未来的财富。
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巴菲特带着一脸憧憬的神情说道：“虽然现在我没什么钱，但是总有一天我会变得很富有，我也会成
为报纸上的焦点人物。
”医生都认为他危在旦夕了，但他却从对金钱的梦想中找到了慰藉。
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媒体关注与评论

我们学习巴菲特的日的并不全是赚钱，而是学习巴菲特做人、做事、做投资的基本原则，这些原则体
现了大师的智慧；可以帮助我们解脱人生、事业、投资中的迷惑，寻找一条真正长期成功的正确道路
。
刘建位，汇添富基金管理公司首席投资理财师不愧是一部大师经典 《纽约时报》这本传记的最大成就
在于他止巴菲特的神秘故事变得更加引人入胜，而且增添了许多形象生动的真实色彩。
《巴伦周刊》 跟巴菲特做生意，大家都能赚钱。
投资人师彼得·林奇这本书远远超过了一本普通传汜的范畴，它翔实记录了美国经济演进的完整过程
。
亚当·史密斯，《超级货币》作者这本上上乘的传记作品的好处就在于，如果你还不是一个投资者。
它可以帮你成为一个投资者；如果你已经是一个投资者，它可以让你变成一个更出色的投资者。
安德鲁·托拜西， 《投资圣经》作者这本关于巴菲特的权威传汜势必会受到大批股民的追捧。
罗恩·切诺， 《摩根财团》作者
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编辑推荐

关于沃伦·巴菲特和的投资策略的书很多，但是⋯⋯《巴菲特传:一个美国资本家的成长》是最值得读
的。
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