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内容概要

卡尔波夫结合商战中不同对手的特点，阐发了直接接敌、间接接敌、侧翼接敌第三种战术方式，直接
接敌“一把定输赢”，以实力取胜；间接接敌避实就虚，充分利用对方的弱点；侧翼接敌“不战而屈
人之兵”，可谓符合最省力的经济原则。
　　本书即记述了卡尔波夫的实战经历，又穿插有卡尔波夫关于国际象棋的深刻感悟，而卡尔波夫这
些切中肯綮精奇论述运用于商场博杀也应是屡试爽，故本书绝不只针对对卡尔波夫的传奇经历感兴趣
的国际象棋爱好者，对于渴望能笑傲商场的弄潮儿，阅读本书也绝对是一次收获颇丰的体验之旅。
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作者简介

阿那托里·卡尔波夫　1975年首获国际象棋世界冠军，此后将这一称号保持了10年之久，后又于1993
年至1999年重获世界冠军，他与卡斯帕罗夫并称国际棋坛的“双卡”。

   　　让-弗朗索瓦·费黎宗毕业于法国高等商学院，获经济学博士学位，现任世界百强企业之一的法
国圣格
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媒体关注与评论

　　卡尔波夫——有时为了击溃对手的布局，宁可牺牲一些重要棋子，从这个意义上看，象棋和谈判
有些类似。
　　费黎宗——事实上，一切形式的谈判都可与一种竞技游戏相类比，因此也可与一场对弈相类似。
　　卡尔波夫——时间既可成为一个盟友也可变为一个对手，一切都取决于使用者在它面前如何自我
定位。
　　费黎宗——谈判不会重新返回到一个已为双方达成一致的议题上，或起码这是不合规则的。
　　卡尔波夫——人们的自我赞赏不一定都是病态的，因为它正是人们精神的重要支撑力量。
　　费黎宗——莫要按照竞争对手的规则行事；相反，要出其不意地改变游戏规则！
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编辑推荐

　　卡尔波夫和卡斯帕罗夫是国际象棋棋坛并峙的双峰，而在国际象棋这项智慧博弈中浸淫多年，卡
尔波夫的盛名决非偶得。
　　商场的变幻风云诡谲，如何在其间占尽先机？
商业谈判逐渐演变为旷日持久的拉锯战，如何攻心为上，摸清对对底牌？
在熟谙商业规则及中国传统军事计谋的费黎宗的精心设咅以及不失时机的妙追问下，卡夫波夫爆发了
惊人的思想火花，棋道即商道，集卡尔波夫的数十年的弈战经验于一身，我们将不是商场上受人支配
的棋子，我们将不是商场上受人支配的棋子，而是如卡尔波夫一般“万物皆备于我”的高明棋手。
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