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内容概要

　　股神巴菲特因其卓越的投资成果而为世人所推崇。
巴菲特的接班人计划是如何规划的?什么样的人才可以靠近巴菲特的成功，《你也可以成为巴菲特的接
班人》以巴菲特作为楷模，揭示了他是如何融合其做人哲学和投资智慧的，旨在向当今社会的年轻人
以及投资者传授面对未来世界所应抱持的生活以及投资态度，并最终建立属于自己的成功人生。

　　《你也可以成为巴菲特的接班人》精心选择了巴菲特给年轻人以及投资者的一些忠告，总结出他
的成功经验和投资哲学，供为读者朋友们借鉴。
这些包含智慧的忠告或许会改变你的一生。
有想法的年轻人，在毕业前就已经起跑，有想法的年轻人，在别人起跑时，他已然在奔跑的路途中⋯
⋯真的，你也可以成为巴菲特的接班人!
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作者简介

　　杜宇，中国电子商务协会专家库专家、北京伟库电子商务科技有限公司副总裁，历任用友软件股
份有限公司大客户总部售前总监、战略客户经营部总经理、北京用友移动商务科技有限公司副总经理
，在企业管理、电子商务、移动营销、企业信息化管理等方面积淀了丰富经验。
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书籍目录

第1章 一定要是正直、真诚的人
　01 做人必须要坦白
　02 做人做事，诚信第
　03 人可以一贫如洗，却不可以没有人品
　04 品格是伟大力量
　05 道德是铺就成功的基石
第2章 一定要是热诚、勇敢的人
　06 人生成败全系在一个“敢”字
　07 一味妥协只表示懦弱，无能
　08 敢于承担责任
　09 培养坚强刚毅的强者性格
　10 要敢在冬天播种，才能期待秋季的收获
第3章 一定要尊重身边每个人和每件事
　11 尊重身边的每个人
　12 充满热忱的活着
　13 对工作满怀激情
　14 坚持自我
　15 善于沟通
第4章 一定要有接班人的基本技能
　16 学会赢得人心的技巧
　17 要会说话
　18 知道如何用人
　19 学会挖掘目标
　20 永远为自己的投资保密
第5章 一定要有接班人和基本素养
　21 低调做人．高调做事
　22 把错误转化为经验
　23 敢于打破平庸
　24 培养良好的习惯与性格
　25 认识自己才能驾驭市场
第6章 对于接班人的五大工作要求
第一：独立思考
　26 保持独立的思考能力和判断能力
　27 不被市场情绪所左右
　28 看清事实才能使思考方法正确
第二：投资于受股东欢迎的高回报企业
　29 确定你的收益率与增长率
　30 重视投资企业的管理层质量
　31 注重税后收益
第三：即使再卓越的企业，也应该价格合理
　32 内在价值扩展理论
　33 把握安全边际本质
　34 保住资本永远是第一位的
第四：为尽可能降低纳税以及佣金，应做长期投资
　35 坚持长期持有股票
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　36 不符合投资法则才卖出
　37 滚雪球理论
第五：集中投资
　38 把所有鸡蛋放在同一个篮子里
　39 不熟不买，不懂不做
　40专注于既定目标
第7章接班人必须要有的工作质量
　41 要有企业家的质量
　42 要有领导者的胸怀
　43 建立一个完美的团队
　44 对前途充满信心，对拥有财富始终乐观
　45 要量力而行，要发现你的优势所在
　46 24小时不离投资
　47 政治是必修课程
　48 懂得钱为你工作，不是你为钱工作
第8章 接班人须谨记的巴菲特投资自经
　49 选股如选妻
　50 赚钱有规则无秘诀
　51 如何选择企业投资
　52 估值原则：现金为王
　53 不必对某一类股票抱有偏见
　54 通货膨胀对股市的影响
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章节摘录

　　走在日本街头，徐先生想：“总有一天，韩国公民对于消费信贷企业的否定性认识会有所改变，
消费信贷产业一定会成为朝阳产业。
”于是他下定决心对消费信贷产业的发源地——日本的消费信贷产业进行一番详实的探究，并决定在
日本小试牛刀。
　　他首先将眼光瞄准了在日的韩国留学生，向他们提供小额贷款。
积累了部分资金后，他开始在日本韩国人聚居地做广告，逐步扩大自已的事业。
目标群由最初的留学生转为在日本就业的韩国女性，抵押品是护照。
他向用护照做抵押的留学生和来日工作的女性提供50万～100万韩元（约合5万～10万日元）的贷款。
　　他坚持只做小额信贷生意的理由并不是因为没有能力提供大额贷款，而是他有因此连本钱都收不
回来的经历。
徐先生在日本“发财”回韩国之后，正式大规模进军韩国的消费信贷行业。
　　徐先生说：“公司越来越大，我不停地思索以创造出那些能很容易地回收本钱的消费信贷产品。
”　　徐先生的主力产品是无抵押、无保证、无“先利”（预先支付利息）的日利率为0.5 6％的小额
个人消费信贷商品。
小额信贷的好处之一是由于其金额小，在无抵押、无保证的情况下也可贷出；其二，回收的可能性比
大额信贷要高得多，相反，利息却比大额信贷要高，万一连本钱都收不回来，他只需稍稍提升一点利
息，就能将损失转嫁到其他顾客身上去。
　　巴菲特认为，尊重市场的表现之一就是千方百计将投资风险降到最低，只有这样才能长期战胜股
市。
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媒体关注与评论

　　我曾沦落为无家可归的游民，带着十九个月大的儿子住在车站公厕里；但后来我却成为第一个打
进证券界的黑人，并登上华尔街王者的地位！
我相信，只要全心贯注地勇敢向前走，各种挫败都是成功的养分。
现在，我真的走到梦想的最终点了！
　　——克里斯·《当幸福来敲门》　　你的最大资产就是你自己，对你自己投资是你能做到的最好
的投资。
如果你觉得自己完全没有任何禀赋，那么你就不会在这个社会获得成功。
我相信每个人生下来都具有某种禀赋。
　　——沃伦·巴菲特　　你可以说出沃伦许多优点譬如品格和幽默感。
但我想说的足他将世事化繁为简并渴望教导他人的热忱。
如此人们能从他一生的经验汲取宝贵经验，并受益匪浅。
　　——比尔·盖茨巴　　我所想要的非是金钱。
我觉得赚钱并看着它慢慢增多是一件有意思的事，如果你能在周围人里头做得最好，你就是天才。
这与智商无关，与你看待世界及他人的态度有关。
正直、勤奋、活力，如果你不拥有第一个品质，其余两个将毁灭你。
对此你要深思，这一点千真万确。
　　——沃伦·巴菲特
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编辑推荐

　　菲特是勇敢的“反向投资者”。
巴菲特每次危机中勇敢的投资，一定会有厚报。
只要确定股票有价值，不管别人认为你多疯狂，也要勇敢买进。
“股神”巴菲特的滚雪球游戏是一场勇敢者的游戏。
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