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内容概要

从一个局限于单个家庭的传统爱好——制作剪贴簿。
到一项业务遍及全球9个国家的国际性直销事业，财富奇迹的缔造者正是令无数人瞩目的美国直销行
业新秀——创忆公司。
 美国创忆公司的创始人之一——谢丽尔·莱特女士，首次系统阐述了创忆公司如何将传统的、濒于没
落的剪贴簿业务，迅速发展成为目前流行全美的时尚新宠，总结了人脉型企业成功营销的10大经营原
则，并告诉你如何将它们为己所用。
      本书讲述的是一个真实的创富故事，一个直销企业迅速崛起的传奇经历，一套值得每个人、每个企
业学习的成功规则。
从一本小小的剪贴簿到一系列完备齐全的产品，从一个小小的兴趣爱好到一种风靡全球的居家文化，
当今美国最火爆的直销企业——创忆公司做大、做强的秘密，就蕴藏于以下10 条看似简单的经营原则
中：循序渐进；包容异己；履行承诺；创造便利；快捷沟通；经营人脉；尊重个人选择；全局共赢；
谋定而力行；确保可持续发展。
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