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内容概要

　　本书是“新型农民现代农业技术与持能培训丛书”的一个分册。
内容包括：农村企业营销员的从业基础，农村企业营销员应具备的基础知识，营销准备技巧，寻找客
户的技巧，约见与接近客户的技巧，营销洽谈的技巧，客户异议处理的技巧，营销成交的技巧等。
本书可作为县（市）和农村企业培训营销员的教材，亦可供农村企业营销人员自学使用。
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章节摘录

第一章　农村企业营销员从业的基础全面建设小康社会，工作的重点和难点在农村。
没有农民的小康，就没有全国人民的小康。
农产品营销一直以来是一个难度大、难点多、风险高的领域，如何搞好这个领域的经营，对于搞好农
村企业、搞活农产品市场、实现农民增收具有至关重要的意义。
一、农村企业的内涵和类型（一）农村企业的内涵农村企业的内涵及特性是企业一般内涵及特征在农
业生产经营组织中的具体体现。
与对农业概念的理解逐步深化相适应，对农村企业概念的理解也有一个逐步深化的过程。
传统意义上的农村企业，是指以动植物和微生物为劳动对象，以土地为基本生产资料，通过人类劳动
，获取人类必需农产品的生产经营组织。
随着农业概念内涵的扩展，农村企业概念的外延也相应扩展，与农业产前、产中、产后相关的所有企
业都属于农村企业的范畴。
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编辑推荐

《农村企业营销员培训教材》以全面提高新型农民素质为基础，以能力为本位，努力造就农村企业需
要的技能型人才。
根据这一指导思想，《农村企业营销员培训教材》在重点、扼要地阐述基本理论知识的基础上，以营
销活动程序为线索规划本教材的内容体系，全书共分为从业基础、相关理论、营销准备、寻找客户、
约见与接近客户、营销洽谈、异议处理和营销成交八篇，本着精练理论、强化应用、培养技能的原则
，阐释和解决营销实践中的各类技术性问题。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<农村企业营销员培训教材>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


