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内容概要

　　本书通过精彩的故事和深刻的剖析来讲述那些能够带你走出迷津的博弈论的“诡计”，告诉读者
怎样与他人相处、怎样适应并利用世界上的种种规则、怎样在这个过程中确立自己的人格和世界观，
并因此改变对社会和生活的看法，使读者以理性的视角和思路看待问题和解决问题，从而在事业和人
生的大博弈中取得真正的成功。
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书籍目录

第一章　博弈：人人都设法赢取胜利的游戏
　博弈就是游戏
　今天，你博弈了吗
　如何运用博弈
　
第二章　纳什均衡：己所不欲，勿施于人
　多学一个词成为现代经济学家
　为什么麦当劳和肯德基永远是邻居
　
第三章　囚徒困境：活路就是比对手跑得快
　注定不会合作的囚徒
　用“相对速度”求生存
　太精明未必是真聪明
　信任——管理者冲出囚徒困境的不二法门
　推行价格联盟，为价格战解套
　
第四章　智猪博弈：天时地利皆我取
　多劳并不多得的智猪博弈
　后发制人的“老二哲学”
　聪明的“小猪”懂得借对手来成功
　借助媒体的力量一飞冲天
　
第五章　斗鸡博弈：从你死我活到你好我也好
　从“牛李党争”看斗鸡博弈
　狭路相逢勇者未必胜
　在斗鸡博弈中，不“冒尖”也是一种勇
　巧妙示弱铺就成功之路
　
第六章　酒吧博弈：只愿君心异我心
　交通拥挤问题与酒吧博弈
　盲从无异于踩上一颗地雷
　甩开“红海”，与“蓝海”同行
　冷门其实不冷
　
第七章　哈定悲剧：个人理性与集体理性的冲突
　从“公共资源的悲剧”说起
　有效协调，让“看不见的手”不再失灵
　
第八章　枪手博弈：强弱对抗时的博弈策略
　匪夷所思的博弈结局
　与强者正面交锋等于自杀
　活着就是一种对抗，先发制人才能赢
　俯身比昂首怒目更有威严
　
第九章　拍卖陷阱：关于成本与收益的决策
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　拒绝得不偿失的胜利
　摆脱沉没成本的羁绊
　莫让无穷的追悔导致错上加错
　
第十章　重复博弈：骗子不是道德问题
　从“一锤子买卖”和 “59岁现象”看重复博弈
　诚信只不过是重复博弈下的博弈手段
　一报还一报带来合作
　背离重复博弈的诚信是不可取的
　
第十一章　选择智慧：选择本身就是一场博弈
　霍布斯的选择与毛驴的选择
　放弃，有时是一种明智的选择
　先吃“好苹果”，降低选择的机会成本
　
第十二章　强盗分赃：人生的倒推推理
　向前展望，向后推理
　用倒推法规划人生
　倒推法：逆向思维的另一种表达
　
第十三章　猎鹿博弈：从合作走向共赢
　猎鹿博弈中的合作哲学
　用承诺赢取合作
　用惩罚保证合作的顺利进行
　
第十四章　路径依赖：亦正亦邪的博弈策略
　路径依赖，是天使也是魔鬼
　成功的地方有更多的成功
　共同知识降低社会交易成本
　
第十五章　警察与小偷博弈：没有纯策略均衡下的混合策略
　警察抓小偷的故事
　谁来打电话
　随机策略不是章法，胜似章法
　
第十六章　最后通牒博弈：讨价还价的策略
　最后通牒博弈——讨价还价的基本模型
　讨价还价中的“沉锚效应”
　报价的艺术
　保护讨价还价的能力
　
第十七章　言语博弈：试探对手、提示自己人的良策
　不辩自明是极好的公关技巧
　伸手不打笑脸人
　学会绕弯，避开直行时的暗礁险滩
　“讷者”是最杰出的谈判家
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第十八章　思维博弈：决定人生出路的策略性思维
　卖豆子的学问
　时刻保持对风险的“痛觉”
　以变制变才会有出路
　警惕无主题变奏
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章节摘录

　　有四位颇具姿色的美女和一位真正的绝色美女走进了酒吧，她们不知道的是，酒吧的一角有四个
男生正对她们虎视眈眈。
其中一个名叫纳什的男生教他的三个男同学该怎样去讨好这些女生。
纳什说，在正常情况下，四个男生会同时对那个绝色美女展开攻势。
但他认为，采取这种策略并不聪明，因为所有男生都追求同一个女生，他们会互相牵制，到头来可能
没有一个人能如愿以偿。
纳什预言，如果四个男生被绝色美女拒绝后才去追那四位颇具姿色的女生，那么这四位女生就会因为
成为别人的“第二选择”而恼火，于是她们也会把这些男生一脚踢开。
所以纳什提议说，为了避免两头落空，他们应该一起冷落这个绝色美女，转而去追求那四位颇具姿色
的女生。
　　以上这一幕就是美国环球公司于2001年发行的电影——《美丽心灵》中的经典情节。
而这个献计的男生也就是该片男主角、现代博弈论的先驱者——约翰·纳什。
该片艺术地再现了约翰·纳什传奇般的人生经历，漫谈式地讲述了纳什如何运用博弈理论来指导自己
的生活，从而取得科学家的最高荣誉——诺贝尔经济学奖。
他让全世界的观众为之震撼；他也让全世界的观众意识到，博弈时时存在，而且它就在我们每个人的
身边；他更在全世界掀起一股学博弈、用博弈的热潮。
　　事实上，博弈过程本来就是一种日常现象。
在日常生活中，我们每个人的行为对他人的利益影响很大，每个人的利益又受到他人行为的很大影响
。
这种斗智斗勇的过程，固然面临不确定性，但其中也有规律可循，这就是博弈论。
博弈论就是讨论人们在博弈的交互作用中如何决策的学问。
　　博弈论的应用范围非常广。
它已经被广泛地运用到经济、管理、社交、政治、生物等各个领域，为越来越多的人所了解，以至于
著名经济学家保罗·萨缪尔森说：“要想在现代社会做一个有文化的人，你必须对博弈论有一个大致
的了解。
”现如今，只要对策略稍微有点儿概念的人，几乎都懂得博弈知识，不懂博弈理论的人在和这些人过
招时，难免会屈居下风。
　　⋯⋯
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