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内容概要

　　《创业狼》告诉我们，创业并不难，难的是观念的转变和当老板的野心，创业无须多高的学历，
无须成捆的资金，只要选准项目，学会倒腾资金，你就有可能会成功。
　　主人公李想的理想就是在30岁之前办一家公司，挣一笔钱，买车、买房、娶老婆。
为了这一理想，他历尽种种艰难困苦，一路打拼而来，初恋情人沦为桑拿女，铁血兄弟走上了不归路
，曾经的“东家”在金融风暴中破产，恩人陈叔突然离世⋯⋯从家庭作坊发展到“山寨”公司，由“
山寨大王”成了IT行业的精英，他的理想终于实现了，融入其中的，却是一代人的伤痛和记忆，蜕变
与成长⋯⋯

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<创业狼>>

作者简介

　　唐达天，小说家，现居珠海从事专职创作，中国作家协会会员，北京写家文学院特邀作家、客座
教授，东莞文学艺术院项目签约作家。
除官场畅销书《一把手》《官太太》《绝路》《残局》《后台》外，另有《沙尘暴》《偷心》等多部
优秀作品。
曾获首届甘肃省黄河文学奖、甘肃省敦煌文艺奖、冰心文学奖等多种奖项。
有多部作品被改编成电视连续剧。
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春节“不差钱！
” 3085 行走在希望的田野上 313

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<创业狼>>

章节摘录

　　[创业狼十大生存哲学]　　面对选择：当打工狗还是创业狼？
答案没有对与错，选择却有高与低，不同的选择决定不同的命运。
　　面对创业：选择最熟悉的行业才能事半功倍。
聪明人不是那些掌握知识多的人，而是会运用知识的人。
　　面对资金：不要等资金充足后再去创业，要在创业过程中不断积累资金。
创业就像登山，不会有人扛着梯子去攀登，而是在攀登的过程中走出自己的路。
　　面对市场：市场就像飞鸟，如果你瞄准了再打必会落空，必须抓准提前亮才能击中它。
　　面对团队：智慧的领导玩团队，聪明的领导玩别人，平庸的领导玩自己，愚蠢的领导被人玩。
　　面对困难：打工时遇到困难可以绕道走，创业时遇到困难必须迎面上。
在生死存亡的关键时候，高级将领的作用就是在迷茫与黑暗中带着队伍前行。
　　面对小人：以小人的方式对待小人，倘若你用君子的方式对待小人，或是用小人的方式对待君子
，必会适得其反。
　　面对竞争：狭路相逢勇者胜，勇者相逢智者胜，智者相逢先者胜。
如今的商业法则已不再是大鱼吃小鱼，而是快鱼吃慢鱼。
　　面对发展：小胜靠智，大胜靠德。
要想做大做强，实现更远大的目标，必须要有大气魄、大胸怀，厚德载物，才能广远。
　　面对人生：心机毕竟是有限的，不耍小聪明，就是大聪明，赢得信任不需要付出多少成本，却能
收获最大的效益。
　　[精彩试读]　　局中局　　李想再次接到杨小洋的电话时，是第二天早上十一点多，杨小洋已经
带着T市电信局的黄伟和李明来到了东莞，住进了新都会大酒店。
　　杨小洋说：“李总，他们来了两个人，已经住到酒店了，你有什么吩咐？
我躲在宾馆的卫生间，你放心说，他们听不到。
”　　李想说：“我已经给陈总吩咐过了，中午你们好好接待，我就不去了，下午安排他们到华声公
司实地看一看。
到了华声，由他们办公室主任小汪接待你们。
要注意，你要扮演好双重身价，在华声这边，你要扮演经销商的角色，在T市电信局这边，你是生产
厂家的角色，面对不同的对象，你扮演的角色就不同。
千万要注意，不能让他们双方串通了，要尽量不给他们创造单独接触的机会，晚上，我以华声公司老
板的身份出面做东。
”　　杨小洋嘻嘻了两声说：“好的，我一定将角色进行到底。
”　　李想虽然觉得杨小洋的笑声很诱人，但还是说：“你别嘻嘻，重任在身，一定要沉着冷静，不
能露出丝毫的破绽来，否则，将会功亏一篑。
”　　杨小洋说：“放心好了，我不会让你失望的。
”　　挂了电话，李想又给华声公司的销售主管汪伟打了一个电话，让他下午安排一下，他的人要过
去到他们公司看看。
汪伟连声说好好好，我会安排好的，你放心。
　　李想和汪伟是在电话中认识的。
李想在安排杨小洋去T市之前，他就以采购商的身份给华声公司销售部打电话做了咨询，接电话的正
好是销售部主管汪伟。
汪伟一听是一批大买卖，当即就想约李想见个面。
李想推说忙，只在电话中谈了一些关键性的问题，回绝了与他见面。
李想的目的就是想吊起汪伟的胃口，然后才好操控局势。
　　果不其然，第二天，汪伟一大早就给他打来了电话，又把折扣降低了3个百分点，想和李想当面
敲定。
李想还是不给他机会，到了下午，汪伟说他们老板要请李想见个面，李想这才答应了他的要求。
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　　来到华声公司，双方见面后老板又给李想让了两个百分点，李想这才答应了他们，说过几天再带
人来看看样品。
老板说随时欢迎你们光临，到时候他一定奉陪。
李想一听他们老板要奉陪，怕见面后双方不慎相互串通了，就说只是看看产品，无非是走走过场，我
只让我的部下来看看就是，哪里敢惊动你大老板？
到时候让汪主任领着他们转一圈就是了。
事情这样敲定后，李想还是怕出漏洞，就在昨天晚上，他把汪伟叫到了一个名叫得月坊的酒吧里，让
陈东杰与汪伟见了一面，对一些具体的细节又做了一番敲定后，他才放了心。
　　与汪伟通过电话后，他又给陈东杰打个了电话，铃声响了半天，陈东杰才接起电话说：“刚才我
与T市的人在一起，现在我避开他们了，你说，有什么事？
”　　李想说：“我已经与汪伟联系过了，下午你先到华声，过半个小时后让杨小洋带着他们过去，
你就可以以主人的身份来迎接他们。
到时候千万要把握好火候，不要让汪伟与他们单独接了头。
他们参观完了，让杨小洋带他们回宾馆，你仍然留在华声，让他们感觉到你就是华声的人。
等他们走了后，你直接到公司来。
”　　陈东杰说：“放心，我已经向T市的人说过了，下午到公司里去看看，由我们的销售主管带着
他们看看产品展览，至于生产流水线，看不看都无所谓。
”　　李想说：“好的，尽量减少程序，看一看就回宾馆，不要让他们多停留。
另外，中午吃饭时让他们多喝一些酒，让他们喝迷糊就行了，不要灌醉了。
”　　陈东杰说：“好好好，知道了。
”　　李想安排好了这一切，才觉得仿佛在指挥一场战役，心里充满了激动，又不免有些担心。
这是他第一次足不出户地坐在家里设局，不知道下午的结果又会怎样？
　　好不容易捱到下午五点钟，陈东杰兴冲冲地闯了进来，一看他喜形于色的样子，不用问，双方都
被他搞定了。
　　陈东杰拿过一瓶矿泉水喝了大半，才抹着嘴说：“搞定了，两边的人都让我搞定了，中午喝了不
少酒，渴死我了。
”　　李想说：“你觉得T市电信局的诚信度怎么样？
”　　陈东杰说：“不错，他们毕竟是国企，不像私企，只要我们这边招待好了，再给他们一些好处
费，没有搞不定的。
”　　李想突然坏笑着说：“如果要做到万无一失，晚上吃过饭喝过酒，你把他们送到宾馆后，然后
再给他们找两个长相正点的小姐过去，名义上按摩，实际上就是让她们去陪睡，小姐的费用我们给付
了。
”　　陈东杰笑着说：“咱俩怎么想到一起去了？
”　　李想说：“都是男人嘛，在有些事情上是相通的。
”　　陈东杰说：“那你到时候把杨小洋支开，别让她坏了事儿。
”　　李想说：“那么聪明的人一点就明白了，还需要我支她？
不过，这一次杨小洋可是给公司立了汗马功劳了，如果这一单做成，不仅壮大了公司的实力，更重要
的是可以拓宽公司的业务范围。
”　　陈东杰说：“要论功劳，你的更大，要不是你决策正确，怕早从我的手中失掉了。
通过这件事我也在想，销售这一块也是一个新的经济增长点，如果我们的业务范围能再扩大一些，我
们可以把政府和国企的部分采购纳入进来，我们的事业就会迅速发展起来。
”　　李想说：“这需要人脉资源，没有这方面的资源，有机会也得不到。
这一次，也只是个案，如果杨小洋不提供这样好的机会，我们怎么也想不到会有这样的买卖。
”　　正说间，李想的手机响了，看了一下来电显示，对陈东杰说：“是杨小洋的。
”说着打开了手机问，“喂！
是小洋吗？
”　　杨小洋说：“李总，我带他们上市区兜了一圈儿，刚刚把他们送到了宾馆，你说晚上怎么安排
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？
”　　李想说：“那你带他们直接到海泉湾大酒楼二楼的玫瑰苑，六点钟我和陈总也过去。
下午考察完公司后，他们有什么反应？
”　　杨小洋说：“他们对我们的产品还是很看重的，我看黄主任还是蛮有诚心，这次准能敲定。
”　　李想说：“好！
饭桌上你一定要把握好时机，好好给他们敬两盅。
”　　杨小洋说：“没问题，别的本事没有，劝人喝酒我是一绝。
”　　李想说：“那就充分发挥你的一绝。
另外，晚饭后，他们的活动由陈总单独安排，你就不参与了。
”　　杨小洋嘻嘻了两声说：“好，明白了。
”　　挂了电话，李想回头对陈东杰说：“这鬼丫头真是个人精，一点就通。
”　　陈东杰呵呵一笑说：“搞销售就需要这样的人精，如果不是人精，她也不会把黄伟他们哄得团
团转。
”　　李想点了点头说：“是的。
”李想嘴里这么说着，心里却想，陈东杰恐怕真的不知道黄伟骚扰过杨小洋的事，要是知道了，他根
本不会是这样一种态度来对待黄伟。
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编辑推荐

　　《创业狼》是一部注定要在打工部落留下盛名的文学作品。
小说真实的展示了庞大的南方制造业生存状态，和被数据掩盖的庞大的就业人群。
他们的梦想，他们的现实，他们的命运，在打工和创业的路口交叉，然后渐行渐远，或实现梦想，或
桎梏于社会底层的宿命。
作者以报告文学般的真实笔触和不留痕迹的现实白描，记载了整整一代年轻人的伤痛、记忆、蜕变和
成长。

Page 8



第一图书网, tushu007.com
<<创业狼>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 9


