
第一图书网, tushu007.com
<<能力+行动=成功>>

图书基本信息

书名：<<能力+行动=成功>>

13位ISBN编号：9787507530575

10位ISBN编号：7507530574

出版时间：2010-2

出版时间：华文出版社

作者：修平

页数：312

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<能力+行动=成功>>

内容概要

如果有人谈起自己虽有成功的愿望，但愿望总是无法实现，或者自己运气太坏，怎样也抓不住机会的
时候，本书将建议他们：若要实现自己的愿望，使机会到来，请你赶快行动！
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章节摘录

　　有人说：“温州人头发都是空心的，无孔不入，无洞不钻。
”这就是温州人超前思维、敢为天下先的精神！
　　个人资产达20亿元人民币、被2001年《福布斯》杂志评选为中国内地100位富豪当中第16位的华达
集团董事长李晓华，在20世纪80年代是个个体户，因生活无奈，准备到广州进点货回北京摆个小摊。
在广州，他被一件新奇的东西吸引住了，那是一个直径约半米的透明玻璃大罐子，上宽下窄，里面橙
黄色的果汁鲜嫩嫩的，不知追随着一种什么力量，不安分地跳着。
沿着玻璃壁上滑落下来的汁液像是锅盖上蒸腾的水汽变成了水滴，划出十分诱人的轨迹。
　　他站住了，站在这个从未见过的东西面前，不想走了，准备花4000多元买回一台。
　　4000多元在今天看来并不算多，可在当时，在人们每月的工资只有三四十元的时代，这可是一笔
很不小的投资，也是李晓华的全部家产。
　　“我买一台。
”　　就这样，一趟广州，他没买众目所瞩的新潮时装和据说好赚钱的家用电器，而是抱了一台喷泉
制冷机兴冲冲地回到了北京。
　　他和妻子商量去北戴河摆喷泉制冷饮，赚游客的钱。
　　李晓华说干就干。
可是他口袋里没有钱了，于是就拉了一个合伙人，他出设备，北戴河的朋友出场地和人员，一间冷饮
商店就红红火火地开张了。
　　那是一个难忘的夏天，已届而立之年的李晓华尝到了实实在在的成功。
他的喜悦溢于言表，他赚足了大把钞票。
更重要的是，他对自己的商业敏感和决策能力充满了自信。
　　按说，第二年他应该接着干，继续用冷饮机大把大把地赚钱。
可是，他想，今年在北戴河独领风骚的冷饮机，明年肯定就不那么新鲜了，一些脑子动得快的人会紧
紧跟上，那时，北戴河同样的冷饮机肯定不下于100个，竞争激烈可想而知，于是他决定另辟蹊径。
　　朋友得知他要将冷饮机就地出让，替他着急了：那简直就是印钞票的机器啊！
怎么可以这么傻呢？
　　然而，事实又一次验证了他的超前意识。
第二年夏天，这种冷饮机在北戴河海滨挤成一团，恐怕100台都打不住。
　　李晓华笑了。
利用手上的这笔“原始积累”，他又看准了一项从未有人涉足的新买卖。
他买了一台录像机和一台大屏幕投影机，在秦皇岛与人合作放开了录像，结果场场爆满，门口的票贩
子把票炒到10元一张。
　　几笔漂亮的买卖使李晓华成了北京个体户中的知名人物，1985年，他算得上是响当当的大款。
　　李晓华的成功发迹，其实就是不断超前思维。
如果他不肯动脑筋，不善于思考。
没有超前意识，就不会有今天的李晓华。
　　培养机遇性思维方式：机遇只钟爱那些有准备头脑的人。
　　机遇是穷人的第一桶金。
　　机遇无不决定着你的生死命运。
如能发现机遇、抓住机遇、用好机遇，你必将飞黄腾达。
　　从前，有一个穷人一心想富起来，天天在盘算着怎样才能发财。
偶然的一天，他在一座桥上苦苦思索，不知不觉已到黄昏。
这时，一群木匠路过，走在后面的学徒们背着很多木片，每走一步，都会有木片掉下来，却无人回头
去捡。
这个穷人看了觉得可惜，就跟在木匠后面将木片捡起来，捡了许多，第二天拿去卖，竞卖了30元钱。
他恍然大悟：原来脚底下就有这么好的赚钱法，为什么以前没有发觉呢？
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从此每到黄昏，他就跟在木匠后面拾木片，终于赚了不少钱。
后来，他对木片进行加工，把木片制成筷子，最终使他成为以制作筷子而发家的大富翁。
　　这是什么道理呢？
说明机遇本来就是无处不在，无时不有。
如果说机遇就是那一块块木片，丢在大街上多数人都熟视无睹，那么机遇也就白白地浪费了。
只有善于发现和挖掘机遇的“穷人”，才能把握机遇，创造财富，成为资本的主人。
　　前几年，在北京街头流传着这样一个故事：有兄弟两人和其爱人，筹集了两家人的多年积蓄，从
海南往北京贩卖西瓜。
当时，北京市场西瓜紧缺，许多经营者都纷纷奔赴海南购买西瓜，都想发大财，都认为这是发大财的
好机会。
　　但是，当他们哥俩和妯娌俩把西瓜从海南运到北京后，北京市场西瓜已堆积如山，喊破了嗓子也
卖不动，最后一算账，连本钱都没赚回来。
于是那哥俩都绝望地说：“今后死也不干长途贩。
”　　可是，那哥俩没有想到的是，那妯娌俩并没有被眼前的困难所吓倒，又筹借了一笔资金，不顾
众多人的劝阻，二次去海南。
这次，当她们把西瓜运回来后，市场上当天只有她们俩人的西瓜，一下子就被人抢光了，不但弥补了
上次的亏损，还获利1万多元。
当有人问她们赔了那么多钱，为什么还敢再去时，妯娌俩说：“第一次，市场缺西瓜，我们去贩运的
时候，别人也去贩运了，又都是那两天到的货，货一多，价格就低了下来。
在我们赔钱的时候，别人照样赔钱，就像我们那哥俩一样，害怕再赔钱，都不再搞了。
正是这个时候，我们再把西瓜运进来，市场只有我们一份，价格自然就上去了。
”　　妯娌俩因抓住了别人没发现、或不敢抓的机遇，因而成功了。
　　⋯⋯
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