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前言

大多数人认为博弈论非常艰涩，难以理解。
实际上，博弈论并没有想象中那么深奥。
简单地说，博弈论是一种关于策略的理论，它应用于人与人之间各种不同场合的交往。
比如，职场中下属与上司之间进行关于薪酬的谈判，恋人之间关于是看文艺片还是军事片的争论，商
场中同行之间的竞争与合作⋯⋯这些都是博弈。
    社会是一个没有硝烟的博弈战场，有人的地方就存在博弈。
因此博弈是人际交往中的一种智慧。
生活中也许每个人的经历不尽相同，但是都可以抽象地被纳入到常见的博弈模型中，如智猪博弈、斗
鸡博弈、猎鹿博弈、蜈蚣博弈、困境博弈等。
如果把博弈论与日常生活结合起来，你就会发现，在某种程度上，生活就是博弈。
    有鉴于博弈论对人的影响至深至广，哈佛大学将其定为必修课程，这一课程的内容从政治、经济等
大范畴应用，延伸至人际交往的小范围应用，具有很强的实用性。
世界前首富比尔·盖茨、美国前总统罗斯福、投资天才杰西·米亚、世界著名经济学家马丁·费尔德
斯坦等杰出的哈佛人，都从哈佛的博弈论教育中受益匪浅。
比尔·盖茨正是运用博弈论的“不对称信息”原理，才成功地低价收购了西雅图计算机公司的操作系
统，从而为自己赢得了与IBM合作的筹码，赚得事业上的第一桶金。
可想而知，如果没有接受过哈佛的博弈论教育，比尔·盖茨的事业道路不会那么顺利，也不会有如今
蜚声国际的成就。
    博弈论教会了无数哈佛学子用博弈的智慧规划自己的人生，使得众多哈佛学子毕业后成为社会各界
精英。
鉴于博弈论的重要作用，哈佛一直致力于博弈论的研究与教育，可以说哈佛是研究和传授博弈论的先
驱。
那么，让众多哈佛学子受益匪浅的哈佛博弈论，到底蕴藏着怎样的魔力呢？
    本书采用哈佛商学院最著名的教学法——案例教学法，把读者带入一个由哈佛人丰富多彩的经历所
组成的博弈论世界中。
首先，本书向读者介绍了什么是博弈论；然后讲解了哈佛人与博弈论之间有着怎样的不解之缘；接着
，以哈佛人的亲身博弈经历讲述了现实生活中常见的不可不知的博弈模型；最后，引导读者跟随哈佛
人一起在职场、情场、商场、社交场等场合中去实践博弈论的智慧，感受博弈论的魅力，让博弈论真
正成为读者人生的舵手和助手，而不仅仅是理论。
    本书旨在传播哈佛博弈智慧，让读者真正掌握博弈论那博大精深的智慧，学会运用博弈论制胜人生
。
相信本书一定会在人际交往方面给读者很大的帮助。
即便你没有跟哈佛学子一样坐在哈佛大学的教室里学习博弈论，你仍然可以通过自身的努力和学习让
自己的博弈水平提高，从而使自己更好地工作和生活。
    拿起这本书，你就迈出了成功的第一步！
    于鲲    2011年12月
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内容概要

有人的地方就存在博弈，博弈是人来人往的智慧。
虽然每个人的经历不同，但都可抽象地被纳入到常见的博弈模型中。

本书采用哈佛商学院最著名的教学法一一案例法，把读者带入一个由哈佛人趣味十足的经历所组成的
博弈论世界中。
本书首先介绍了什么是博弈论；然后讲解哈佛人与博弈论之间有着怎样的不解之缘；接着以哈佛人的
亲身博弈经历讲述了常见的、不可不知的博弈模型；最后，使渎者跟随哈佛人一起在职场、情场、社
交等各种场合中实践博弈论的智慧，让博弈论真正成为人生助力，而非生硬的理论。
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章节摘录

版权页：人是群居动物，每个人都必定要和身边的人交往。
人们在交往过程中会有意识或无意识地产生各种竞争或合作的想法，这就产生了博弈。
而日.无论你是否愿意，社会生活中的所有事情都不以人的意志为转移地与博弈息息相关。
博弈真实存在于每个人的人生。
从你一出生博弈就开始伴随你，直到你离开人世，无时无处不在。
无论是错综复杂的政治界，风起云涌的商业界，竞争激烈的文艺界，还是日常琐碎的工作生活中与上
司、同事、亲人的相处，每个人都在进行着各种各样的博弈。
可以说，人人都在博弈。
作为社会缩影的哈佛大学每时每刻都在上演着博弈，这是哈佛学子们的切身感受，他们是这样认为的
。
威廉·史密斯对哈佛大学的第一印象就是紧张有序，在学校里没有华丽的衣服，也没有漂亮的妆容，
有的只是匆匆的脚步在这里，他不再是备受关注的佼佼者，因为进入哈佛的学子们都很优秀。
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