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内容概要

本书从实战角度出发，全面介绍了网上开店的各个环节和具体操作方法，包括开店入门、开店准备、
店铺建立、店铺经营、店铺推广、信誉提升、顾客服务、支付配送等，并且在每章节之后列举了鲜活
的案例。
　　本书思路清晰，从实战角度出发，全面介绍了网上开店的各个环节和具体操作方法，包括开店入
门、开店准备、店铺建立、店铺经营、店铺推广、信誉提升、顾客服务、支付配送等，并且在每章节
之后列举了鲜活的案例。
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