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内容概要

　　如何根据顾客的具体情况，做个专业的优秀导购人员？
　　佛靠金装，人靠衣装。
本书通过陈列规律+造型方法+操作技巧，以浅显的专业理论+详细的实战案例，通过色彩风格销售法
让你掌握服装导购专业销售技能。
　　所谓“佛靠金装，人靠衣装”，服装商场就要靠商品陈列来提升卖场形象。
本书从提升服装导购专业销售技能的角度出发，以实战为目的，用浅显的理论、翔实的案例归纳总结
了服装陈列的规律、方法及应用技巧，并将作者多年实际培训、咨询的精华提炼——“色彩风格销售
法”融会在字里行间，使读者在掌握专业知识的同时，领会专业的销售技
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作者简介

　　中国商业联合会首席色彩形象专家讲师，国家标准《色彩咨询师专业技术资格条件》起草人，北
京雨佳美仪形象顾问有限公司创办人暨首席讲师。
　　曾为全国妇联、中国商业联合会、中国电信总公司、中国移动总公司、中国女企业家协会、北京
商业联合会、海南省政府、云南新闻出版局、北京赛特商场、北京燕莎商场、北京翠微商场、北京西
单商场、北京华人世家服饰有限公司、羊城晚报社、贵州商业系统、济南贵和商场、深圳华为集团、
深圳漫斯汀服饰公司、深圳美廉商场等百余家单位举办企业培训和主题报告。
　　作品　　《服饰色彩搭配日记》，《款式风格识女人》，《华丽变身》。
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章节摘录

书摘道具    一切可以突出、衬托主题商品并能营造陈列气氛的物品都能作为陈列的饰物用品。
与主题商品、辅助商品最根本的区别在于，道具不售卖。
    鲜艳如血般的红枕，以“旁观者”的身份，向我们述说。
个由内衣为主角的浪漫、旖旎而又纯洁的爱情故事。
    道具红枕在这个陈列作品中，起到了画龙点睛的作用。
试想一下，没有红枕，视觉冲击还会这么强烈吗?    普通的展台“荣升”为道具，真让大多数人难以想
象。
第八页陈列作品中的展台提高到一米，就成了T型台，台上的模特不再冷冰冰，而化身成走着猫步的
“真人秀”，我们怎能不疑真似幻？
    实际上，导购人员每天都要进行商品陈列，把服装摆、挂在哪个位置，哪件和哪件搭配在一起⋯⋯
这些摆放商品的行为，就是陈列，而且摆放商品的时候，要摆得漂亮，摆出美感。
    不同的陈列有不同的功效，要靠不同的人员实现。
需要导购人员来实施的陈列是售点陈列和单品陈列，卖场陈列是专业性极强的工作，需要对专业技能
和对全局的掌控。
但不论陈列是大是小，其原理、技法和手段都是相通的，除了卖场格局外，大的卖场陈列也是由一个
个单品陈列按照艺术规则组合而成的。
    好的陈列能提升商品的生命力，它是主题商品、辅助商品和道具各守其位、相辅相成的结果。
道具的装饰作用，使主题商品和辅助商品更加生动，但若过于修饰，将会喧宾夺主。
道具不能干扰主题商品，否则本末倒置。
    在选择主题商品、辅助商品和道具时，需要导购人员打起十二分精神注意的是：主题商品和辅助商
品应尽可能选用同场景的物品，饰物用品的选择则不受此限制，大可以天马行空、挑三拣四，只要契
合了主题商品和主题意境就可以了。
    P13-14插图
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编辑推荐

　　如何根据顾客的具体情况，做个专业的优秀导购人员？
　　佛靠金装，人靠衣装。
本书通过陈列规律+造型方法+操作技巧，以浅显的专业理论+详细的实战案例，通过色彩风格销售法
让你掌握服装导购专业销售技能。
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