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内容概要

　　口才每个人多少都具备一点，但说服口才并非人人都有。
巧妙地说服是有准则、有技巧、有章可循的。
准确得体、巧妙恰当的游说，让人听后如沐春风，能轻松地达到说服的目的。
随着社会的发展和进步，“自我推销”变得更为必要，因此，说服口才对每一个想要实现自我价值和
取得成功的人来说，已是一项不可或缺的要素。
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媒体关注与评论

书评说服能给你带来快乐；    说服能决定你的地位；    说服能为你赢得财富。
    你想成功地说服你的同事、上级、客户及对手吗？
你想在自我推销时颖而出继而实现自我价值吗？
相信在你认真读完本书之后，你的说服能力将会大幅度地提升，你将成为一个说服高手。
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编辑推荐
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