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内容概要

《小故事妙营销:影响全球推销大师的营销智慧》精选了古今中外最经典的一百多个营销故事，并给予
深刻的营销专业点评。
使读者在欣赏故事的过程中体味到卓越的营销智慧和营销启示。
把梳子卖给和尚，告诉我们应该从多角度想问题，而不应拘泥于影响俗套；把斧子卖给总统，告诉我
们要有信心，而不应失掉信心...《小故事妙营销:影响全球推销大师的营销智慧》通过一个个生动而经
典的营销故事，阐释了深奥而复杂的营销原理。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<小故事妙营销>>

书籍目录

前言
一 成功心态
1 把斧子卖给总统
2 没有门牌的房间
3 一个人的悟性
4 推销收割机
5 小池的推销
6 世界上最伟大的推销员
⋯⋯
二 服务顾客
⋯⋯
三 营销技巧
⋯⋯
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