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内容概要

本书浓缩了多家世界级跨国直销和多位直销大师的成功经验，包含深入浅出的理论说明和生动的案例
分析，及如何全面培养直销员的直销理念、直销素养及直销技巧，并着重强调易被忽视的服务意识的
培养。
书中大量成功的直销案例可以帮助企业利用直销获得新的发展机遇，同时，对直销员重新找回自我、
少走弯路、踏上成功的直销之路也大有裨益。
    本书可作为直销员及企业销售主管提升业绩的有效读本，也可作为销售企业培训的经典教程。
    一书在手，让直销员尽享直销经验的精华，使您的企业在直销路上越走越顺畅！
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媒体关注与评论

书评经验是智慧之母，是技巧之本，是诀窍之源。
古往今来，每一个行业的每一位成功者，首先是一位善于从自身及他人经验中学习的智者。
因此，一切有志于将直销做强的公司，不仅要虚心地汲取其他成功直销企业的经验，还应当虚心地学
习顶尖直销人员的个人经验；一切有志于脱颖而出的直销人员，不仅要虚心地汲取顶尖直销人员的经
验，还应当虚心地学习成功的直销企业的经验。
��  
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