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内容概要

编者基于对谈判的认识与看法，编著了《决胜谈判桌》一书。
全书分为九章，其内容涉及到谈判方方面面，重点从九个角度分析与讲解了谈判人员所必备的硬招、
妙招、鲜招、快招、高招、狠招、绝招、新招与稳招，相信读者在阅读后能大有收获，深受启迪。
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