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内容概要

做一个成功的推销员并非易事。
它要求推销员除了必须具有高超的应变能力之外，还要熟练各种推销技巧。
一个推销员要创造高人一等的业绩与丰厚的收入，其惟一的秘诀就是：训练、再训练、不断地训练。
因为推销员最可贵的是要不断演练、检讨、改进、熟能生巧之后才能称其为“术”。
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