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作者简介

田中道信，1929年出生于日本佐贺县，是日本最富盛名的营销专家之一，被称为“销售之魔”。
全球500强企业理光集团奇迹复兴的缔造者，打拼商界60余载，85岁仍担任数十家企业的要职。

年仅40岁就担任世界500强企业——理光集团（办公设备及光学机器制造商）最年轻的董事，后任理光
集团三爱公司的常务董事、社长等职，接手仅4年，运用卓越的营销才能，迅速使三爱公司实现扭亏
为盈，并在日本女装专卖店行业中，销售额跃居首位。
1996年卸任三爱社长以来，以经营咨询顾问的身份，从事企业经营指导，十几年来，培养出多家上市
公司和业界一流企业。
1996年开始，他作为经营顾问活跃在制造业和零售业，这两个他同时都擅长的行业。
日本全国的中坚企业及各中小企业纷纷慕名而来，希望能获得他的指导。
从那时开始，他奔波于各公司之间，在他的努力下已经出现了不少的上市企业和业界领先企业。

他1929年出生于日本佐贺县。
主要著作有《销售之魔之成长篇：销售之魔》、《销售之魔之方法篇：态度决定能力》、《销售之魔
之终极篇：决策层的营销课》等。

现为田中事务所的代表董事。
任三爱石油、SUNLIFE公司董事，FIVE FOXes（COMME &Ccedil;A DU MODE）等公司的审计，同时
兼任34家公司的会长、最高顾问、咨询顾问等职务
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3.【实例】大型制造商的攻势，通过社长营销打开突破口 /
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11.第十一法则：替部下收拾残局 /
12.第十二法则：增加时间 /
13.第十三法则：怀疑现状 /
14.第十四法则：先要喜欢对方 /
15.第十五法则：下道工序是客户 /
16.第十六法则：不做检察官做律师 /
17.第十七法则：权力下放和逃避责任 /
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