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内容概要

本书是一本指南性读物，它的目标有三点：第一，鼓舞读者，使他们向自己的创业目标勇敢地迈出富
于想象力的、不可逆转的一步；第二，揭开创业历程的神秘面纱，展示从创业起步到成长的全过程；
第三，帮助你的事业取得更大的发展。
将本书的几个主题组合在一起就是一台“印钞机”的模型，它可以形象地揭示出创业的整个历程：你
的想法和机会从机器的上端输入，机器通过对原料的处理、提炼和重组，在终端吐出钞票来。
你为客户创造或增加的价值越多，你的利润就越丰厚，即没有价值就没有利润。
增加客户价值的方法有很多，作者毫不吝惜笔墨地在本书中对它们进行了详细阐述。
    唐纳德·特朗普创造了美国的神话，激励着越来越的人去实现自己的创业梦想。
他在本书中提醒所有的创业者——你要做的就是这样：一步紧跟着一步，开始是一小步，然后步子越
来越大、越来越坚定、越来越有力量。
走你自己的路，这样你才能到达自己想去的地方。
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作者简介

迈克尔·戈登，五家企业的创始人，美国巴伯桑大学、哈佛大学培训学院和巴黎国际管理学院的教授
。
他在企业战略创新、企业领导力培训和企业发展战略方面有着独到的经验。
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源    （三）经营战略  二、专注于提高网站访问量是你获得竞争优势的源泉　三、在网络上赚钱　四、
本章小结第十一章　做得好和做好事第十二章　制定一个克敌制胜的经营战略第十三章　计划你的增
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章节摘录

　　（三）职业风险　　这一点很容易理解，如果你成功地建造起属于自己的“印钞机”，你就将创
造令人神往的、完全符合自己特点的职业生涯。
你可以自由选择与你共事的人，再也没有比这更好的事情了。
在我的第二次创业中，我希望在开拓国际营销业务的同时仍然能够保留在自己公司的CEO职务，这就
需要建立一个强有力的组织机制，保证我出差时它可以维持公司的正常运作。
我要做的事情很多：游览全球、参观各种国际贸易展览、与全球的分销商和客户接洽。
对我而言，即便要承担如此繁重的工作，我也不可能放弃自己的公司。
这就是我在前面说的第二点：除非你有了十足的把握（第六章）确信自己抓住了商机并且相应的资源
已经到位，否则不要放弃自己的本职工作。
这又回到了我们刚才讨论过的经济风险管理。
　　（四）情绪问题　　自信源自于成功，所以你需要追逐成功。
如果你跳不过“尝试游戏”的循环，你可能会因此丧失自信心和自我认同感。
即便开始时候的一些尝试没有成功（记住：它们不是失败），你的自我认同感也应当增强，因为你从
中学到了不少东西，而且你还有勇气继续尝试下去，就像爱迪生一样。
爱迪生成功了，你也同样做得到。
只要你足够小心谨慎、坚持努力，还要控制好自己的支出。
　　（五）家庭压力　　对我而言，在创业追求与保持强烈的家庭热情这二者之间保持平衡非常重要
。
第一次创业开始的时候，我的孩子都还小，想起那些因为创业而未能和孩子们共同度过的时光，我现
在还愧疚不已。
只要有可能，我都会尽量顾及自己的家庭，争取各种可以和家人团聚的机会。
我父亲恰好也在那个时候去世，所以整个家庭都需要情感上的慰藉。
家庭意识和敏感使我能够在家庭和事业之间找到平衡点。
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