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前言

　　如果你在推销产品的过程中遭遇瓶颈，问题可能并非出自产品、服务或潜在客户方面。
事实上，这很可能是由你心中的无形障碍造成的。
　　介绍业务员销售成功经验的图书铺天盖地，但这些经验真的有用吗？
我们为什么没有见到销售业绩有所提高呢？
　　问题源于内在。
　　销售缺乏成效很大程度上是由其内在因素决定的，而不是外部环境。
这本书将帮你找到深藏于内心的障碍，并利用各种工具将其铲除。
　　我曾在《诱人因素》（The Attractor Factor）一书中提到，在清除心中这些阻碍成功的障碍之前，
你会举步维艰。
面对惨淡的销售额，你会对这个世界充满抱怨，殊不知问题的根源在于你的内心。
　　事实摆在眼前，你怎么才能清除这些障碍呢？
　　这本书揭示了农齐亚塔成功的秘密。
在我看来，这是最适合创业者和销售员阅读的一本书，它会告诉你障碍的所在及其处理方法。
如果你想解决业务难题，过上理想的生活，那么这本书正是你所需要的。
　　拿把椅子坐下，听听农齐亚塔向你揭示成功销售的终极秘密吧！
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内容概要

欢迎来到这里，本书将向你介绍新的观念和理念，并将彻底转变你对销售、生意以及人生的看法。
本书将精神力量、能量法则、成功销售和营销策略相结合，开发出“吸引者销售系统”。
该方法专门设计用来将你打造为吸引新客户的磁铁，从而赚取更多的利润。
    很多图书和其他出版物都将“富足”与赚钱和物质财富相联系。
“吸引者销售系统”会帮你赢得更多的财富。
但你所收获的远不止于此。
该书所倡导的理念会教你如何建立良好的人际关系，改善自身的健康状况，而且最重要的是要达到平
安与喜悦的境界。
将这些理念应用到你的商业实践中，你会发现生活的其他方面也在随之而变。
这里所揭晓的普遍真理你也可以应用到生活的其他方面上。
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作者简介

乔·农齐亚塔是国际知名的演说家和作家。
从1992年起，他便开始将自己改变人生的信息通过会议和研讨会的形式在各地传播。
乔已经在个人发展和人类潜力开发领域工作了25年。
他独具匠心地将心理学、哲学、精神力量和宇宙的能量结合起来，开创了一种全新的工作和生活理念
。
乔很早就意识到研究内部心理的重要性。
他教导大家若要获得真正的成功。
必须进行大刀阔斧的变革，要消除破坏性的思维方式。
这些潜意识中存在的方式与更深层的情绪能量紧密相连，只有深入地进行变革，才能在各行各业中获
得成功。

    1992年，乔创办了Top Notch培训公司，致力于个人发展方面的培训。
今天，Top Notch培训公司提供咨询、培训、公共研讨会服务，还出售关于商业和个人发展方面的产品
。
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章节摘录

　　第一章 我是如何变得有灵性的　　我30多岁的时候，才开始自己的“灵修”。
现在，我一定要把我的经历跟大家分享。
很多人问过我“精神销售”发展的起因和过程，为答此疑问，我认为在本书的开始很有必要先介绍一
下我的个人经历。
每个人在取得顿悟的旅途中都有着自己独特的经历，这旅途对我而言，完全无法预测，并且曲折坎坷
。
　　我父母均来自纽约市的布鲁克林区（Brooklyn）。
我在布鲁克林区出生，并且7岁前一直生活在那里。
此后，我们又举家迁到昆斯区（Queens），那里的草坪似乎要更绿一些。
没在纽约生活过的朋友或许不清楚，从充斥着水泥路的布鲁克林区搬到满是绿色小草坪的近郊，生活
有着质的飞跃。
　　我们过着普通的中产阶级生活。
在我9岁时，我们又搬到了昆斯区的繁华的地段。
我父亲是纽约市的一名警官，一日九迁。
他先是作为骑警，骑马在街上巡逻，不久便升为曼哈顿区的侦探。
　　我与父亲同名，他是一个活力四射的人。
他善于交际、讨人喜欢、英俊潇洒。
随着事业的发展，他升迁到纽约市的缉毒精英组。
出于工作的需要和对成功的渴望，父亲和家人团聚的时间并不多。
我和母亲、妹妹几乎没有机会和父亲共进晚餐。
我们不得不适应父亲不在身边的日子。
　　生活一切正常，直到1972年3月27日。
那天，同往常一样，放学后，我和迈克?奥利维埃（Mike Olivieri）里一起回家。
在回家做功课之前，我们在私家车道上玩耍，掷棒球卡片。
我家有一条很长的私家车道连接后面的车库。
回家时，我们常走厨房的侧门。
天气正在慢慢转暖，户外明媚的阳光洒在身上，让人感觉很舒服。
　　突然，侧门被推开，爷爷从里面走了出来。
通常，他只有在周末才会过来，在这个时间看到爷爷，我很惊讶。
此外，他还在抽烟，这是我从来没有见过的。
见到爷爷，我兴奋异常，对于这些反常便没有过于顾及。
我大喊：“爷爷，您怎么来了？
”爷爷用严肃的眼神看着我说：“来，乔伊，进来！
”声音很严厉。
尽管所有的事情都一反常态，但这都没引起我的注意。
　　我走进屋，马上察觉到了不对劲。
屋里都是人，乱作一团。
我几乎是从厨房飘到客厅的。
妈妈一把抓住我，紧紧地把我搂在怀里，叹道：“你爸爸今天去世了。
”顿时，我感觉屋里的一切都变成了慢动作。
　　父亲死于一颗直入胸膛的子弹，子弹是从他自己的枪中射出的，死因立即被判断为自杀。
但事发后不久，发现的一些证据为父亲的死蒙上了一层神秘的面纱。
很多人开始质疑死亡的真相，但绝大多数怀疑都被遮掩了过去。
子弹是从父亲的左臂腋下射入的，而他是左撇子，从这个角度开枪自杀，几乎是不可能的事情。
在他的手上也没有发现任何被火药灼伤的痕迹，而且衣服上用于判断自杀时枪与身体的距离的痕迹也
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离奇地消失了。
　　因为父亲的死被认为是自杀，所以纽约市警察局拒绝给母亲发放父亲的养老金。
母亲到法院上诉，可多年以后，还是没能从警察局拿到一分钱。
当时，她已经37岁了，丧夫，抚养两个孩子，没有养老金。
我们的生活从此彻底地改变了。
　　我们都继续着各自的生活，但围绕父亲死因产生的疑团在接下来的25年中一直困扰着我。
这件事对我们每个家庭成员的影响都不一样。
此前，我是学校里的优等生，父亲死后，我的学习兴趣全无，只想着读完高中，然后就开始工作。
我在一所天主教高中就读，三年后，转到一所公立中学读第四年。
　　渐渐地，我发现一个问题，这个问题后来改变了我的人生方向。
孩提时，我就意识到所有的成功人士，要么拥有自己的事业，要么就是由于从事了销售行业才得以发
展的。
我为什么要在大学里浪费自己的时间，而不下海大捞一笔呢？
在我看来，下海越早，离我成功的梦想也就越近。
　　毕业后，我立即开始工作，最先是在布鲁克林一辆运送百威啤酒的卡车上打工。
该公司是由母亲的一个朋友操办的，她和母亲是发小儿。
刚走出校门，靠自己的双手开始挣钱，说实话，我有些害怕。
　　一年不到，我就把自己的目标定的更长远了。
当时，我已经有了一些存款，并准备创业。
19岁时，我认为是时候开始构建自己的帝国了。
几个月后，我买下了布鲁克林一条苏打水运输路线，开始了自己的第一桩生意。
母亲和我一起签署贷款协议，得到启动资金，我整装待发。
　　买下这条路线，我就可以在特定的区域独享经销某些产品的特权。
当时，我最主要的产品就是Yoo—Hoo巧克力饮料。
我选定布鲁克林的冠前街区（Crown Heights）和贝德福德一斯图佛逊（Bedford-Stuyvesant）作为经销
区域，这是纽约市治安最不好的区域。
刚刚谈妥生意，我兴奋异常，并没有注意到潜伏在街角的危险。
不久，残酷的现实便给我上了生动的一课。
　　最初的几周，一切顺利，之前的经销商驾车带我一起熟悉环境，教给我做生意的技巧。
当时正值初夏，苏打水生意红红火火。
这几周我挣到的钱比自己这辈子见到的都多。
此时我感觉实现自己的梦想已为期不远了。
　　但在接下来的几个月中，我的梦想在枪与刀的要挟中迅速的破灭了。
我被洗劫一空，孤零零地站在马路中间，周身颤抖着。
我意识到自己的生命很可能在一刹那就会结束在这无情的街道上。
每天早上醒来，我都被恐惧所笼罩。
每次运货都有可能发生危险和意外。
我心惊胆战地过活，希冀自己拥有足够的勇气坚持下去，让生意继续发展。
　　一位警官热心相助　　一天，一位警官看到年幼的我在这危机四伏的地区生活，孤立无助，便走
到我的车前。
警官高大魁梧，整洁的制服上挂着耀眼的警徽。
“你好吗，孩子？
”他问道。
　　“还不错。
”我回答。
　　“这儿有人找你麻烦吗？
”他问。
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　　我跟他讲述了两次被抢劫的经历以及忐忑不安的心情。
他让我等一下，便转身走回他的巡逻车。
这位警官——我应该叫他琼斯警官——回来的时候他手里拿着一张纸，交给我，说：“去见一下这个
人，告诉他是我让你去的。
”　　纸上面写着地址和姓名：牙买加人皮特（Jamaican Pete）。
警官告诉我去找这个人，他会帮助我。
第二天，我开着不起眼的苏打水运输车沿弗莱巴许大街来到纸上标明的地址。
到那里后，我才吃惊地发现这是一家肉铺。
店铺看上去很粗糙，我走进去，看到满地的木屑和摆放在柜台中间的大称肉机。
我走上前，告诉柜台后面的店员是琼斯警官让我来找牙买加人皮特的。
几分钟后，一个瘦小的男人慢悠悠地从后屋走出来，脚穿一双竹凉鞋，身披一件白色的屠夫大褂，一
头的脏辫儿十分惹眼。
他让我随他走到店铺后面一道装有巨大门闩的大铁门跟前。
皮特将门打开，带我到另一个房间。
接着，他转身关好身后的门，。
一股莫名的恐惧感顺着血管流遍周身。
我第一个念头是：我是意大利人，我明白将要发生什么事情。
　　进屋后，他走到小屋的另一边，那边整扇墙都被一个木柜遮挡着。
他拉开柜门，墙上挂满了各式枪支。
显然，皮特在店铺的后面贩卖非法枪支弹药，而介绍我来这里的，是一名警官。
一连串离奇的事情让我摸不着头脑。
　　“那些浑蛋闹得你没法工作？
”他憎恶地说。
我把被抢劫和在街头多次发生口角的经历讲给他听。
“好，我来帮你解决问题。
我先给你一把．22自动手枪，你把它放在裤兜里，要确保走路的时候别人能看到它。
我再给你一把小型的．22左轮手枪，你放在脚踝的位置，以防不测。
”“太好了，买一赠一。
”我暗想。
我离开肉铺，刚刚发生的一切仍让我感到迷惑和震惊。
　　气温骤降，业务量也大幅下滑。
不到一年，生意冷清，我被迫宣布破产。
当时我只有20岁。
这次失败对我的自尊和自信都造成了毁灭性的打击。
　　我没时间为自己的失败感到悲哀。
我还要偿还和母亲一起签下的银行贷款，而银行对我的个人问题并不关心。
没有多想，我决定去做一名酒吧招待。
我知道很多人干这行都赚很多钱，而且都是现金。
纽约市当时法定可以饮酒的年龄是18岁，对我来说，这不是问题。
　　几周后，我就在曼哈顿的一间酒吧开始工作。
此后五年中，我在多家夜总会和酒吧打工。
最后在曼哈顿南部一问俱乐部站稳脚跟，被升为经理。
我在附近找了一问寓所，觉得自己又步入了正轨。
我挣的钱足够我偿还贷款，这也缓解了我的负罪感和挫败感。
　　一天清晨，天还没亮，我站在格林威治村的布里克街头（Bleecker Street），当时的时间是5点。
我刚完工，街道上满是参加完通宵派对渐渐散去的人群。
这块街区的路旁坐落着各式的酒吧和俱乐部。
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人们来自各行各业，有音乐家、歌手、艺术家、笑星、演员，当然还有酒吧和俱乐部的职员。
大多数人都会在下班后喝咖啡或去夜间经营的俱乐部喝酒，放松一下自己。
　　这个清晨，我开始仔细审视自己的前程。
我已经25岁了，当年被我嘲笑去大学读书的那批人已经开始在稳步发展自己的职业生涯并已开始实施
养老金计划了。
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媒体关注与评论

　　这是我读过的唯一一本将精神法则和销售实践完美结合的图书。
它会指引你如何调整内在的自我来影响外部的世界。
在我看来，这是最适合创业者和销售员阅读的一本书。
　　——乔·瓦伊塔尔博士，著有《吸引因子》和《零极限》　　如果你对传统销售方法带来的死缠
烂打已经心生厌倦，那么就一定要读《精神销售》。
农齐亚塔传授的理论基础是主动吸引而不是被动强迫。
他的方法并非天方夜谭。
相反，他巧妙地介绍了如何吸引销售额，而不是追逐销售额——这样可以获得远远超过你想象的销售
收入。
不管你销售的是什么产品。
这本书将以你意想不到的方式给你以启迪。
　　——凯瑟琳·盖奇，著有《成就法则》
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编辑推荐

　　销售缺乏成效很大程度上是由其内在因素决定的，而不是外部环境，问题源于内在。
这本《精神销售》将帮你找到深藏于内心的障碍，并利用各种工具将其铲除。
如果你在推销产品的过程中遭遇瓶颈，问题可能并非出自产品、服务或潜在客户方面。
事实上，这很可能是由你心中的无形障碍造成的。
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