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前言

　　我的经验告诉我，高尔夫可以消除人们之间的隔阂，促进人们之间的自由交流，建立起持久的关
系。
　　——帕特·萨默罗尔　　你们赞同帕特的这一观点吗？
我相信，我们可以十分肯定地说，大多数人都有通过打高尔夫寻找商业合作机会的经历。
　　本书假定的前提是：不管世界上的商业竞争多么激烈，一场简简单单的高尔夫球，如果规划得当
、发挥良好，就可以变成最有价值的商业关系建立工具，供你自由利用。
无论你是经验丰富的、优秀的高尔夫球手还是初出茅庐的新手，本书中所论述的观点、访谈和技巧都
会帮助你更好地了。
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内容概要

让高尔夫球场成为理想的做生意和享受快乐之地！

无论你是技术熟练的高尔夫球手还是新手。
《商务高尔夫》极富洞察力的观点、访谈和技巧将会帮助你更好地了解你的打球伙伴，让你更自信地
掌握这项商务运动。
本书一步一步地教授你如何在享受你所钟爱的运动的同时，通过它培育和发展商务关系。

你将会领悟： 如何建立友好关系； 什么时候应当、什么时候不应当给你的球场伙伴提建议； 高尔夫
是如何帮助商务女性的；
打好一场商务高尔夫比赛所必需的规则、礼仪、沟通技巧； 怎么打好“第十九洞”； 还有其他关于
商务高尔夫的更多知识。

帕特·萨默罗尔和本书的其他作者在商务高尔夫国际公司进行讲座以分享和传授他们的个人经验、知
识和信息，教授各个水平的球手更好地利用高尔夫发展商务关系、促进个人发展。
他们的讲述中还穿插了从米基·曼特尔到杰拉德·福特等著名高尔夫球手的非常有趣的小故事。
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作者简介

帕特·萨默罗尔是美国国家橄榄球联盟广播网的明星级播音员。
自1968年起，他为哥伦比亚广播公司报道高尔夫球赛事。
他曾获美国国家电视艺术研究院颁发的体育终身成就奖。
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章节摘录

　　男性和女性均适合的商务运动项目　　高尔夫已演变为一项男女商务人士均可参加的商务运动项
目。
美国国家高尔夫基金会（National Golf Foundation）预测：每年，有将近200万人加入高尔夫运动的庞
大队伍。
这一数字让人难以置信，而加入这一运动队伍的人的平均年龄和收入水平下降得很快。
这个数据太让人激动啦！
看来，每个人都很享受高尔夫运动，每一个想学习高尔夫的人都没有理由不立即行动起来。
现今所研制的所有高尔夫工具和高尔夫球场都考虑到了新手的需要。
根据美国国家高尔夫基金会报道，在美国全国范围内，一局高尔夫比赛的平均费用不到30美元。
在任何城市里，市立高尔夫球场都对公众开放，费用也不高。
　　但是，我们还是回顾一下为什么那么多高尔夫球迷对高尔夫有如此多的不满吧！
一局高尔夫的费用从15～350美元不等，加上100～5 000美元或更高的设备费用，我们很容易计算出：
在美国，每个高尔夫球手每年的平均打球费是600美元，而每年参加高尔夫运动的人数是3 500万人。
高尔夫也是一项很耗时的运动，通常情况下，打十八个球洞需要3个半小时到4个小时的时间（如果你
需要更长时间，说明你打得太慢了，要注意提高速度了，因为速度过慢会影响其他球员的比赛进度）
。
　　同样，要想打好高尔夫，也要花些时间练习。
你必须了解比赛规则、赛场礼仪以及其他一些微妙而重要的比赛知识，比如什么时间让打球速度快的
球队通过、怎么赶上你前面的那个球队等等，这些都是需要你花时间慢慢掌握的。

Page 8



第一图书网, tushu007.com
<<商务高尔夫>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 9


