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内容概要

通过开拓新市场，为消费者、员工和供应商创造利益，并不是一个全新的商业理念。
尽管一些书中已经对新市场所能够带来的商业机会作了许多介绍，却没有一本书对如何把这个商业理
念转变为成功商业案例的详细战略作出介绍。
而本书的目的正在于此。
    本书作者在此领域进行了长期的、开拓性的深入研究，对50家知名企业（包括IBM、JP摩根大通和梦
工厂等）作了大量的案例分析，对五个关键的成功因素进行了总结，对如何建立双赢的伙伴关系也作
出了详细的论述，并结合实践工具、案例研究和详细分析，对如何在新市场中进行投资并建立双赢的
伙伴关系提供了具有可操作性的指导。
这些研究可以帮助企业建立竞争优势并创造商业活动所需的良好环境。
本书主要包括了以下内容。
    ◎解读对开发此领域过程中的市场管理人员需要了解的各种经验、教训；    ◎说明如何通过与消费
者、雇员和供应商的互动来与新市场中的一些团体建立双赢的伙伴关系；    ◎揭示企业如何才能在新
市场中找到新的销售增长点、销售渠道，以降低生产成本，提升品质，并聘用到合格的员工。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<市场是新的>>

作者简介

约翰·维克：Burns公司的创始人之一、利用商业战略来实现商业价值和社会目标领域的专家。
他曾在此领域出版了许多报告和书籍，包括《与怀疑者的对话》等，并帮助过许多企业建立、管理以
及提升企业－社区伙伴关系。
本书中的一些案例涉及到他曾帮助过的一些企业。
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