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内容概要

本书是为公司经理和高校学生提供的关于购买业务的启蒙读物。
内容主要有收购的动机、交易定价以及相关的谈养，当然还有一些关键性的论题，例如交易搜寻和前
端调查。
    本书的是的是对并购业务作一个实用而全面的介绍，但没有一本书能够替代投资银行、法律以及会
计领域的经验丰富的咨询人员，他们所掌握的专门知识对顺利完成交易是十分关键的。
尽管这些咨询人员的参考与通常要等到买主开始筹划收购以后，但考虑到收购的高成本，每笔交易的
独特性质以及各种复杂的细节，上述三类专家的参与都是必不可少的，更不用说其他方而后一些专业
人士，例如劳资关系、雇员福利以及税务方面的顾问。
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