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前言

　　我向来不喜欢戴帽子，不管是给别人戴帽子，还是给自己戴帽子。
可这本书让我小小破例一下，给作者戴一回紧箍咒，也让作者感受一把压力。
毕竟，书写出来了，是作者的心血，写书的人值得尊敬，看书的人更值得尊敬。
　　看这本书之前，我感觉自己对葡萄酒这东西并不陌生，葡萄酒中的那些极品，我也喝过不少。
可看完这本书，我忽然发现，我对葡萄酒陌生了，陌生的是一种理念上的转变，那么温情浪漫的产物
后面，竟然暗藏着如此多的玄机。
原来，不管是我在酒店里、商场里还是超市里，见到的那些葡萄酒都是经过其经营者或生产者的层层
搏杀才得以幸运地摆在现在的位置，供我来挑选、享用。
　　我是一个有些完美主义性格的人，所以，这本书我看了两遍。
一是为了弄明白葡萄酒这个行业的经营门道。
没办法，我自己做了二十年的经营，对这玩意有“职业病”。
至于二嘛，我觉得这本书的故事写得挺好看，不矫情，不浮躁，还能让人学点东西。
　　这部作品最能感染人或者说打动人的地方，在于一个“真”和一个“鉴”。
　　酒这个行业不好做，这我是清楚的。
可葡萄酒这个行业这么不好做，今天我才彻底了解了。
作者的这本书其实就是在“爆猛料”，而这些猛料，又是以前我们或多或少有所闻的。
如果说以前大家属于“捕风捉影”，那么现在，《绝对角力》这本书，把葡萄酒行业生死厮杀的真相
彻底摆在了阳光下面。
我相信，如果没在这个行业摸爬滚打个数年，是达不到这个功力的。
　　《绝对角力》是一本商战小说。
商战小说这两年热门，能让读者除了看热闹，还能有所借鉴。
喜欢策划的朋友，不妨多看看这本书，这本书可以说涵盖了策划的所有核心内容：战略策划、活动策
划、价格策划、渠道策划、公关策划，甚至连宣传软文的样本，都能在书里找到。
由此可见，把这本书称作策划指南教材，也不为过。
另外，这本书描述了些商场搏击技巧，如促销技巧、谈判技巧、管理技巧等，这些都是作者吐出来的
“干货”。
　　商场如战场，这个道理谁都明白，可怎么在战场上打胜仗呢？
一方面需要付出努力，一方面也要有些运气。
好运气还是喜欢垂青有准备的人，这个好运气其实就是策略。
在商场有许许多多可以用的策略，但万变不离其宗的是，你要穿梭在多种力量中，与人角力，与各种
关系角力，此时，前辈的经验会让你事半功倍，这也是为什么那么多人喜欢读《资治通鉴》的原因。
　　出个小问题给大家，你们喜欢传道士还是喜欢张天师？
　　传道士是传播理念的，张天师是解决实际问题的。
我觉得大多数人会选择张天师，那权当把这本《绝对角力》当张天师用一把算了。
　　付遥　　2008年5月
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内容概要

这是一本以现实场景和案例作为蓝本的商战小说，是一部商战的角逐大戏，战略、销售、策划一幕幕
地演绎出残酷的商场原形。
    少年枫林在翎子的介绍下，进入著名的华夏之韵葡萄洒集团并从毛头小伙子成长为高管，面对着主
要竞争对手龙威集团，双方展开了一系列市场份额的争夺。
当枫林为华夏之韵立下功劳之后，却遭到职场的变故，无奈离开华夏之韵集团，离开了葡萄酒行业。
一直无法割舍这个行业的枫林终于在两年后等来了重新返回葡萄酒行业的机会，而这次的东家却变成
了龙威集团。
过去的东家一夜之间变成了对手，在生死厮杀的较量当中，在满怀着对老东家的感情当中，枫林又该
如何抉择？
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作者简介

刘林，笔名焚书煮月。
男，生于1975年7月山东济南人。

　　1997年大学毕业于经济贸易管理专业。
曾先后供职于国企，外企，大型民营集团，从事过从文案到企划总监的全程策划人岗位，擅长连锁企
业的战略企划工作，有多个行业的成功案例。

　　作者自幼爱好文学，自14岁起开始在
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章节摘录

　　第一章　　快步走出办公室，深深地吸了几口气，我跟昨晚吃的葱油活鱼一样，嘴巴反复地张合
几次。
　　“真他妈的痛快啊！
多年来，日复一日，年复一年地囚禁在写字楼里，被比黄世仁还狠毒的老板剥削的日子终于结束了。
爷下一步决心自己当老板了，弄好了，也弄他三五十个人剥削剥削。
尽管想法离事实还十万八千里，可再给人打工，肯定打成奴才，这辈子我可不能就这样一直奴才着。
”这样想着的时候，唯有杜康才能解决问题，而此时肯陪着我一醉方休的女人，只有她了。
　　我这人最大的特点就是想什么就做什么。
就好比今天中午看老板的小舅子不顺眼，我就走过去在那小子屁股上踢了一脚。
同事们都说我是为辞职找个引子，天地良心，就在踢他的前一秒，我都没辞职的想法。
哥们就是见不得那小子涎着脸地调戏新来的行政小妹。
按说这也不关我什么事，可当天中午老子吃的爆炒腰花，空攒了浑身的火没地方放，只好借这个倒霉
蛋来泻火了。
那脚踢得真他妈帅，我那姿势如果用DV录下来，估计李连杰、成龙、甄子丹任何一个见了也得找个
地缝钻进去。
　　阳光正撒着欢地照耀着大地，烤得路上的人们匆匆而过。
有些白领丝毫不顾及颜面，把个文件夹顶在头上，一路小跑着；连卖冰棍的大妈都忍不住“兔子也吃
窝边草”，躲在遮阳伞下面，不停地吮吸着自己冰柜里的雪糕。
　　如此热烈的时刻，我可不能闲着，立马拨通了翎子的电话。
当她那声“你好”还没说完时，我霸道地喊道：“好什么好，别文绉绉的了。
我要是活得滋润能在这个点顶着大太阳给你打电话？
”我低头看了一眼胳膊上的表：十四点十分。
　　“没有任何借口，出来陪我喝酒，我在古道西风酒吧等你。
你要不来，我就等你一万年。
”　　“枫林，谁又刺激你了？
还没有任何借口，你怎么不去把信送给加西亚啊！
”翎子就是有本事，任何时候嘴上绝对不服输，说话就显示水平，不愧是我的女人。
　　“我自己小刺激了一下自己。
我刚刚从华夏之韵公司辞职了，给自己的未来找了一把小麻烦，目前我成了一个无业游民。
你要嫌丢人，晚上我就写休书给你，别耽误了你的大好前途。
”我也不示弱地回击。
其实，此时我并不好受。
我在华夏之韵已经四年多了，凭良心讲，老板对我很不错，绝对不是我刚刚形容的黄世仁。
而我也曾把华夏之韵当做自己一生的港湾，就这样离开，我只能尽量地去掩饰自己的失落，希望用言
不由衷的咒骂为自己挽回一些颜面。
　　“你能不能不这么贫嘴，这么多年我看你爸妈要哭死，除了造粪，我就没见你给社会主义作什么
贡献。
”翎子近来口才有进步，抢白得我无话可说。
我只能狠狠地把电话挂死，以表示自己的强烈愤慨。
　　古道西风酒吧是家装饰得比较有格调的酒吧，全部色调采用了灰色和大红的搭配，给人一种很颓
废的感觉。
酒吧内的音乐也极尽哀怨和缠绵，而骨子里一直有点悲剧情结的我，偏爱这种装饰风格和缠绵感觉已
经很长时间了。
如果这城市还有一座酒吧值得我主动光顾，那么只有这里了。
下午两点三十分的时候，在酒吧的高脚凳上，翎子就坐在我面前，静静地不说一句话，与电话里简直
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是判若两人。
　　“翎子，你这女人怎么就不会疼疼我，安慰我两句，让我那受伤的心得到点安慰？
难道你忘了古书上说女人当厚德载物了？
你不会真在琢磨让我写休书的事吧？
”我顺手点了支烟，说话好似打开开关的水龙头，滔滔不绝。
　　翎子的手里把玩着一只杯子，两只眼睛盯着我，依旧不说话。
　　“翎子，我们结婚吧！
”当我说出这话的时候，我看到翎子猛然间打了一个冷战。
　　“对不起，以后拜托你别用这种秒杀的技巧，我真受不了，向毛主席保证受不了。
”翎子说话的时候，还不停地耸肩，以表示我刚才那句话杀伤力的巨大。
　　“我是认真的。
”我终于板起了脸，用比小白兔还真诚的目光看着翎子说，“我今天终于把工作辞了，如果不结婚让
你养着我，似乎真没那么名正言顺，吃软饭也要名分哪。
”我吐出一口烟雾说。
　　“你现在马上去马路对面，坐102路车，到马家庄站下车，晚上我去那里看你。
”翎子说完这句莫名其妙的话之后，偷着笑了。
　　“该死的，马家庄是神经病医院！
行啊你，我跟你求婚，你给我来这手，当我发神经。
告诉你，我可是很认真地向你求婚了，我打赌，你要现在不答应，等到以后你老得爬不动了，都听不
到如同今天我这么有个性的求婚。
”　　翎子忽然之间就哭了，以至于我认为她妈生她的时候，多给她长了两个泪腺。
那眼泪说掉就掉，而且哭得无比的妩媚。
　　我用指头蘸了一滴翎子的眼泪，放进嘴里，那味道是苦的。
　　“拿五毛钱出来，让服务员出去给我买两个馒头，我就着你这眼泪就能吃饱了。
”我只用了一句话就让翎子破涕为笑了。
　　“枫林，这是从我们认识到现在，这么多年你第一次跟我提结婚，知道吗？
”翎子吸吸鼻子说。
　　“那你是答应还是不答应？
给个结果嘛！
千万别用你猜，你猜，你猜猜猜来对付我。
”为了掩饰自己对于那个结果的关注，我只能假装洒脱。
　　“现在还不能答应你，等你干点事儿成功了再来娶我。
你连老婆本都没有，我凭什么答应啊。
”翎子玩笑着说这话的时候，把几张百元大钞轻轻放在桌子上，慢慢地起身离开。
　　“记得啊，除了坐台之外，你干什么我都支持你。
如果你真决定去坐台，包月最低只能打八折，要不我可没面子。
”在临出门前，翎子仍然不忘抢白我，而在我刚刚用笔写在餐纸上的“日”字旁边，翎子写了个“晶
”并且特别标注：比你多两个日，2：1，我胜出。
　　这个比我大一岁的女人既幽默又有情调，长得还很漂亮，那风格很像丁小雨——那个嫁入豪门的
丁小雨，那个曾经是我大学校友的丁小雨。
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媒体关注与评论

　　商场背后赤裸裸的生死厮杀将彻底呈现在阳光之下。
一部以现实场景和真实案例作为蓝本的商战小说，一部商场的角逐大戏。
一部可以作为策划销售指南教材的圣经。
战略、销售、策划一幕幕地演绎出残酷的商场原形。
营销是没有专家的，唯一的专家是消费者，就是只要能打动消费者就行了。
　　——史玉柱（巨人网络科技有限公司董事长）　　做战略最忌讳的是面面俱到，一定要记住重点
突破，所有的资源在一点突破，才有可能赢。
“营销”这两个字强调既要追求结果，也要注重过程，既要“销”，更要“营”。
　　——马云（阿里巴巴集团董事局主席）　　买一个品牌前提取决于买的是死的资产，而品牌是活
的文化，你要得到文化，必须有更强势的文化。
所以说品牌必须靠自己创造，世界不会恩赐给你，只有靠自己创造。
　　——张瑞敏（海尔集团首席执行官）　　平台战略是放鞭炮，一直响。
单纯靠所谓精品支撑就像放炮仗，响一下就没了。
　　——唐骏（福建新华都实业集团总裁兼CEO）　　一个企业发展所要经历的五个阶段，一是战略
上寻找突破点，二是要专注，三是要进行整个产业链的整合。
四是适度多元化，五是变成社会企业，承担适度的社会责任。
　　——陈天桥（盛大网络董事长兼CEO）　　很多人把创意归结于偶然。
其实创意的由来并非是大家所以为的“灵光一现”，积累是非常重要的过程。
　　——江南春（分众传媒董事长兼首席执行官）　　切竞争从设计时开始。
　　——牛根生（蒙牛集团董事长兼首席执行官）　　当你去追逐一个热门行业的时候，你永远是一
个追随者，你一定要看到在大的经济环境下，下一个行业是什么。
　　——卫哲（百安居中国区总裁）
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编辑推荐

　　《绝对角力》送给全世界营销策划人的礼物。
　　一切巨大财富的背后都是绝对角力：　　蒙牛Vs伊利、国美VS大中、通用Vs丰田、壳牌VS美孚
、可口VS百事、微软Vs索尼、　　空客Vs波音、麦当劳VS肯德基、龙威VS华夏⋯⋯　　商场背后赤
裸裸的生死厮杀将彻底牮现在阳光之下。
一部以现实场景和真实案例作为蓝本的商战小说，一部商场的角逐大戏。
一部可以作为策划销售指南教材的圣经。
战略，销售、策划一幕幕的演绎出残酷的商场原形。
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