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内容概要

　　 本书介绍了目标设定、战略选择、定位描述等广告营销的概念性和基础性的知识，以非常直观，
生动的形式详细阐释了促销、预算、制定媒体计划和确定广告文本等具体实施过程，并将读者带到幕
后，介绍了广告公司的具体工作以及读者怎样制定与完成这些工作。
本书融汇了作者多年的从业经验，作为指南性读物，将节省行业新手用于探索的宝贵时间和精力。
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作者简介

萨拉·怀特：怀特设计空间传播公司创意总监，为制造业、分销商、零售商、教育部门、政府部门、
出版部门以及专业服务机构提供咨询、广告文本创作、广告设计、广告制作以及广告项目的管理等服
务，以其独特的创意和出色的服务赢得了业内人士的广泛赞誉。

约翰·伍兹：CWL出版
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书籍目录

第1章  做广告之前：确定市场目标�1
关于市场营销你只需知道一件事情即可，那就是：“把干草撒到骡子可以找到的地方。
”确定营销目标实际上就是寻找一种方法，将你全部的业务目标同你的市场联系起来；也是寻找一个
方向，它可以引领你到想去的地方。

第2章  市场定位：创造性促销的核心�29
你和竞争对手的产品之间，差别也许只是微乎其微的。
但是，如果你不能找到一种方式来宣传产品的独特性，并把这种独特性和目标顾客的需求联系起来，
那么，你最好停止竞争，然后把产品拍卖给对手。
有许多确立定位的方法，但你必须记住，定位应该反映独特诉求点，而这对顾客而言正是你的产品比
竞争对手的产品更有价值的地方。

第3章  促销：在你的计划中占有一席之地吗�49
利用促销计划，你可以劝说人们试用产品，使人们形成对服务的新概念。
你也可以改变人们的购买习惯，使只有轻度忠诚的购买者找到理由购买更多的产品。

第4章  编写媒体计划�73
由于影响广告效果的因素和决策很多，所以即使只有一个人的公司，也要制定一个媒体计划，然后，
按照该计划详细运行。
这个媒体计划对广告运作的每个阶段都会有所帮助。

第5章  创作方法：聚焦精彩广告�101
要想设计出精彩的广告，并不一定非得在创意方面有天赋——这一章涵盖了一些已经被证明对广告创
作非常有效的方法。

第6章  如何创作印刷广告�125
印刷广告可能是一种最简单的广告创作形式，但是这种广告形式很难立即让顾客付诸行动。
这也就是为什么你需要仔细研究本章所介绍的各种技术，并且花时间创做出真正精彩实用的广告的原
因。

第7章  全面了解广播广告�175
要想从广播广告中获益，你没必要非得是一个大型集团，也没必要非得聘用广告代理。
广播广告的确需要一种完全不同于印刷类广告的处理方式，但学习基础的东西并不困难，许多小公司
都在广播广告方面做得非常成功。

第8章  直接邮寄广告：开发新顾客，赢得顾客反馈�219
长期以来，直接邮寄一直被称为广告中的“秘密武器”，但事实上，每家公司都在使用它，并把它当
做广告组合中的一部分。
直接邮寄不但在促使顾客采取行动方面非常有效，而且，你还可以利用它把广告精确无误地送到你要
寻找的那些顾客手中。

第9章  公司形象：保持统一�279
不要认为公司形象仅仅是那些大公司的事儿！
小型企业如果能够树立一个良好的形象，也会从中获得更多的益处，与顾客建立起更为密切的关系，
使顾客进行重复购买。
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第10章  专业人员的聘请与合作�295
即使你打算亲自完成广告方面的大部分工作，你还是会需要在某一特殊方面使用一名专业人员，或许
你还想试试提供全套服务的广告代理公司，看看他们是怎样深入你的业务领域的。

第11章  总结：你应当做的是⋯⋯�307
在这一章中，我们将以各章概述、模板总结以及关键要点重现的方式回顾各章中的广告工具，在读完
本章后，你就能把知识应用起来了
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