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内容概要

　　《银行行业授信方案培训2(能源篇)》为广大银行客户经理提供全景式案例金融服务方案，充分展
现现代商业银行“设计存款，吸收运动中存款，主导销售，创造需求”的新颖银行营销思路。
《银行行业授信方案培训2(能源篇)》共分为七篇：第一篇为煤贸企业经典授信方案，第二篇为煤矿机
械企业授信方案篇，第三篇为发电企业授信方案篇，第四篇为电力设备企业授信方案篇，第五篇为电
网公司授信方案篇，第六篇为焦炭行业授信方案篇，第七篇为钢厂授信方案篇。
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书籍目录

第一篇煤贸企业经典授信方案
一、上游客户：煤矿设备供应商
二、核心煤矿客户
三、对中国煤炭行业的认识
四、中游客户：煤炭经销商
五、最终客户：需煤客户
六、煤炭行业授信方案设计
【案例1】 均益县云鑫煤焦有限责任公司货押融资方案
【案例2】 金海市汉林煤炭经贸有限公司货押融资方案
【案例3】 扬州市湘源燃料有限公司供应链融资方案
【案例4】 武汉云山庆贸易有限公司煤炭融资方案
【案例5】 苏州市江北祥间燃料有限公司供应链融资方案
【案例6】 福田保税区夏均物流有限公司煤炭融资方案
【案例7】 无锡江海燃料有限公司供应链融资方案
【案例8】 成都三江阳泰电力燃料有限公司供应链融资方案
【案例9】 山东顺江电力燃料有限公司供应链融资方案
【案例10】 天津远大能源开发有限公司供应链融资方案
【案例11】 安徽光矩能源供应链融资方案
【案例12】 烟台韵时股份有限公司并购贷款授信方案
【案例13】 湘潭市华业煤炭经销有限公司应收账款融资方案
【案例14】 江西省靖会县河口信用社中小煤炭企业联保贷款方案
【案例15】 石家庄市煤贸企业四户联保批量授信方案
第二篇煤矿机械企业授信方案篇
一、上游客户：煤矿机械零部件供应商
二、核心客户：中国煤矿机械工业
三、中游客户：煤矿机械设备经销商
四、使用设备客户：各地的煤矿企业、煤矿施工企业
五、最终客户：各地的煤矿
【案例】 安日达重型装备有限公司融资授信方案
第三篇发电企业授信方案篇
一、上游客户：电力设备企业
二、核心客户
三、中游客户
【案例1】 新源福建发电有限公司授信方案
【案例2】 四川达康电力科工贸有限公司授信方案
【案例3】 中国宏运电力集团公司融资授信方案
【案例4】 河北省唐山君联发电有限公司融资授信方案
【案例5】 江西格茂电子材料科技有限公司融资授信方案
第四篇 电力设备企业授信方案篇
一、上游客户：电力设备配套企业
二、核心客户
三、中游客户：五大电力集团及两大电网公司
四、最终客户：发电企业、水泥企业、陶瓷企业等
【案例1】 秦皇岛电站设备集团融资授信方案
【案例2】 湖南省电力勘测设计研究院融资授信方案
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【案例3】 上海市电力建设第一工程公司融资授信方案
第五篇电网公司授信方案篇
一、上游客户
二、核心客户：两大电网公司
三、最终客户
【案例1】 贵州电力股份有限公司融资授信方案
【案例2】 江苏省电力有限公司融资授信方案
【案例3】 立信仪表集团股份有限公司融资授信方案
【案例4】 湖北省电力公司“1+N”保理批量授信方案
第六篇焦炭行业授信方案篇
一、上游客户：煤炭企业
二、核心客户
三、中游客户：国家出口焦炭配额获得企业
四、最终客户：钢铁生产企业、各地的钢厂
五、行业认识
六、焦炭货押业务方案
【案例1】 山西华湘贸易有限公司融资授信方案
【案例2】 江西南昌焦电有限公司融资授信方案
【案例3】 内蒙古焦煤集团国际发展有限公司授信方案
【案例4】 山东省青岛同德焦煤有限公司授信方案
【案例5】 焦炭行业货押批量授信方案
第七篇钢厂授信方案篇
一、一线钢厂授信思路
二、二线钢厂授信思路
三、三线钢厂授信思路
【案例1】 钢厂配套供应商、经销商金融服务方案
【案例2】 江西萍钢钢铁集团公司货押融资方案
立金银行培训名言
立金银行培训励志故事
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章节摘录

　　三、授信风险及风险控制分析　　（一）风险点　　1.立信仪表与电力公司签订的合同上规定：
货物运到买方指定交货地点经买方开箱验收合格并安装、试运行合格后30日内凭买方签发的验收证书
，卖方出具的增值税发票支付合同价格的90%，但实际交易情况中买方未能按合同要求履行职责，买
方只在立信仪表送货单上签收收到货物，并要求立信仪表或委托相关企业协助安装，试运行后没有出
具任何的验收合格报告。
　　2.立信仪表与国家电网下属电力公司签订的合同、开户行是中国银行浙江省分行，因而电力公司
的汇款是付至立信仪表在中国银行开立的账户，由于电力公司为强势买方，要其配合立信仪表更改付
款路线较为困难，银行为这部分应收账款提供融资，会存在电力公司间接还款现象。
　　（二）风险控制　　1.尽管买方未按合同履约，但鉴于买方所属国有电力行业，而买方采购的电
表同一型号仅有一家中标单位送货，而卖方也承诺更换或保修期一年，因而买方拒收，全部退货和拖
欠货款的可能性较低，从立信仪表实际的应收账款周转来看，期限有5-6个月。
　　2.若出现间接还款，在银行融资到期日前，企业必须将电力公司汇入银行贷款电汇至银行监管账
户，并提供电力公司电汇至中国银行的电汇凭证，确保银行融资资金安全和贸易背景的真实性。
　　3.立信仪表参加南方电网招标，与新的电力公司合作，立信仪表在发货后开立增值税发票时，将
税票系统里销货单位的开户行及账号改成立信仪表在银行开立的监管账户，并在立信仪表向银行申请
保理融资前，要求企业向各个电力公司寄送应收账款债权转让通知书、商业发票，从而确保新的电力
公司的回款能直接回到银行的监管账户。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　一本可以让你的存款增长过亿的图书，买一本可以让你的身价大幅增长的图书。
　　《银行行业授信方案培训2：能源篇》特点：最经典的电力、煤炭、焦炭能源行业方案；最透彻
、最详细的全面案例分析；客户经理设计授信方案经典模板。
　　《银行行业授信方案培训2：能源篇》将帮助您在最短时间内成为一名优秀的商业银行客户经理
。
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