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内容概要

　　本书以提升学生职业素质与职业能力为目标。
以任务驱动为主线。
辅以知识拓展。
打破了传统教材纯营销理论的编写模式，所附练习都是实践操作性题目。
全书共分为编制保险商品营销计划、训练保险营销技能、制定保险营销策略、拟订保险合同、维护保
险客户五个项目。
每个项目下设若干模块。
每个模块下设学习目标、工作任务、实践操作、知识链接、知识拓展、能力拓展六个子模块。
使教材内容真正反映保险营销岗位实践的需要。

　　本教材作为保险实务、医疗保险实务专业的课程教材。
适合高职高专院校保险类专业学生使用。
同时也适用于保险企业进行员工培训，并可供保险营销爱好者阅读和参考。
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