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前言

　　由加拿大约克大学夸克·霍（Kwok Ho）和克里斯·罗宾逊（ChrisRobinson）两位长期致力于个
人理财研究、培训的专家编著的《个人理财策划》中译稿已经完成，即将由中国金融出版社付诸出版
。
听到这个消息，我由衷地为这本书的出版感到高兴。
《个人理财策划》作为一本系统介绍国外个人理财业务的专业书籍，在加拿大金融界具有很大的学术
影响，是许多高等教育机构和银行培训机构的培训教材。
本书还被许多国家引进并翻译成多种文字出版。
个人理财业务在国内已经起步，本书的引进和翻译出版，必将对这项业务在国内的深入开展产生一定
的影响。
　　近年来，我国社会经济生活发生了重大变化，人们的现代个人理财观念正在逐步形成，投资理财
的需求也在日益增加，随之而来的便是个人理财的社会化、专业化发展。
个人理财的出现和发展，标志着新的理财时代的到来。
在市场经济体系不完善的情况下，个人理财仅限于简单的家庭收支安排和银行储蓄，缺乏有效的金融
市场和金融工具。
对进入市场经济时代的人们来讲，金融市场的迅速发展，金融工具的创新，为个人客户理财业务的深
入开展提供了广阔的空间。
随着个人客户财富的增加，人们开始意识到不仅要懂得如何积累财富，更重要的是要通过专业化的理
财服务，利用有效的金融市场和多元化的金融工具，确保财富的保值增值，以及进行必要的风险管理
。
因此，个人理财业务，对客户来讲，就是确定阶段性生活及投资目标，审视资产分配状况及承受能力
，根据专业人士的建议调整资产配置与投资结构，及时了解资产状况及相关信息，通过有效控制风险
，实现个人资产收益的最大化。
对银行来讲，个人理财就是细分不同层次个人客户的理财需求，研究开发满足不同层次客户需求的个
人理财产品，综合利用各种金融工具，以客户经理提供一对一的专业化服务为依托，以高效的计算机
系统为支撑，为客户提供多功能、全方位、分层次、个性化的综合性服务。
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内容概要

　　《个人理财策划》一书，原著（Personal Financial Planning）是加拿大权威的个人理财培训专业书
籍。
该书体系完整、内容丰富，内容包括货币的时间价值、预算、目标设定、风险管理、税收筹划、保险
、抵押融资、债务管理、投资原则和实践、退休计划、职业道德等开展个人理财业务的必备知识，既
有一定的理论深度，又有较强的实践操作价值，本书的翻译、引进为国内个人理财业务开展提供了一
个极有参考价值的教材，对我们系统了解西方商业银行个人理财业务的基本框架，吸收西方商业银行
个人理财业务的管理经验都有借鉴意义,无疑它将有助于加快我国个人理财业务发展的步伐。

　　本书可以作为致力于个人理财业务领域的专家学者用于理论研究的参考书，也可以作为商业银行
个人理财从业人员的培训教材，更适合广大需要理财的家庭和个人。
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作者简介

加拿大约克大学夸克·霍（Kwok Ho）和克里斯.罗宾逊（ChrisRobinson）两位长期致力于个人理财研
究、培训的专家。
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书籍目录

第一章 全书概要  本书目标  个人理财的简单模型  本书内容  超出本书    与时俱进    专家帮助  ·选择理
财咨询师  ·执行方案  ·理财策划师  计算机软件  小结  关键术语  讨论问题第二章 货币的时间价值  学
习目标  收益率——计息期为单期    什么是贴现率？
  ·机支成本  ·最佳选择原理  时间价值原理    现值和终值——计息期为单期    终值和现值——计息期
为多期  ·复利    ·终值  ·现值  年金  使用财务计算器  需要记忆的细节  ⋯⋯第三章 设定理财目标第
四章 个人财产的计量与管理第五章 生命周期和金融媒介第六章 个人所得税第七章 所得税筹划第八章 
风险管理第九章 人寿、健康和残疾保险第十章 财产、住宅和汽车保险第十一章 贷款和债务管理第十
二章 购房与抵押融资第十三章 投资的基本原则第十四章 投资的种类第十五章 共同基金第十六章 退休
计划第十七章 退休计划的实现第十八章 综合策划第十九章 理财计划概率第二十章 个人理财策划师的
道德规范附录主索引后记
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章节摘录

　　在申报表的第1页上，纳税人要填写一些个人的基本信息。
若是前几年填过申报表的纳税人，会在1月份收到一个装有T1表的邮包，此Tl表上会附有纳税人的个人
信息。
纳税人必须按照日历年度来填写纳税申报单。
对大多数人来说，最迟应在次年度4月30日之前返还（或邮戳截止目）填写好的纳税申报单。
对于拥有产业投资收入的夫妇，允许他们将申报期限延长到次年度的6月15日。
 总收入 申报表第一部分中需要填写的项目包括各种形式的收入：工资、投资、经营收益等等。
需要注意的是，要填写的数字有些是总值，有些是净值。
那些有自营产业收入的人，可以从总收入中扣除为获取这部分收入所支付的费用。
如果纳税人的自营产业并没有注册为公司，那么纳税人应将此部分收入与其他收入一同填写在申报表
中，并需要在申报表后就此部分收入填写一个收入损益表和资产负债表来加以说明。
如果纳税人的自营产业注册为公司，那么纳税人应将此部分收入填写在公司纳税申报单中。
此情况下，个人纳税人所拥有的收入将是：工资、股息红利、公司支付的各项补贴等。
　　我们将在本章的后面部分讨论对投资所得即股息红利、利息收入、资本利得的纳税问题。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　中国加入世界贸易组织，社会经济生活发生了重大变化，中国人的财富观念正在逐步形成，个人
理财策划日显重要。
个人理财业务是现代商业银行新型的个人金融服务方式，在西方发达国家这种业务已深入到每个家庭
和社会大众，成为金融业务体系中主要的创利来源之一。
中国银行业与世界接轨，伴随着现代金融市场的发展，我国商业银行也将个人金融业务作为业务发展
的战略重点，普遍开展了个人金融业务。
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