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前言

一个人事业的成功，80％归因于与别人相处，20％才是来自于自己的本领。
人是群居动物，人的成功只能来自于他所处的人群及所在的社会。
在当今社会，若要打开成功之门，除了要有一定的能力和智慧之外，还需要掌握一定的人际关系和交
际手腕。
戴尔·卡耐基曾说：一个人的成功，15％取决于专业本领，85％取决于人际关系与处事技巧。
无数成功的例子已经证明了这一点：你的专业本领往往给你带来一个机会，而好人缘却可以带给你千
百个机会。
如果你是一名业务员，你一定经常会感到“如果我有足够多的关系，一定可以更加顺利地完成这笔业
务”；如果你是一位政府的职员，你一定会想“如果我和哪位关键人物牵扯上一些关系，提干升职就
方便多了”；如果你是一位公司的老板，你一定会感叹“如果我认识足够多的客户，那进展起来就会
得心应手”。
这种与关键人物取得联系，就是人脉的力量。
谁能拥有强大的关系网络，谁就拥有了世界上最宝贵的资源。
“多一个朋友就多一条路。
”这足以说明人脉关系在现代社会的重要性。
“一个篱笆三个桩，一个好汉三个帮”，在这看似简单的话语背后，却反映了人脉关系的实用价值。
所以，人生中最大的收获不只是你赚了多少钱，积累了多少经验，更重要的是你认识了多少人，结识
了多少朋友，积累了多少人脉资源。
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内容概要

人脉资源是成功的不二法门，是一笔无形的资产。
有人脉的人总会左右逢源、四通八达，而没有人脉的人，总是如履薄冰、寸步难行。
    一个人事业的成功，80％归因于与别人相处，20％才是来自于自己的本领。
人是群居动物，人的成功只能来自于他所处的人群及所在的社会。
    本书收录了众多关于人脉方面的人生哲理故事。
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章节摘录

（2）人脉是一笔无形资产人脉资源是一种潜在的无形资产，是一种潜在的财富。
表面上看来，它不是直接的财富，可没有它，就很难收敛财富。
不是吗？
即使你拥有很扎实的专业知识，而且是个彬彬有礼的君子，还具有雄辩的口才，却不一定能够成功地
促成一次商谈，但如果有一位关键人物协助你，为你开开金口，相信你的出击一定会完美无缺，百发
百中！
人脉资源越丰富，赚钱的门路也就越多；你的人脉档次越高，你的钱就来得越快、越多。
这已经是有目共睹的事实！
当你想要开创自己的事业时，必须具备人脉条件。
如果你有足够丰富的人脉资源，那么资金和技术问题就能迎刃而解。
所以“人”才是担负起你事业成功的关键。
如果你只是一个业务员，你一定经常会有“如果我有足够多的关系，一定可以更加顺利地完成这件工
作”、“如果和哪位关键人物能够牵扯上一些关系，干起事来就方便多了”的感触吧？
因为，只要我们和那些关键人物有些联系，当有事情想要去拜托他或是与其商量讨论时，就能够得到
很好的回应。
这种与关键人物取得联系的有利条件，就是人脉的力量。
事实上，人脉资源越宽广，做起事来就越方便。
每个人都希望那些有影响力的大人物能够助自己一臂之力，使自己在事业的发展上少遇些障碍。
可见，搭建丰富有效的人脉资源是我们到达成功彼岸的不二法门，是一笔看不见的无形资产！
所以，你在公司工作最大的收获不只是你赚了多少钱，积累了多少经验，更重要的是你认识了多少人
，结识了多少朋友，积累了多少人脉资源。
这种人脉资源不仅在公司工作时有用，即使以后离开了公司也会发生作用，成为你创业的重大资产。
拥有它之后，你就知道在创业过程中一旦遇到困难该打电话给谁。
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编辑推荐

《你的人脉价值千万》：人脉就是机遇，人脉就是资本，人脉就是路子。
人就是你成功的阶梯，人脉是你成功的资本。
人脉资源是成功的不二法门，是一笔无形的资产。
有人脉的人总会左右逢源、四通八达，而没有人脉的人，总是如履薄冰、寸步难行。
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