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内容概要

　　酒吧，是放飞孤独的宫殿，是安慰心灵的客栈，是心与心交流的空间，是人们消除疲劳、释放压
力的重要场所，由于酒吧深受人们喜爱，所以酒吧业成为了利润很高的行业，开酒吧也就成为很多人
创业的首选。
    投资少、周转快、收益高，风险相对较小，有利于个人及合伙经营。
    不需太高的技术工艺和复杂的生产环节，有利于创业者进入。
    信息灵通，对市场变化反应灵敏，可随时根据顾客的需求改变经营重点和经营方向。
    选址灵活，方便顾客就近消费。
    管理层次少，营销决策快而准，调整迅速。
    可随时改变店堂布置、吧台陈列，经常给顾客带来新的感受。
    服务方式灵活、周到，使顾客感到随意、亲切。
    雇用人员少，且设备较简单，有利于降低成本，具有大店所没有的价格优势。
    多以经营具有地方风味的餐饮品种为主，符合顾客口味，具有群众基础。
    所经营的酒水产品多以经济实惠为主，符合我国以中、低消费为主的消费水平。
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章节摘录

第一章　“走近”酒吧现代社会的酒吧，是一种可以消遣生活、娱乐自己的场所。
在我国，每个城市都可以找到它的身影，闪烁的虹告诉我们它的存在，同时也带来了它的神秘和暖味
。
酒吧业的蓬勃发展印证的不仅限于经济水平的提高，在某种程度也体现了现代生活中人们越来越需要
释放自己压抑的情感与心情。
现在，“酒吧”已形成一种文化，一种可以理解与认同的如商店一样的大众生活的必要和必然。
而这种认知的变化源于生活的变化。
第一节　翻开历史的酒吧酒吧，正在以一种很“文化”的方式存在着，是我们的城市对深夜不归的一
种默许。
它悄悄地越来越多地成为青年人的天下，在不同的地方转换自己不同的角色，注解着不同的人和不同
的事物。
它用音乐、酒和各种刺激因素，掩饰着孤独的自我，进行着压力的释放，取代了传统的思想的交流和
灵魂的对峙。
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后记

本书终于如期和读者见面了。
它的顺利出版得到了中国物资出版社的大力支持，在此表示真挚的谢意！
参与本书编写的成员还有：于燕飞、张志军、贺子锦、韩嫒媛、王振伟、袁建财、闫博、李超新、李
忠良、赵静、李绍玲、秦光跃、李光亮、孙占领、司中广、呼建朝、王章文、李宁、张艾莉、杜延起
、张萍、刘芳、刘俊义、翟龙顺、张志勇、张晓坤、彭丽华、许冬茹、王丽红、刘艳红、郑晓宁，在
此也一并表示感谢！
在本套书的编写过程中，由于资料来源广泛、时间比较紧迫，因而引用的部分资料未能和版权人直接
联系，敬请谅解！
如有任何质疑、建议或此方面的问题交流，请与作者联系。
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编辑推荐

谨以《开一家赚钱的小酒吧》献给所有希望开店赚钱的人。
生意做遍，不如开店。
投资理财开店首选。
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