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前言

　　职业技能培训是提高劳动者知识与技能水平、增强劳动者就业能力的有效措施。
职业技能短期培训能够在短期内，使受培训者掌握一门技能，达到上岗要求，顺利实现就业。
　　为了适应开展职业技能短期培训的需要，促进短期培训向规范化发展，提高培训质量，劳动和社
会保障部教材办公室组织编写了职业技能短期培训系列教材，涉及二产和三产近百种职业（工种）。
在组织编写教材的过程中，以相应职业（工种）的国家职业标准和岗位要求为依据，并力求使教材具
有以下特点：　　短。
教材适合15天的短期培训，在较短的时间内，让受培训者掌握一种技能，从而实现就业。
　　薄。
教材厚度薄，字数一般在10万字左右。
教材中只讲述必要的知识和技能，不详细介绍有关的理论，避免多而全，强调有用和实用，从而将最
有效的技能传授给受培训者。
　　易。
内容通俗，图文并茂，容易学习和掌握。
教材以技能操作和技能培养为主线，用图文相结合的方式，通过实例，一步步地介绍各项操作技能，
便于学习、理解和对照操作。
　　这套教材适合于各级各类职业学校、职业培训机构在开展职业技能短期培训时使用。
欢迎职业学校、培训机构和读者对教材中存在的不足之处提出宝贵意见和建议。
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内容概要

　　《超市采购》是由劳动和社会保障部教材办公室组织编写的职业技能培训教材，是超市从业人员
岗位组合培训教材操作系列中的一本。
《超市采购》文字通俗易懂，内容实用，主要介绍了采购模式与组织、采购计划与决策、供应商管理
、采购谈判与采购合同、商品验收与退货、采购考核与控制等内容。
《超市采购》可供职业学校、企业在职培训使用，也可供相关人员自学使用。
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章节摘录

　　（1）直接采购。
直接采购指直接向制造商进行采购，这是超市最主要的采购方式。
它可以免去中间商的加价，也可以免去中途调包的事情。
供应商通常有生产日程，交货日期比较确定；为维护产品信誉，售后服务也比较好。
况且制造商因投资规模庞大，不会因业绩下降或无利可图而停业，与其来往可建立长期的供需关系。
不过制造商通常只接受数额可观的大额订单，直接采购者如果采购的数量有限则无法进行采购；而且
由于直接采购的’量值很大，有时制造商会要求预付定金或担保人担保等手续，交易过程复杂。
　　（2）间接采购。
间接采购指超市通过中间商采购商品，如批发商、代理商以及经纪人等。
换句话说，超市并非直接向商品的制造者购人。
超市间接采购有时也是必需的，因为许多中小制造商大多会选择一个总代理商销售其产品，而且许多
国外产品进入他国市场也大多靠代理商进行推销。
间接采购的优、缺点基本上与直接采购相反，因此比较适合于与中小制造商的零星交易，而且要以标
准化商品为限，因为中间商没有能力接受超市的定制，修改经销商品的外观或功能。
　　（3）委托采购。
委托采购指超市委托中间商进行采购，如委托代理商采购等。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<超市采购>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


