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内容概要

本书将市场营销的基础知识与我国保险营销的实践紧密结合,借鉴了国内外保险营销的先进经验,比较
系统地介绍了保险营销的特点、策略、方式、程序、合同的签订与履行以及保险营销相关的法律知识
和监管知识等。

　　本书具有较强的针对性和速成性,既可以作为保险营销人员的培训与自学用书、保险专业的营销教
材,又可供从事保险营销活动的管理人员参考。

　　本书由李兵编写,王春利审稿。
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