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前言

　　随着我国即将进入素有“经济联合国”之称的WTO，进出口贸易实务不仅对于外贸专业公司是必
须熟悉的，而且对于广大的企业——不论过去把它们分为是内销企业还是外销企业，是内贸企业还是
外贸企业，都必须熟悉的一项基本业务。
在进出口业务知识急需普及化的今天，必须改变以往使该业务过于理论化和系统化的教学体系，而代
之以对外贸易的流程、实务与案例等为中心来编写新的教学体系及其内容，使得非外贸专业人士读后
也能一目了然，使于吸收和掌握。
本书正是我院一批年轻学者出于上述目的，经过大量的调查研究而写成的。
　　本书最大的特点是将理论与实务、知识与技术、流程与凭证较好地揉合在一起，采用尽量贴近进
出口业务流程的写法，深入浅出，通俗易懂，例如本书采用框图形式，将各章节的主要内容或问题列
出，使初学者带着这些问题去学习；又如本书一改过去理论教学的枯燥，配合大量的中外案例（尤其
是国内的许多案例），使读者有耳目一新之感；还如本书凡涉及外贸流程及业务的部分，’都尽量采
用“让案例说话，让凭证演练”的手法，尽量使读者通过亲自填写凭证的做法，来提高他们的实际操
作能力。
　　我们欣然为本书“呐喊”，因为这是高职教育园地中的一朵鲜艳的花朵。
她的问世很好地体现了多年前我们就极力主张的“高职教育的文科教材要以实务为中心，以案例为中
心，以问题为中心”的思想。
我们盼望通过本书的出版，将有更多更鲜艳的花朵问世，共同来为高职教育做贡献。
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内容概要

　　随着我国即将进入素有“经济联合国”之称的WTO，进出口贸易实务不仅对于外贸专业公司是必
须熟悉的，而且对于广大的企业——不论过去把它们分为是内销企业还是外销企业，是内贸企业还是
外贸企业，都必须熟悉的一项基本业务。
在进出口业务知识急需普及化的今天，必须改变以往使该业务过于理论化和系统化的教学体系，而代
之以对外贸易的流程、实务与案例等为中心来编写新的教学体系及其内容，使得非外贸专业人士读后
也能一目了然，使于吸收和掌握。
《进出口业务新教程》正是我院一批年轻学者出于上述目的，经过大量的调查研究而写成的。
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章节摘录

　　在具体业务中，CIF术语还涉及以下几个方面问题。
　　1.保险险别、金额、责任问题在CIF合同中，卖方是为买方的利益办理保险的，因此，属代办性质
。
卖方应投保什么样的险别，投保金额是多少，一般在签订买卖合同时应当有明确的规定。
因为不同的惯例有不同的解释，例如（1990年通则》规定，卖方只须投保最低的险别，在买方要求下
且愿意承担费用的情况下，可加保战争、罢工、暴乱和民变险。
保险金额最少应为合同金额的110％，并应采用合同中的货币计算。
　　2.象征性交货问题从交货方式上，CIF是一种典型的象征性交货，所谓象征性交货是针对实际交货
而言。
实际交货是指卖方要在规定的时间和地点将符合合同规定的货物提交给买方或其指定的人，不能以交
单代替交货；而象征性交货是指卖方只要按期在约定地点完成装运，并向买方提交合同规定的，包括
物权凭证在内的有关单据，.就算完成了交货义务，而无需保证到货。
　　可见，在象征性交货时，卖方是凭单交货，买方是凭单付款。
只要卖方如期向买方提交了符合合同规定的全套合格单据，既使货物在运输途中损坏或灭失，买方也
必须履行付款义务。
反之，如果卖方提交的单据不符合要求，即使货物完好无损地运达目的地，买方也有权拒付货款。
　　在CIF合同中，卖方实际上有两项义务——交付货物和提交单据，这两项义务缺一不可。
买方也有两项权利——验单权和验货权。
如单货不符，且属于卖方责任者，买方可拒收货物，既使已付款，也可按合同规定要求退货或赔偿。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　《进出口业务新教程》适用范围，国际贸易专业，电子商务专业，国际金融专业，国际市场营销
专业。
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