
第一图书网, tushu007.com
<<超级心理操纵术大全集>>

图书基本信息

书名：<<超级心理操纵术大全集>>

13位ISBN编号：9787504473110

10位ISBN编号：7504473111

出版时间：2011-8

出版时间：中国商业出版社

作者：张春霞

页数：392

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<超级心理操纵术大全集>>

内容概要

　　如果我们想要成功地驾驭一个人，首先要从驾驭对方的心理开始。
　　心理操纵术是一个改变他人的心理学工具，掌握这个工具，我们会具有无比强大的力量，在一言
一行之间，就能轻松地了解他人，接近他们，驾驭他人。
　　行走在现实的社会里，我们会遇到各种各样的人，他们的性格、爱好、处事方法各有不同，那么
我们应该如何与这些人打交道，如何让这些人接受我们，并且心甘情愿地给我们办事，为我们所拥呢
？
此时，我们不得不用具有神奇力量的心理操纵术了。
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章节摘录

　　第一章　心理迎合术　　1．话题心理迎合术&mdash;&mdash;利用话题来赢得好感　　从事过销
售的人一般都知道，在销售人员进行业务培训的时候，都要学习这样一种心理迎合术：在与客户打交
道时一定要投其所好．谈论对方感兴趣的话题，这样对方自然就会对你产生好感，从而促使你谈成这
笔交易。
同样，在人际交往中，我们也要运用这种心理迎合术来赢得别人的好感。
　　心理学家指出：每一个人都有自己的兴趣和爱好，并且都希望自己的兴趣和爱好得到满足、被他
人认可。
所以，你在和陌生人交往时，你要根据对方的兴趣、爱好、志向、需要，有意识地迎合对方，并努力
使双方达成共识。
在和对方建立了良好的互信关系的基础上，再提双方的生意合作，对方便会易于接受和认可。
很多人际高手都很注意这一点。
　　有一个成功的广告业务员，每次在面对糟糕的业务局面时，都善于通过提问将话题引入到对方感
兴趣的内容上，这样即使对方忙得不可开交，他们也总是乐于挤出时间来和他聊，而聊到最后的结果
，通常都是关系建立、业务谈妥。
比如在他刚开始开展业务时，遇见了一家装修公司的老板。
这个老板工作繁忙，其他的业务员都在他面前无功而返，而这名业务员却成功地让这个大忙人接受了
自己的推销。
他是这样谈业务的：　　业务员：&ldquo;您好！
我叫陈刚，是广告公司的业务员。
&rdquo;　　&hellip;&hellip;
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