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内容概要

　　《交涉的战略》通过对“交涉中的博弈论”、“交涉的理论方法”、“理想的交涉模式”以及“
交涉的实战案例分析”的系统详述，来增强对交涉的深入认识和实战能力。
　　《交涉的战略》力图宣传一种友好解决冲突、实现长期友好合作的理念，以避免利益纷争中两败
俱伤的恶斗；力图传授一些友好解决问题和实现双赢的有效方法，避免以奸诈之术赢得一时而埋下仇
恨的短期行为。
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华人顶尖总裁导师
被誉为“中国总裁实战培训第一人”
最受华人企业家欢迎的培训大师之一
汇聚控股集团董事局主席
汇聚国际教育集团董事长
青海省慈善总会名誉会长
汇聚慈善基金创始人
浙商研究会高级荣誉顾问
数十家集团及上市公司高级顾问
畅销著作：《总裁实战管理》、《小败局》、《19～39岁职场达人  锻炼你的工作肌肉——俞凌雄工作
方法》
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