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内容概要

　　只要是在商品经济中，销售就至关重要。
销售是促使客户购买产品或服务，收取费用，为企业获得利润的关键。

　　然而，随着时代的发展，销售的内涵正在发生变化，现在的销售已不仅仅局限于此了。
现代社会的销售行为。
已经由原来我们理解的“商业销售”变得无时不在、无处不在了。
现代社会是一个以多种产品销售为重心的物质消费社会，我们每个人都需要推销，每个人都在从事推
销，我们无时无刻不在推销自己的产品、思想、观点、感情⋯⋯
　　在这样一个推销的社会，你要如何才能成
为一个销售高手呢?
　　销售竞争变得越来越激烈，你要如何才能提升销售业绩呢?
　　销售大师博恩·崔西说：
“在关键领域，能力的细微差别会产生截然不同的后果⋯⋯你的销售技能只要提高一点点，就能促使
业绩大大提高。
”
　　销售高手不是天生的。
销售高手之所以是销售高手，是因为他们对产品的认识比你深刻吗?是因为他们的销售经验比你丰富
吗?不是!是因为他们掌握了能提高销售业绩的销售技巧!
　　本书精选61种销售必备的高效方法，帮你有效地提升自己的销售技巧，让你在这个销售当道的商
业社会里游刃有余!
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