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前言

不了解犹太人，就不了解世界；不研究犹太商道，就无法掌握财富的真谛。
1000多年来，犹太人超乎想象的富有和奇异的赚钱能力，令世人着迷。
    研究表明，犹太人在世界人口中所占的比例仅为0．3％，却掌握着世界经济的命脉。
在富饶的美国，犹太人占人口的比例仅为3％，但是根据《财富》杂志所评选出来的超级富翁中，犹
太裔企业家却占20％-25％，在全世界最有钱的企业家中，犹太人竟然占到一半。
    如果说到富有的商业大亨，犹太人就更数不胜数了。
从投赘大师沃伦·巴菲特、金融大鳄乔治·索罗斯，到石油大王洛克菲勒、Google创始人拉里佩奇；
从原美联储主席格林斯潘、经济理论专家大卫·李嘉图，到英特尔创始人安迪格鲁夫、钢铁大王安德
鲁·卡内基⋯⋯商业世界的各个领域都有犹太人的身影，而以罗斯柴尔德家族为代表的犹太精英则控
制着世界经济的命脉．左右着全球资金的流向。
    一个世界上由少数人构成的族群，却掌握了人世间最庞大的资产；一个遭受了千年屈辱的民族，却
在备受打击、四处流浪中实现了惊人的富有⋯⋯犹太人没有资本、缺少资源，凭什么始终处于金钱的
顶峰、权力的中心呢？
    “世界的钱在美国人的口袋里，而美国人的钱却在犹太人的口袋里。
”犹太人被称为“世界上最富有的民族”、“最会赚钱的民族”、“最有智慧的民族”，他们之所以
取得如此辉煌的成就，是因为具备卓尔不群的文化素养、理财生财的传统教育，以及秘而不宣的经商
财技。
    对犹太人而言，有了钱，就获得了统治者眼里的价值，也就获得了让自己生存的条件。
从某种意义上讲，是金钱为他们赢得了尊严和生存的权利。
他们在千年的漂泊岁月里历练出了一整套伟大的商业法则，受到世人的追捧。
    在商业活动中，他们诚实守信、注重契约、信息灵通、视野开阔；他们敢于突破陈规陋习，去大胆
选择获利丰厚的投资项目；他们有时囤积居奇，有时分散风险，以敏锐的眼光洞察着市场的千变万化
。
    在推销活动中，他们深谙顾客心理，会巧妙采用商业技巧来实现自己销售商品的目的。
他们的商业谋略更是令人佩服不已，他们注重商场中的人脉关系，擅长乘势借力，他们会借助银行的
资金和社会上的资源为己所用，也会借助名人的光环效应来宣传产品，纵横商海。
    总之，犹太人是世界上唯一具有天然商人本质和数千年一以贯之的经商理念的民族。
他们最早形成了遍及世界各地的贸易网络，最早确立了严格而周详的交易规则，最敏感于推进合理化
、商业化进程，最富于社会意识和协作精神，最善于以经济手段驾驭政治权力。
    犹太人爱钱，他们对于金钱的偏爱达到了无以复加的程度，但同时对金钱又保持着一颗平常之心。
对于钱，犹太人既没有敬之如神，又没有恶之如鬼。
更没有既想要钱又羞于碰钱的尴尬心理。
在他们看来，钱就是一件平常物。
是干干净净的，赚钱应该大大方方。
正是这种平常心使他们在惊涛骇浪的商海中驰骋自如，临乱不慌，稳操胜券。
    在人类历史的长河中，犹太人沉默过，但是从未真正消亡过。
犹太人也是世界上最聪明，最神秘，最富有的民族之一，犹太商人以其独特的经营技巧摘取了“世界
第一商人”的桂冠。
然而犹太人是怎样成功的呢？
这一个问题引起了全世界人的关注和研究。
本书以众多犹太商人的成功案例为典范，从心道、智遒、人道、借道、财道、赢道、势道、营道、守
道这九个方面总结了犹太人的经营哲学与赚钱之道，一探其获取利润的机密。
    每一位生意人都应该读读这本书！
    每一位创业者都应该读读这本书！
    每一位企业经营者、领导人都应该读读这本书！
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内容概要

《犹太商道:竞争不败的九大财技》以众多犹太商人的成功案例为典范，从心道、智遒、人道、借道、
财道、赢道、势道、营道、守道这九个方面总结了犹太人的经营哲学与赚钱之道，一探其获取利润的
机密。
每一位生意人都应该读读这本！
每一位创业者都应该读读这本！
每一位企业经营者、领导人都应该读读这本！
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章节摘录

版权页：   或许再没有哪一个民族像犹太民族一样，经历过如此多的不幸、压迫和杀戮。
他们几乎一直处于动荡与逆境之中。
他们四处流浪，从血腥的征战和屠杀中挣脱出来，从险象环生的黑暗丛林中突围出来，与各种偏见和
仇视顽强抗争着。
如何在逆境中求得生存和发展，把握住自己的命运，是每个犹太人都在思考和关心的问题。
 由于犹太人长期的流浪和居无定所，加上所料不及的战争压迫，练就了他们坚忍不拔的性格，使他们
在艰苦恶劣的生存状态下树立了独立的生命意识。
在犹太人看来，残酷的生活是一笔难得的人生财富，环境再艰难，压迫再咄咄逼人，只要有一息尚存
，就永远不放弃对未来的憧憬，因为他们坚信，黑暗过后一定就是光明。
 公元前1950年，一支由族长亚伯拉罕带领下希伯来部落，不远万里来到了一个世人都向往的富饶之地
——迦南美地。
但当时的迦南美地正被迦南人占领着。
为争夺这块土地，希伯来人同迦南人进行了多年的战争。
后来，迦南美地发生饥荒，部分希伯来人来到了尼罗河i角洲东部定居。
 公元前1300年，埃及法老为建造两座巨大的宫殿，让希伯来人开山挖石，把他们变成了奴隶。
法老死后，埃及受到了海盗入侵。
于是，希伯来人的首领摩西乘机带领全族人越过红海，逃出了埃及。
 在逃离埃及的行程中，希伯来人几乎是受尽苦难，每天风餐露宿地行走在大沙漠中，有人甚至宁可回
到埃及做奴隶，也不愿再受路途之苦。
摩西看到了族人悲观的态度，内心十分的痛苦。
 一天，当他们经过西奈山麓的时候，摩西爬上山顶后待了整整40天。
下山后，他对族人说自己见到了耶稣，并对他说，希伯来人马上就能交好运。
后来，摩西成了犹太教的创始人，并想带领希伯来人回到迦南。
但大多数人没有勇气跟强悍的迦南人进行战斗，只好到处流浪。
 摩西去世后。
约书亚接替了他的位置，经过无数次的战斗，希伯来人终于在约书亚的带领下渡过了约旦河，定居迦
南。
公元前12世纪，希伯来人开始出现内部分裂，这时。
一个叫做腓力斯丁人因受到希腊的攻击而渡海来到了迦南。
希伯来人又和菲力斯丁人展开了长期争斗，后来，希伯来人北方的部落组成了以色列国，南方的部落
组成了犹太国。
 可是，犹太人的苦难远没有结束。
直到66年，罗马总督掠夺耶路撒冷神殿和宫殿里的宝物，遭到犹太人的坚决反抗。
再到提图斯血洗了耶路撒冷，摧毁了第二圣殿，屠杀了全城犹太人。
此后，犹太人便离开了耶路撒冷，散落到了世界各地。
 犹太人不怕风险。
善于在风险中施展自己的智慧和生存技巧。
犹太人不但敢于冒险，更能于逆境当中保持从容镇定的心态。
犹太人坚忍的意志和挑战困境的精神构成了犹太人成功的一种重要精神根基，使他们在充满残酷竞争
的世界舞台上成为一个闪耀的民族。
 1991年10月3日，原本是一个平淡无奇的日子，但对南非犹太裔女作家戈迪默来说，却是不同寻常的
一天。
这一天，她获得了1991年度的诺贝尔文学奖，成为诺贝尔文学奖设立以来第7位获奖的女作家，也是犹
太民族第一位获奖的女作家。
没有人知道，这块文学金牌是她用40年的0血和汗水浇铸的。
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编辑推荐

《犹太商道:竞争不败的九大财技》由张俊杰著。
不了解犹太人，就不了解世界；不研究犹太商道，就无法掌握财富的真谛。
1000多年来，犹太人超乎想象的富有和奇异的赚钱能力，令世人着迷。
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