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前言

高等学校法学专业教育与司法考试乃至律师执业能力培养之间的关系，一直是争论颇大的问题，不仅
在中国，在大陆法系国家以及中国台湾地区，也一直是有争论的。
高等学校法学专业教育的内容应当与学生将来的就业一致，这一点，应是没有争论的。
高校法学教育的口径应当与社会上的人才需求的口径一致。
如果我们培养的人是社会现实生活不需要的，那就是资源的极大浪费，也是对学生自身的极大不负责
任。
从社会需求人才的容纳量来看，应该说，国家机关乃至司法机关的需求量总是有限的，而律师界的市
场容纳量相对来说是比较大的，因为没有人员
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内容概要

作为专业律师，近处来，我通过中央电视台和各大媒体的法制栏目，通过对典型案例的点评、具有特
殊性指导性个案的讨论、网上咨询等机会把自己的观点、看法和感受与广大的读者、观众进行了全方
位的交流，但仍感到缺乏系统和深入的机会。
感谢法律出版社给笔者提供了一个新的形式，得以对该领域的诉讼程序做个专门化、独立化、系统化
的介绍，以期把自己办案的实践经验、颇多的感受体会和诉讼技巧与读者交流。
目的是遵循婚姻家庭的内在规律和要求，实现纠纷的彻底处理，从而有效调整婚姻家庭关系，为建设
和谐社会做出律师的贡献。
    在撰写本书中，由于还要兼顾大量的社会工作、接待慕名而来的当事人、办理未结的案件、进行顾
问单位的正常维护，因此只能利用业余时间进行，且本人水平有限，缺漏差错在所难免，敬请专家学
者和广大读者不吝赐教。
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章节摘录

第一章案件的受理第一节当事人走进律师事务所一、接待当事人2001年8月的一天，萧先生走进北京市
盈科律师事务所，欲寻找知名的婚姻专家律师就“妻子”有外遇，如何与其办理手续、财产如何处理
、两个孩子都没有户口如何办理等相关问题进行咨询。
事务所前台在简单的询问后，初步了解了当事人的要求，为其安排了在婚姻家庭案件领域有所建树的
郝律师接待了萧大中先生。
律师接待是受理案件的第一个步骤，婚姻家庭律师除了具备律师谨言慎行的基本职业素质外，因其案
件的特殊性质，在外在亲和力、敏感问题的询问和处理上也要讲究方式、方法，好的开始意味着一半
的成功。
下面让我们跟随律师走进当事人。
（一）律师出现在当事人面前律师事务所的咨询接待既是一项业务也是一门艺术。
律师出现在当事人面前应当出示名片、主动介绍。
初次见面律师应展现自身的特点，比如专业的办案能力、成功代理的案件列举、所获得的资质认证、
荣誉和社会职务。
当然作为初涉该领域的律师因为没有太多证明自己实力的办案经历和既得荣誉，可以着重展示自己扎
实丰厚的法律功底以及认真的态度、办事风格及个人特点。
争取在最短的时间内取得当事人的信任。
律师接待咨询应当以“师”的面貌出现在当事人面前。
所谓“师”即法律之师、经验之师、解决问题之师，因此，在外在形象上，下一番工夫大为必要。
律师应穿着职业装，以大方得体的形象，严谨的风度，热情礼貌、亲切的谈吐，真诚的态度来接待当
事人。
在与当事人的接触中还要有效利用眼神的传递，眼神中可以注入感情的理解，也有利于在律师和当事
人之间建立一种充满人情的关系，这种关系本身也为当事人提供了一种衡量满意和感谢的尺度和标准
。
因此，真诚的态度、外在形式要件的具备，对案件的受理将取得事半功倍的效果。

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<中国律师办案全程实录>>

编辑推荐

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<中国律师办案全程实录>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


