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内容概要

执业律师自身的修炼是关乎律师生存和发展的重要命题，作者分析和汲取了一些成功律师的经验，结
合自身执业十四年的思考。
写作了本书。
　　本书阐述律师怎样提高自身的学识水平，怎样解决说和写的问题，怎样提升内在气质和外在形象
，怎样拓展市场，怎样解决好律师与当事人和法官的关系，怎样提高法律事务的策划能力和在法庭上
的制胜能力，怎样防范律师的执业风险。
　　如何解决这些律师从入门走向成功不可忽视的问题，是律师的基本功，本书将有助你执业技能的
提高。
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作者简介

高殿民，男，1963年生，北京市普贤律师事务所主任、合伙人，从事政府法制工作和专职律师二十余
年。
编写有《行政执法培训讲义》、《世界法律词库》、《法律基础理论》、《公共关系学》《道路运输
行政执法典型案例评析》等书。
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书籍目录

序言第一章　学识修炼　第一节　用而知不足　第二节　律师应该是“博学之师”　第三节　律师都
应做“专家”　第四节　方法很重要第二章　言语修炼　第一节　律师怎样“说”和“写”　第二节
　律师说什么和写什么　第三节　说和写要适应对象　第四节　律师语言要适应场境第三章　形象修
炼　第一节　律师仪表　第二节　律师礼仪　第三节　律师的气质　第四节　律师的心理素质第四章
　展业技能修炼　第一节　走进市场（解决生存问题）　第二节　自我定位（提升和发展）　第三节
　制定和实施展业策略　第四节　展业与尊严第五章　律师与当事人相处技能修炼　第一节　律师，
别把自己当中心　第二节　律师也该转转型　第三节　诚实守信待客户　第四节　律师与当事人相处
的“十二字真言”　第五节　律师与当事人相处的“五心”第六章　律师与法官相处技能修炼　第一
节　律师与法官的关系现状堪忧　第二节　同是法律人　第三节　大写的“律师”　第四节　法官欣
赏的律师第七章　律师策划技能修炼　第一节　良好的法律策划是成功的一半　第二节　律师策划要
修炼思维　第三节　法律策划的技能第八章　法庭制胜技能修炼　第一节　保持自信　第二节　准备
、准备、再准备　第三节　举证、质证　第四节　庭审询问　第五节　法庭辩论第九章　律师执业避
险技能修炼　第一节　律师执业面临的风险种类及来源　第二节　律师产生执业风险的根源　第三节
　律师执业避险技能
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