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内容概要

领导与权力相伴相生，权力与智谋相辅相成。
离开权力，领导将成为摆设，离开智谋，权力将变得十分危险。
一个卓越的领导者，必须懂得如何行权用势，如何筹谋决断，如何呼风唤雨，如何处世立身。
    本书借鉴了古今中外数百个经典谋略故事，从行政、决策、处世、用人、应变等各个方面对领导谋
略进行了深入的剖析，从中得出领导谋略的真谛，并加以引申，使前人之谋变为今人之智。
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章节摘录

　　“空城计”是在兵力空虚时，故意显示防备虚空的样子，就会使人疑心　　之中再产生疑心。
用这种阴弱的方法对付强刚的敌人，是用奇法中的奇法。
　　此计虽属险策，但历史上不乏其例。
诸葛亮的“空城计”，在民间已是　　千古流传、妇孺皆知。
如果兵力空虚，就故意显示出更加空虚的样子，使敌　　人在疑惑之中更加疑惑，在敌强我弱的情况
下，运用这种策略会收到惑敌制　　胜的奇妙效果。
　　李广布局脱险　　李广是汉武帝时的一位名将，人称“飞将军”，匈奴人听到他的名字，　　无
不闻风丧胆。
　　有一次，李广率军在上郡与匈奴作战，随军的宦官带领几十名骑兵在草　　原上放马飞奔，不意
遇到3个箭法娴熟的匈奴兵。
汉兵大部分被射中，带伤　　狼狈地逃回军营。
李广点齐100名骑兵，飞身上马，冲出军营。
不一会儿，　　追上了那3个匈奴兵，李广的士兵蜂拥而上，射死2个，俘虏1个。
　　正当李广一行得意洋洋往回赶的时候，大队匈奴骑兵追了上来，远远望　　去黑压压一片，足有
好几千人。
李广镇定地对大家说：“我们已经离开大营　　几十里了，如果往回跑，匈奴一定会追上来把我们消
灭。
现在大家只有保持　　镇静，迎上前去，匈奴人以为我们是来引诱他们的，一定不敢攻击我们。
”　　李广带领士兵迎着敌人向前走，在离敌人两里远的地方停了下来。
　　事情果然像李广所预料的那样。
匈奴大队人马遇到李广的百名骑兵后感　　到很疑惑，不知他们到底要干什么。
后来见汉兵不仅没被吓跑，反而迎上前　　来，匈奴将领认定是李广使用的诱敌之计，命令大队人马
稳住阵脚，不许贸　　然出击。
　　为证实自己的判断，匈奴将领命令手下的一位骑白马的将军率小队人马　　前来挑战。
李广看到后，拉弓搭箭，一下子射死了那个白马将军，其余的吓　　得抱头逃回。
　　这一试探使匈奴将领相信自己的猜测是正确的。
不久，夜幕笼罩了大草　　原，匈奴将领反而心虚起来。
他联想到以前误中汉兵埋伏死里逃生的情景，　　身上感到一阵阵地发冷，于是命令全军马上撤退。
　　回对几千人的匈奴骑兵，李广临危不惧，利用匈奴人多疑的特点，巧布　　迷阵，用“空城计”
吓退了敌人。
在与匈奴骑兵长时间的对峙中，李广没有　　流露出一丝一毫的惊慌，一直坚持到敌人退走。
可见，运用“空城计”关键　　在于镇定自若，不让敌人发现一点破绽。
　　空城计是一种“虚者虚之”的心理战术，在战争的紧急关头和力量虚弱　　的情况下常运用这种
战术。
己方在无力守城的情况下，故意向敌人暴露己方　　城内空虚，就是所谓“虚者虚之”。
敌方产生怀疑，更会犹豫不前，就是所　　谓“疑中生疑”。
敌人怕城内有埋伏，怕陷进埋伏圈内，就会不敢进行攻击　　。
但这是悬而叉悬的“险策”，不到万不得已，或是将领不具备镇定自若的　　素质，都不能轻易使用
。
P246-250
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媒体关注与评论

　　渠道是营销的根本。
在中国，渠道也常被称作“路子”，有“路子”的发财，没“路子”的等死⋯⋯于是，找“路子”便
成了一门学问。
　　——中国式营销的渠道建设细节　　其身正，不令而行；其身不正，虽令不从。
——《论语·子路》带兵之道，勤、恕、廉、明，缺一不可。
　　——《曾胡治兵语录·将材》　　士未坐勿坐，士未食勿食，寒暑必同。
如此，则士众必尽死力。
　　——《六韬·龙韬·卫将》　　居同乐，行同和，死同哀，是故守则同固，战则同强。
　　——《国语·齐语》　　善窥探，敢争夺，会应付，能揣摩。
——《鬼谷子》
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