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内容概要

《融资:奔向香港交易所》介绍了不可否认，赴港融资是内地企业拓宽融资渠道的最佳选择。
作为我国对外开放的门户、亚洲资本的聚集地，香港的股市、民间资本以及债券融资市场等融资渠道
都已经十分成熟，而且香港投资者对内地企业赴港融资十分看好，也乐于向内地企业注资。
统计数据显示，中国内地企业在香港及中国境外其他市场双重上市，其绝大部分的睃份买卖均在香港
的证券交易所进行。
数字是最好的证明。
即使你不相信“弹丸之地”的香港能有多大的融资市场，却不可否认内地企业赴港上市融资的热潮正
一波接一波地上演。
香港联交所数据显示，截至2012年7月底，总共1531家在港上市企业中，内地企业（含H股、红筹股、
内地民营企业股）达710家，合计市值达到了10.75万亿港元，占整个港股市价的57.6％，成交金额占比
达到71.7％。
《融资:奔向香港交易所》带你走进资本与财富的神器世界。
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作者简介

作者：（美国）安迪·樊（Andy Fan）  安迪·樊（Andy Fan），美籍华人，华尔街资本运作高手。
可用六句短语，概括他极富传奇色彩的人生：一百多天，上市神话；二位恩师，人生转折；三次登台
，神州喝彩；四书四刊，粉丝万千；五发五中，文武双全；六十楷模，邮票纪念。
安迪·樊曾担任美国前总统克林顿的翻译官，在美国政商界有广泛深厚的人脉资源，具有丰富的华尔
街资本运作背景及经验。
他曾四次缔造“百天上市神话”、常被尊称为中国资本运作第一人。
所著的畅销书包括资本运作系列巨制“天融八部’’之《融资：奔向华尔街》（曾高居畅销书排行榜
第一名！
）、《融资：奔向哑太资本市场》、《融资：奔向欧洲资本市场》、《融资：奔向中国创业板》、《
融资：奔向风险资本市场》等，经典励志超级畅销书之《克林顿教我5天成功的秘密》、《秘密：梦
想成真的人生法则》等⋯⋯从创造“六大传奇”到挥毫“天融八部”；从克林顿的翻译官到四次“百
天上市神话”的缔造者，从美军神枪手到中国畅销书作家，从拥有大江南北无数粉丝到荣登中国邮票
享誉海内外，永远在追求超越自我的安迪没有自满，已经开始谱写他的下一个传奇⋯⋯
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书籍目录

第一部分 赴港融资：内地企业的最佳选择 第一章香港证券市场简介 第一节香港证券市场概述 第二节
香港证券市场的组织架构 第三节香港证券市场的特点 第四节香港证券市场数据一览 第二章内地企业
赴港上市融资分析 第一节企业上市融资的利弊 第二节内地企业在香港上市融资的利弊 第三节香港上
市规则摘要 第四节融资的误区 第二部分融资渠道：总有一种适合你 第三章红筹——民营企业境外上
市的首要选择 第一节红筹股 第二节红筹上市流程 第三节蒙牛：最火爆的红筹股 第四节波司登：“最
后”的红筹 第五节安踏：鞋的蜕变 第四章买壳（借壳）上市——资本市场的借尸还魂 第一节买壳（
借壳）上市 第二节买壳（借壳）上市流程 第三节国美电器：恰到好处的上市 第四节吉利汽车：低调
香港上市 第五节金地集团：一石二鸟 第五章赴港发债——草船借箭新路径 第一节企业债券 第二节赴
港发债流程 第三节宝钢：内地企业首家获批赴港发债 第四节农发行：两次赴港成功发债60亿元人民币
第六章信岱融资——花明天的钱圆今天的梦 第一节信贷融资 第二节香港信贷流程 第三节易模塑科技
：信誉是金 第三部分融资实务：赴港融资全攻略 第七章赴港融资的准备工作 第一节选择最适合自己
的融资方式 第二节制订商业计划书 第三节选择投资者 第四节企业改制与重组 第八章内地与香港相关
法律差异 第一节内地与香港相关法规的差异 第二节内地与香港相关会计准则的差异 附录一建业地产
：区域大佬的多元化融资 附录二国内发行股票的主要法律、法规目录 附录三香港上市相关法律目录 
附录四 《国家发展改革委员会关于境内非金融机构赴香港特别行政区发行人民币债券有关事项的通知
》 附录五安迪·樊（Andy Fan）：集“六大传奇”于一身的华商领袖 写在最后 参考文献
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章节摘录

版权页：   1398万元的原始资本从哪里来 提起牛根生的创业，我们不得不提另一个企业——伊利。
 1998年，41岁的牛根生已经成为“伊利股份”的董事兼主管生产经营的副总裁。
然而也是在这一年，他忽然被董事会免去职务，送北京学习。
对于他而言，这意味着体面的流放、变相的失业。
 1999年1月，因为性格和多方面的利益冲突，牛根生带着几个旧部下成立了蒙牛乳业有限责任公司，
注册资金100万元。
 同年6月，募股开始。
为筹措资金，几个人费尽心机、千辛万苦筹集了900万元，没想到却被人举报，并且被以“非法集资”
的名义冻结全部款项，所幸最后化险为夷。
 闯过“非法集资”的关口后，蒙牛大胆采取了“先建市场，后建工厂”的发展战略。
通过虚拟联合，蒙牛投入品牌、管理、技术和配方，与内蒙古自治区内的八家乳品企业合作开始了创
业旅程，牛根生甚至将工业制造行业中的OEMO方式运用到了乳品行业。
 1999年8月18日，新生没几个月的蒙牛大胆地进行了股份制改造——成立内蒙古蒙牛乳业股份有限公
司，注册资本猛增到l398万元，折股1398万股，发起人是10个自然人。
他们是：牛根生、邓九强、侯江斌、孙玉斌、邱连军、杨文俊、孙先红、卢俊、庞开泰、谢秋旭。
 事实上，各种方式筹集到的1000多万资金连建个厂都不够。
当时需要的一台液态奶设备价值2500万元，也是一个过于奢侈的数字。
但是蒙牛没有望而却步，而是在北京找了一家租赁公司，然后由这家租赁公司以第三方的身份，把设
备转租给蒙牛——蒙牛终于有了第一台属于自己的液态奶设备。
 “千万豪赌”的资本游戏 2001年，蒙牛销售收入约7.3亿元。
为了寻求更快发展，蒙牛需要更多资金，牛根生开始与国内外投资者接触，欲借力资本市场解决资金
短缺问题。
首先，他们研究当时盛传要建立的深圳创业板，但是后来创业板没做成，这个想法也就搁下了。
同时，他们也在寻求A股上市的可能，但是对于没有什么背景的蒙牛来说，上A股恐怕需要好几年的时
间，蒙牛根本就等不起⋯⋯ 经历了国内上市努力的失败后，2002年6月，蒙牛管理层与美国摩根士丹
利、香港鼎辉、英国英联三家外商投资机构定下协议（业界称之“对赌协议”）：外资投入2.16亿元
，只占32％的股份，即2000多万股，折合起来，“蒙牛股份”的外资进入成本为10.1元／股。
另外，若蒙牛在未来3年的年盈利复合增长不能达到50％，蒙牛管理层就必须将所持有的7.8％股权，
即7830万股转让给摩根士丹利等策略股东；反之，若达到50％的增长幅度，这3家股东就将把同等数量
的股权转让给管理层。
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编辑推荐

《融资:奔向香港交易所》希望以最真实的文字揭示全球资本运作规律，用最成功的资本运作拓展中国
企业家思路。
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


