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前言

什么是金领？
国家统计局问卷调查：月薪在1万元以上，有一套属于自己的住房，市场价格在80万元左右，有一辆进
口车或至少有一辆奥迪、桑塔纳等档次的国产轿车。
美国《财富》杂志：金领不仅是顶尖的技术高手，而且是掌握白领命运的人。
百度网站：他们“累并快乐着”；他们大部分时间都处于工作状态；他们关注时政，是国际新闻版、
财经版和体育版的忠实读者；他们工作卖力，30岁以后才考虑结婚；他们关注自我感受和自我实现，
选择职业像交朋友一样凭个人喜好；他们随时需要充电学习，夜晚和周末，各种高级培训班里常有他
们的身影。
金领是如何“炼”成的？
金领的“修炼”没有固定的模式，每个行业都有各自不同的特点。
投资大师巴菲特的成功经历，为渴望在金融行业大显身手的白领们提供了很好的“修炼”经验；营销
天才可口可乐之父伍德拉夫的奋斗历程，也能为许多从事营销的年轻人提供良好的思路。
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内容概要

“从白领到金领智慧英文悦读”系列丛书中英文对照、选文经典，富有极强的实用性和可读性。
本套丛书涉及十个行业领域：IT行业、金融行业、营销行业、传媒行业和政坛等；每本分册对应一个
行业，精选具有代表性的行业名人，分为30个单元，每个单元介绍一位名人。
 《营销名人》分册，将向您讲述营销行家们如何在各类市场中长袖善舞，创造出一个又一个营销奇迹
。
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作者简介

江涛：原北京外国语大学青年教师，英国、挪威、荷兰等多国留学背景。
从教多年，受中国各大省、市100多所知名高校之邀，演讲千余场，以其极具感染力的激情，一针见血
的点评，坦诚务实的作风广受学员赞誉。
主编《80天攻克雅思》、《70天攻克考研英语》、《40天攻克四级710分新题型》等系列丛书．出版英
语教学类书籍上千万字，畅销大陆，远销台湾及东南亚地区。
2003年同语言学家、美籍华人彭铁城教授创办华盛顿国际英语学校；2005年创办卓成教育，首开中国
民营教育机构多元化研究与大学师资培训之先河。
同年，受国家领导人全国人大常委会副委员长成思危接见。
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章节摘录

因为在课堂上感觉不到学习的乐趣，伍德拉夫从1909年开始自我规划，并且在接下来的几年里都在亚
特兰大做临时工作。
1912年他与雅典的内尔·霍奇森结婚，同年，他在父亲的关照下在大西洋冰煤公司找到一份工作。
有一次出差到纽约，他引起总部设在俄亥俄州克里夫兰的怀特汽车公司董事长沃尔特·怀特的关注，
并且还得到他提供的一份做销售的工作。
在怀特公司期间，伍德拉夫经常出差从家乡亚特兰大到美国纽约、克里夫兰及东南地区。
他惊人的销售纪录使他在1921年担任了该公司的副总裁，并在一年以后赢得了怀特董事会的选举。
可口可乐公司的初期命运不太令人印象深刻。
1919年，以伍德拉夫的父亲为首的商人财团，包括伍德拉夫的朋友W．C．布莱德利，以2，500万美元
的价格买下了可口可乐。
此后不久，这家公司的股票价值与果汁的销售下跌，部分原因是第一次世界大战后（1917年至1918年
）蔗糖市场价格的波动。
该公司的律师形容当时境况就犹如一片“在汹涌的大海中挣扎翻腾的脆弱的树皮”。
那时迫切需要有魄力的领导，见证于伍德拉夫在进入董事会前的飞速崛起，主席布莱德利于1923年授
权伍德拉夫担任总裁职位。
伍德拉夫接受了这次任命，尽管他的起薪只有36，000美元。
那年他三十三岁。
这是一个十分明智的决定，因为伍德拉夫给公司带来了它所需要的：如何取得成功的直觉、天生的推
销员的本能、一双洞察客户需求的敏锐的眼光、坚持原则的经营之道以及个人魅力。
对那些熟悉他的人来说，也许最明显的事就是，伍德拉夫不喜欢失败：他领导的公司的成功赋予他极
大的激情。
这些特质将让可口可乐公司跻身于世界上最知名的和最公认的名牌之中。
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媒体关注与评论

富有的时候遵循一定的原则是很容易的，重要的是贫穷的时候也能遵守原则　　麦半劳之父——雷?克
洛克不要交那些容易相处的朋友，交那些可以促进你上进的朋友　　IBM创始人——托马斯?沃森我们
不应该试图去教育或教导顾客他们想要什么　　宝马公司董事长——赫尔穆特?庞克学习营销只需要一
天，但要掌握它却要一生的时间。
　　世界营销之父——菲利普?科特勒
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编辑推荐

《从白领到金领智慧英文悦读:营销名人》特色：历久弥新的传人故事，无法掩埋的历史回声，启迪心
智的非凡足迹，决胜千里的智慧之花！
站在伟人的肩膀上不懈追求，让生命之光焕发瑰丽色彩！
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