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内容概要

商业人士意识到，是工作太忙、好书难寻、信息太多等三大因素阻碍了自己卓有成效的阅读。
他们希望有这么一本书，或这么一群人能帮助他们“管理”阅读，帮助他们合理“投资”阅读时间，
在最需要的时候，花费最经济的时间读到最合适的书，从阅读中获取最大的回报。
而且无论何时何地，他们都可以享受到这种切实有用的信息服务。
    本书就是这样一本好书指南，一本有关介绍好书，评点好书，推荐好书的书。
它是书，不过是一本对书“大书而书”的书。
该书的出版只有一个目的：为追求经典阅读的你提供最优质的内容导读!
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作者简介

杨吉，男，1982年11月出生于浙江宁波。
现就读于浙江大学法学院，主要研究方向法学理论。
青年学者、专栏作家、文化批评家、媒体顾问。
现为浙江大学“求是学社”学术发展中心主任，智唐文化发展工作室创始人。
近几年，在包括《21世纪经济报道》、《青年参考》、《周末域搬》等各大媒体发表评论文章近百篇
。
著有《法理的解释：思辨笔记》、《读到之处：一种书式生活》。
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书籍目录

序 方兴东(推荐序)运营管理  《企业定位法则》：“三”的标杆：企业定位法则  《金矿》：你需要了
解的精益之道  《破窗》：不可忽视的细节管理  《赢》：韦尔奇意犹未尽之作  《榜样》：榜样，或是
中国企业的“求其上”  《管理：使命、责任、实务》：彼得?德鲁克：发明管理的人  《觉醒的年代》
：查尔斯?汉迪：管理界的哲学家  《砍掉成本：企业家的12把财务砍刀》：成本不能随便砍  《中国人
的管理逻辑》：传统商业逻辑的“破相”  《关键时刻MOT》：关键时刻，时刻准备  《解放型管理》
：解放型管理：能信吗?  《经营DNA》：经营有道与企业DNA  《科学管理原理》：泰勒“科学管理
”的现代意义  《儒墨道法与企业经营》：向“子曰”学管理  《好好学习——企业知识管理：从认识
到实践》：知识管理：言之有物吗?  《转型》：转型：更深度的执行  《现场力》和 《可视力》：关于
执行力的补充说明战略变革  《战略历程》：明茨伯格的战略清算  《雄霸亚洲：国际化大公司的亚太
战略》：明天，谁来雄霸亚洲?  《未来的社区》：人类需要社区，加入而非退出  《权力的转移》：托
夫勒：下个世纪的权力主题  《暗战——无形垄断再造企业优势》：无形垄断，竞争未来?  《数字化商
业模式》：这个世纪的创业  《未来的组织》：组织并未终结，只是开始  《动荡时代的管理》：不确
定性的管理挑战  《21世纪的管理挑战》：管理问题的未来  《巨变时代的管理》：巨变的未来，未来
的管理  《跨越文化浪潮》：世上没有最好的管理方式  《长尾战略》：中国语境及其本土实践领导艺
术  《领导力与激励》：领导是行动，而不是言说  《你会问问题吗?》：提问力也是领导力  《东
方CEO》：东方CEO的角色扮演  《CEO的抉择》：CEO的角色扮演  《卓有成效的管理者》：智慧地
追求卓越  《未来的领导者》：未来领导，冒号  《管理者而非MBA》：管理的是，MBA的非市场营销 
《用脑拿订单—销售中的全脑博弈》：“全脑营销”的两种读法  《销售红宝书》：“人们为什么购
买?”  《成为最伟大的销售员：苏格拉底销售笔记》：成功销售，少说多听  《口碑营销》：口碑营销
，以何取胜?  《当购买成为习惯：让顾客离不开你的N个理由》：你的企业可替代吗?  《你的营销不对
路》：你的营销对路吗?  《放短线，钓大鱼：大客户销售攻略》：敲开大客户的门  《微利时代的成长
》：微利时代的“利润区”  《软销售》：寻找你的潜在客户  《市场份额的神话》：市场份额的错觉  
《水平营销》：水平营销：改变只是一点点  《影响力》：营销花招 见招拆招  《顾客要买什么》：中
端市场之死?  《看电影学销售》：电影中的销售原理  《销售中的心理学》：销售中的内在博弈  《快
品牌》：喜出望外与略失所望之作  《品牌密码》：卓越品牌的加减法经济理论  《搜》：“搜”是主
语  《蝴蝶效应经济学》：短期预测可免则免  《边际的谋杀》：当侦探是一个经济学家的时候⋯⋯  《
现代东亚经济论》：东亚经济的现实进路  《卧底经济学》：你喝咖啡，谁赚钱  《别做正常的傻瓜》
：你是理性的傻瓜吗?  《寓言中的经济学》：听梁小民讲寓言中的经济学企业与企业家  《激荡三十年
》：三十年太快，只争朝夕  《沃尔玛王朝》：定义沃尔玛：会变就是好样的  《公司为谁而生存》：
公司为谁而生  《再造宏碁》：龙梦之旅：施振荣的智慧分享  《为什么：企业人思考笔记》：宁高宁
在思考什么?  《总裁的陷阱》：企业家的生门与死门  《展翅高飞—新加坡航空公司的经营之道》：如
何飞得更高?  《飞得更高—孙正义传》：孙正义：一个沉迷于因特网的男人或堂吉诃德  《雅芳传奇：
打造世界顶级直销公司》：雅芳的秘密  《王石这个人》：有关王石的一种写法  《美国黑帮：公司强
权的扩张和民主制度的衰落》：注意，公司出没!  《中国式继承》：“南橘北积”的企业表述  《丰田
生产方式》：Kaizen，丰田造  《大败局Ⅱ》：失去控制后的非意外宿命  《成败晋商》：读《成败晋
商》金融投资  《民富论》：投资在后，理念先行  《在餐厅遇见巴菲特》：理财有方，投资有术吗?  
《在小吃店遇见凯恩斯》：小吃店“混搭”凯恩斯人力资源  《培养接班人》：千军易得，一将难求  
《人事第一》：重点于事，关键在人  《改变公司的员工在哪里—寻找公司发动机》：谁能改变公司  
《潜智：如何培养和传递持久的商业智慧》：潜智：是什么和做什么?创新趋势  《引爆点》：流行是
这样炼成的  《重在实验：释放创新科技的潜能》：别让实验阻碍了创新  《财富的革命》：财富的未
来  《穷途末路的美国梦》：白领的黄昏  《赖声川的创意学》：创意可学吗?  《创意经济》：从“中
国制造”到“中国创造”  《世界是平的》：地球是圆的，世界是平的  《思考的利器》：锻造思想的
武器  《社交商》：情商的脑科学普及版  《重启思维》：彼得斯的呓语?职场/励志  《浑水摸鱼》：就
是教你诈  《突破人才经营瓶颈》：各司其职、各得其所与各尽人事  《办公室里的大猴子》：公司动
物  《修炼：我的职场十年》：管理的修炼  《别着急吃你的棉花糖》：吃不吃棉花糖，这是一个问题  
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《追逐日光》：活在当下，追逐阳光  《乞丐国王的时光指环》：一个励志的两种写法  《请给我结果
》：没有借口，请给结果
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