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内容概要

21世纪是充满着机遇和挑战的世纪。
    世界经济全球化，中国加快市场经济建设，加入世界贸易组织，新生的中国经纪人在新世纪必须不
断提高从业素质，才能把握机遇，参与国际竞争。
    《汽车经纪人》是一部系统论述汽车经纪理论与实践的专著。
本书共八章，分别从汽车经纪人概述、汽车经纪人的知识结构、汽车文化、汽车经纪人的综合素质、
汽车经纪人的业务范围、汽车经纪人的业务流程、汽车经纪人的销售技巧等方面，从适合经纪人提高
从业素质的实际需求出发进行阐述，着意介绍了汽车经纪人诚信从业成功之道，起到了“传道、授业
、解惑”的作用。
可用、可读、可信，前瞻性地反映了行业发展趋势，是经纪人案头具有一定工具书性质的业务读本，
同时又可使有志于投身汽车经纪人的各界人士加深对汽车经纪业的了解。
    另外，本书的突出特点是文笔流畅，对于如何选购汽车、维修汽车、汽车美容、汽车保险等都有详
细介绍，可以说是一部购车人指南。
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