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内容概要

2005年中国“十大策划风云人物”，张宪平如是说：产品、品牌，有钱以外的问题请想起我⋯⋯    　
绝不坐而论道，绝不拼凑概念，绝不似曾相识。
  　　一个普通的西服品牌，为什么一夜这间让顾客“指名购买”？
  　　一场传统的“电脑下街”，为什么持续数月受到企业拼命追捧？
  　　本书见证一个策划师10余年的从业体验，见证“特立独行”所引发的头脑风暴。
  　　坦诚、真实、可读、有用，非从业者可以感动于一种“特立独行”的创意人生，业界同行可以
感悟于“特立独行”的策划智慧与力量。
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作者简介

张宪平，1954年生人。
1971年下放湖北羊楼洞茶场，1975年招进曹正兴刀厂，1980年开始写作，读书，一写上瘾，一读不可
收拾，1985年经商，1990年下海。
先后做过十多个行业，最终落脚策划，并死心塌地。
1994年做自由策划人，1997年创办武汉一诺营销策划有限公司任董事长至今。
十
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电话　　武汉家装市场调研　　深圳家装市场调研　　引“狼”入室　　愿把脑袋砍下来当球踢　　
构建高水准平台　　雅庭进军武汉创造多个“第一”　　再打一张“情”字牌　　正确的战略使雅庭
成功　流产篇：科技展览打包解放公园案　　张大旗给我和科技馆“做媒”　　荆州考察，面授机宜
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能花钱给别人贴金　　水水水，谁比我水？
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划人与打工策划人　关于起价、均价和封顶价　前半夜想别人，后半夜想自己　十九层地狱是为平庸
的策划人准备的　书里只有掌握方法的方法　世界是策划的世界　保证策划效果是相对的　怎样寻找
好的策划人？
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　擦鞋500元后记
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