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内容概要

本书荟萃了101个推销话术要决、270多个说话技巧，并以生动案例为切入点，紧密结合实际，演示了
各行各业的金牌推销员无往而不胜的顶级话术。
通过阅读本书让你轻松就掌握了一套最简明最实用的推销话术，在接近客户、与客户面谈、处理客户
异议、促成交易等过程中轻松应对，完美成交。
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